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RESUMEN

Las pequefias y medianas empresas (PYMES), son organizaciones que por sus
caracteristicas producen un determinado tamafio de produccion, teniendo un nimero
de empleados pequefio e incluso no calificado. Fueron el objeto de estudio de esta
investigacion como modelo, por la aplicacion en periodos préximos de las normas
internacionales de contabilidad (NIC) en Venezuela. El propdsito de la investigacion
fue presentar una vision de manera anticipada de los efectos o repercusiones que
tendra la NIC 18, referida a los ingresos ordinarios en la actividad econdmica de este
tipo de empresas. Para el estudio se trato de ubicar los posibles efectos, que el cambio
en materia contable ocasionara en el sector comercial de las PYMES ubicadas en
Cumana, Estado Sucre para el periodo 2008-2009,a sabiendas que durante este
periodo empiezan a correr los plazos estimados por la Federacion de Colegios de
Contadores Publicos de Venezuela (FCCPV). Para la Presentacion del Balance de
Apertura, la fecha estimada es el 31-12-2008, para la PresentacionO de los Estados
Financieros transicion a NIIF, la fecha estimada es el 31-12-2009, y para la
Presentacion de los Estados Financieros Unicamente bajo las NIIF, el 31-12-2010.
Para dar respuesta al planteamiento del problema se recurrié a fuentes bibliograficas
especializadas y toda la informacion considerada importante disponible en Internet.
El disefio de la investigacion, es de caracter documental, y el nivel de la investigacion
fue descriptiva y explicativa, puesto que se basé en la caracterizacion de un hecho, y
se busco el porque de los hechos mediante el establecimiento de relaciones causa-
efecto. Para concluir, se pretende dejar en claro que existen normativas intencionales
que afectan la actividad econémica de este tipo de empresas y que al respecto la
FCCPV de Venezuela las ha adoptado y adaptado tomando en cuenta la normativa
nacionales en materia contable.

PYMES, Ingresos Ordinarios, NI1F, NIC.



INDICE

DEDICATORIA ..ottt e a e naaees viii
AGRADECIMIENTOS ..ottt iX
INTRODUCCION......oooveiieieeeseeisee et ssses s 10
PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA .........oooiie e 14
OBUIETIVOS ...ttt e e e na e e e nes 19
ODBJELIVO GENEIAL.......eeveeeiecieie et e e nneas 19
ODbjetivos ESPECITICOS .....cviiiieiieiecee e 19
JUSTIFICACION ...ttt 20
METODOLOGIA ..ot 21
NiVel de INVESTIGACION ........eeiveeiecieciice et 21
Tipo 0 Disefio de INVESHIGACION ........ccuevveiiiieieeie e 22
Fuentes de INFOrmacion ... 22
Técnicas e Instrumentos de Recoleccion de Datos..........ccccovvevienieieieninn, 23
CAPITULO [I: ASPECTOS GENERALES DE LAS PYMES A NIVEL
IMUND I LAL ..ttt sttt et ne e 24
1.1. Antecedentes Historicos de 1as PYMES..........cccocoveiiiiinininieeee, 25
1.2. Definiciones y caracteristicas de 1as PYMES...........cccccoviiiiiicicniennn, 27
1.3. Criterios Cualitativos y Cuantitativos para definir y Clasificar a las
PYIMES ..ottt e e et 29
1.4. Importancia de Las PYMES en el Ambito Mundial................ccc..co........ 35
CAPITULO II: LAS PYMES EN VENEZUELA.........ccooeiieeieecee e 39
2.1. Evolucion Historica de las PYMES en Venezuela...........ccocooveveiiennen. 40
2.2. NOrmativa Legal .........ccceiiiieiiese e 42

2.2.1. Obligaciones legales que tienen los Microempresarios y los

Pequefios y Median0s EMPreSarios.........ccuiveiieiieeiee e esiie e esiee st see e 44



2.2.1.1. Obligaciones Mercantiles ...........cccooereeninieniienene e 45

2.2.1.2. Obligaciones Laborales ............ccooiiiiiiiiiieeeecee 46

2.2.1.3. Relacion de Trabajo.......cccccveveiirieeiciiese e 47

2.2.2. Derechos que tienen los Microempresarios y los Pequefios Yy
MeEdIaN0S EMPIESAITOS ......ccvveiiiiieiiieiieeiesieesieete sttt eeanes 48
2.2.2.1. Derechos Mercantiles .........coccooeiiiieieeniie e 48

2.2.2.2. Derechos Laborales ... 49

2.3. Definicion de las PYMES en Venezuela..........ccoceveveniiiiininieinen, 49
2.4. Clasificacion de las PYMES en Venezuela.........cccococevviiviviieniieninninnn, 53
2.5. Caracteristicas de las PYMES Venezolanas..........c.ccoceovvvienveieereerinniennnn 55
2.6. Importancia de Las PYMES para la Economia Venezolana.................. 57

2.7. Ventajas y Desventajas de la Constitucion de las PYMES en Venezuela

................................................................................................................................. 58
2.7.1. VBNEAJAS ..ottt sttt ettt nbe e nreas 60
2.7.2. DESVENTAJAS ...c.vvevveevieiieeieetiesieeste e steesteasae e e steasae e e saeenaesneesaeeneenreas 61

2.8. Aporte Socio-Econdmico y Tributario de las PYMES En Venezuela ... 64
2.9. Organismos Reguladores y de Apoyo de las PYMES en Venezuela..... 70
2.9.1. Corporacion de Desarrollo de la Pequefia y Mediana Industria
(CORPOINDUSTRIA) .ottt 70
2.9.2. Fundacion para el Desarrollo Sostenible (FUNDES)...........c.c........ 72
2.9.3. Fondo Nacional para la Pequefia y Mediana Empresa (FONPYME)
............................................................................................................................. 73
2.9.4. Fondo de Credito Industrial (FONCRELI) .........cccooveviviieiieiicienen, 74
2.9.5. Sociedad Nacional de Garantias Reciprocas para la Mediana y
Pequefa INdustria (SOGAMPI) .......ooiiiiiiie s 75
2.9.6. Fondo Nacional de Desarrollo para la Micro, Pequefia y Mediana
EmMpPresa (FONAPYME) ..ot 75

2.9.7. La Confederacion Venezolana de Industriales (CONINDUSTRIA)



CAPITULO I1: NIC 18 INGRESOS ORDINARIOS ..o, 85

3.1. Norma Internacional de Contabilidad N° 18 (Revisada En 1993).......... 86
3.2, ODJELIVO ...t 86
BL3L AICANCE .. s 87
3.4, DETINICIONES ... .ottt nreas 91

3.4.1. INQreSO OFAINANTO...c.veiueeiiieieeiie ettt eneas 91

3.4.2.Valor razonable..........coooiiiiii e, 91
3.5. Valoracion de 10s Ingresos Ordinarios ..........cccccvevveresieereesieseesesseennens 92
3.6. Identificacion de 1a TransaCCion..........ccvcvvveieiiereiese e 95
3.7.VENta d8 BIBNES ......eoviiiieiie et 96
3.8. Prestacion de SErVICIOS ........ccvuiiiieieriiisesiseeeee e 99
3.9. Intereses, Regalias y Dividendos..........cccceveveerieiieinerc e, 103
3.10. INformacion @ REVEIAN ...........coeviiiiiiiiisieeee s 106
3.11. FECha e VIQENCIA......ccuiiiiiiieieeie e 107

CAPITULO IV: ANALISIS DE LA IMPLEMENTACION DE LA NIC 18 EN
EL RECONOCIMIENTO DE LOS INGRESOS DE LAS PYMES DEL SECTOR

COMERCIAL ... e e e e et e e e nbaeearaeeanes 108
4.1. Las Normas Internacionales de Contabilidad (NIC) ..........ccceovrienene. 109

4.2. Los Estados Financieros, Presentacion y Revelacion...........c....c......... 110

4.2.1. El Balance General ... 112

4.2.2. Cuenta de ReSUItadOos..........ccoviiiriierienienieicee e 115

4.2.3. Estado de Cambios en el Patrimonio Neto ..........ccccceeveveeiininnnnn, 116

4.2.4. Estado de Flujo de EfeCtiVo.........ccceveeieieeiicic e 117

4.2.5. NOtas ReVelatorias.........coeveiiiiniiinieeee e 118

4.3. Reaccion de los Usuarios de la Informacion Financiera de las PYMES

con la Aplicacion de 1a NIC 18.......ccooiieiiiiiicieee e 119

4.4. Naturaleza de los Ingresos de las PYMES del Sector Comercial del
EStAA0 SUCTE.....eiiiiciee e 123



4.5. Comparacion de los Ingresos en las PYMES del Sector Comercial con

(0] {0 Tot (0] LSOO PP PPRTPPPR 124
4.6. Adecuacion de la Presentacion de los Estados Financieros en base a la
Implementacion de Ia NIC 18 .........cov i 129
4.6.1. Informacion a Revelar en el Balance o en las Notas...................... 132

4.6.2. Informacion a Revelar en el Estado de Resultados o en las Notas 134

4.6.2.1. DeSglose de GastOS........ccvevereerieeieieese e see e eee e sie e 135

4.6.2.2. Politicas Contables y Notas Revelatorias a los Estados

Financieros para el afio concluido el 31 de Diciembre de 2009 ................... 143
CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES .......ccoooiiiieeieeie e 152
GLOSARIO DE TERMINOS ...ttt 156

BIBLIOGRAFIA ..ottt 161



DEDICATORIA

Hoy culmino uno de mis grandes anhelos y, por ser éste uno de los logros mas
especiales de mi vida, debo reconocer que hay seres que colaboraron a que ese suefio

se convirtiera en realidad, a los cuales quiero dedicarles este trabajo.

En primer lugar a Dios Todopoderoso, por darme sabiduria, fortaleza,

perseverancia y sobradas razones para vivir, en todo momento de mi vida.

A mis padres, Lidia Mago y Orlando Patifio por darme la vida, y ser el primer

pilar donde se sentaron mis esperanzas.

A mi esposo, Robert Bruzual por demostrarme su apoyo incondicional en el
logro de esta meta, y compartir conmigo en estos Ultimos afios todas las alegrias en

los momentos buenos, y las tristezas en los malos momentos.

A mis hijos, Robert Gabriel y Gabriel Alejandro al que tendré pronto en mis
brazos, por motivarme a culminar este largo viaje que ha sido lograr un titulo

universitario.
A mis hermanas, Candy y Daniela, y a mi hermano Orlando, a quienes les

dedico este logro de manera muy especial, esperando que mi logro hoy sea un motivo

mafiana para darles esperanzas y motivacion en el emprendimiento de sus metas.

viii



AGRADECIMIENTOS

Este es un buen momento para dar gracias a todos aquellos que estuvieron
conmigo a través de estos afios, prestandome apoyo y esa mano amiga cuando mas lo

necesite.

A la Universidad de Oriente, por abrirme sus puertas y conducirme a mi
formacion profesional mediante la labor de todo su personal docente, quienes
contribuyeron con su aporte invaluable en la realizacién de lo que empez6 como un
suefio y hoy se materializa, gracias a dios.

A mis comparieros del curso alternativo, juntos lo hemos logrado.

A la profesora Zakie Reina Talbice de Abundiz, mi asesora, pues sin su ayuda y
apoyo dificilmente habria logrado terminar esta investigacion. Gracias.

A todos jGracias!



INTRODUCCION

Actualmente, el mundo empresarial esta constituido por una gran variedad de
organizaciones que buscan satisfacer las necesidades de la poblacion y al mismo
tiempo lograr ser productivas y generar ingresos para sus propietarios. Es por esta
razon, que en este sector han surgido las pequefias y medianas empresas, que buscan

atender un sector del mercado.

Estas empresas por sus caracteristicas de cantidad de empleados, presupuesto
gue manejan, cantidad de clientes que atienden, operan con recursos propios, en la
mayoria de los casos son dirigidas por sus duefios, socios o cualquier miembro de la

familia, destacando que sus origenes son unidades familiares.

Indudablemente, las PYMES ocupan un destacado lugar en las estructuras
industriales de todos los paises, y contribuyen de forma considerable a la renovacion
del tejido industrial, a la creacion de puestos de trabajo y a la innovacion tecnoldgica,
a la vez que muestran mas flexibilidad de adaptacion a los cambios que se originan

que las grandes empresas.

El sector comercial representa en muchos paises de Latinoamérica la principal
fuente de empleos en la economia local. Este sector, por una parte se ha diversificado
y ha adquirido nuevas tendencias para lograr un desarrollo economico, integrado y
acelerado, capaz de propiciar un aumento en el nimero de empleos creados. Y por
otra parte ha dado prioridad al desarrollo de una nueva visién donde se amplian los
incentivos a los pequefios y medianos empresarios con facilidades y recursos para

fomentar la labor de servicios.
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Se puede mencionar una gran variedad de definiciones de las PYMES, y no
llegar a un acuerdo en cuanto a los parametros utilizados para definirlas o los
requerimientos de tamafio, sector de actividad, nimeros de empleados o ingresos
percibidos utilizados para conceptualizarlas. En el caso particular venezolano se
atiende al criterio propuesto en la Ley para la Promocion y Desarrollo de la Pequefia
y Mediana Industria. Mientras que sobre este particular la Federacion de Colegios de
Contadores Publicos de Venezuela aprobo en Directorio Nacional Ampliado el
Boletin de Adopcidn N° 1, en el marco de adopcion de las Normas Internacionales de
Contabilidad y cuyo contenido abarca la definicion y clasificacion de las PYMES,

este boletin aun no se encuentra en vigencia.

El sector empresarial venezolano y parte de los profesionales del area contable,
tienen el conocimiento que se han desarrollado normas contables internacionales, con
la finalidad de unificar criterios y hacer que la informacion financiera sea mas
transparente y extensible a cualquier persona interesada, lo cual implica, llevar la

contabilidad bajo los mismos estandares.

De acuerdo a lo antes mencionado, Venezuela no escapa de dicho proceso de
unificacion de criterios, y en ese sentido la Federacion de Colegios de Contadores
Publicos de Venezuela, realizo un Directorio Nacional Ampliado, en la ciudad de
Araure, Estado Portuguesa, el 30 y 31 de enero de 2004, donde se decidi6é asumir la
adopcion de las Normas Internacionales de Contabilidad de Informacién Financiera
emitidas por el Internacional Accounting Standard Borrad (IASB), de sus siglas en
ingles, y cuya traduccion al espafiol es, la Junta de Normas Internacionales de
Contabilidad.

Debido a los cambios que se produciran con motivo a la implementacion de las
Normas Internacionales en Venezuela, surgié la presente investigacion cuyo

proposito es resaltar el contenido de la norma y la manera en que se tratardn de
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reconocer los ingresos que percibe este sector empresarial, aplicandole la Norma
Internacional de Contabilidad 18, con el propdsito de adecuar la informacion
contenida en la Norma a las PYMES, frente a la venidera puesta en préctica en
Venezuela de esta normativa internacional en concordancia con los requerimientos de

informacion mundiales.

En este sentido la investigacion se presenta de la siguiente manera, estructurada

en cuatro capitulos y cuyo contenido es el siguiente:

El Capitulo I, Aspectos Generales de las PYMES a Nivel Mundial; el cual
contiene los antecedentes histéricos de las PYMES, definiciones y caracteristicas,
criterios cualitativos y cuantitativos utilizados para definirlas y clasificarlas en
diversas partes del mundo e importancia de este tipo de empresas en el ambito

mundial.

El Capitulo 11, Las PYMES en Venezuela, destacando todos los elementos que
resaltan en el panorama nacional al referirse a este tipo de empresas, como evolucién
historica de las PYMES en Venezuela, normativa legal, definicién de las PYMES en
Venezuela, clasificacion, caracteristicas importancia, ventajas y desventajas de la
constitucion de una PYMES en Venezuela, aporte socio-econémico de este tipo de
empresas, ademas de los organismo que regulan y apoyan a las PYMES en nuestro

pais.

El Capitulo 111, NIC 18 Ingresos Ordinarios, propone una vision especifica de la
Norma Internacional de Contabilidad 18, referida a los ingresos ordinarios, y el
contenido es el siguiente; objetivo, alcance, definiciones, valoracion de los ingresos
ordinarios, identificacion de la transaccion, venta de bienes , prestacion de servicios,

intereses, regalias y dividendos e informacion a revelar.
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El Capitulo IV, Andlisis de la Implementacion de la NIC 18 en el
Reconocimiento de los Ingresos de las PYMES del sector Comercial; se analiza
como se procede a hacer el reconocimiento de los ingresos para las PYMES del
sector comercial en el Municipio Sucre del Estado Sucre, tomando en consideracion
la aplicacion de la Norma Internacional de Contabilidad 18, y el contenido de este
capitulo esta estructurado asi; adecuacion de la presentacion de los Estados
Financieros en base a la NIC 18, reaccion de los usuarios de la informacion financiera
de las PYMES, .naturaleza de los ingresos de las PYMES del sector comercial en el
Estado Sucre y la comparacion de los ingresos del sector comercial con otros

sectores. Y por ultimo se presentaran las conclusiones y recomendaciones.
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PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

Cada vez mas naciones en el mundo, se ven en la necesidad de ampliar sus
operaciones comerciales con paises vecinos, de la region, e inclusive con paises en
otros continentes. El creciente flujo de informacion, los avances tecnoldgicos, y la
competitividad en el mundo de los negocios, obligan a las empresas a querer ser parte
de un bloque comercial integrado donde ya las fronteras y los paradigmas de
exclusion forman parte del pasado. Hoy en dia la interconexion economica

caracteriza el desarrollo de las relaciones mundiales, llamado globalizacion.

En una economia de mercado y en presencia del proceso de globalizacion, el
cual es interpretado como una de las transformaciones que ha establecido nuevas
reglas en la economia, para los inversionistas, duefios de empresas y gerentes
financieros, entre muchos, se han visto en la necesidad de buscar la mayor efectividad
en sus negocios, dada la complejidad del mercado y los retos que les presenta la

competitividad, producto de la liberacion de las relaciones comerciales.

Cuando se analiza la estructura economica de cualquier pais se encuentra con la
coexistencia de empresas de distintas envergaduras. De igual manera cuando se
analizan diferentes sectores productivos, encontramos empresas con distintas
dimensiones que no necesariamente estan relacionadas con un determinado sector de
actividad, no existe una actividad donde inevitablemente las empresas deban tener
una dimensién dada para funcionar, tampoco existen paises o economias en donde

se exija un determinado nivel de actividad para que se conforme una empresa.

Explorando en la estructura econdmica de distintos paises, podemos encontrar

sectores mas dindmicos que otros, actividades que cuentan con ventajas comparativas
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frente a otros paises. Pero en todos encontraremos empresas pequefias, medianas y
grandes cuya clasificacion va a depender del tamafio, el volumen de ventas, el

numero de empleados o de su capital social o patrimonio.

Dentro de este contexto, se encuentran las pequefias y medianas empresas (en
lo adelante PYMES ) que segun la clasificacion preestablecida se caracterizan entre
otros aspectos, por una baja intensidad de capital, presencia de propietarios, socios y
familiares como mano de obra, estructura burocratica minima, poder centralizado,
dificultades para el acceso a financiacion externa o subordinacion a grandes

empresas.

Segun la Internacional Accounting Standards Board (en lo adelante IABS por
sus siglas en ingles) las PYMES son entidades que: “ a) no tienen responsabilidad
publica y b) publican un propoésito general de Estados Financieros para usuarios

externos”.

El objetivo de este organismo internacional segun lo especifica el IABS, es:

“Desarrollar, para el interés publico, un conjunto de normas generales
de contabilidad de elevada calidad, comprensibles y aplicables, que
permitan exigir una alta calidad, transparencia y comparabilidad dentro
de la informacion contenida en los estados financieros y otra
informacidn a suministrar, que ayude a los participes en los mercados
financieros mundiales, asi como a otros usuarios, en la toma de sus
decisiones econdmicas”. (Proyecto de NIIF para PYMES, 2007. p 12)

De la misma manera el IABS, dentro de sus objetivos este organismo

internacional;

“Se encarga de promover el uso y aplicacion rigurosa de dichas
normas y al mismo tiempo conseguir la convergencia entre las normas
contables de ambito nacional y las Normas Internacionales De
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Contabilidad, en soluciones de elevada calidad técnica, ademas de
tener en consideracion, de forma apropiada, las necesidades especiales
de las pequefias y medianas entidades y de las economias emergentes”.
(Proyecto de NIIF para PYMES, 2007. p 12)

Es necesario resaltar como la disposicion y el interés de organismos
internacionales, se pone a disposicion de una colectividad mundial a la que le interesa
estrechar sus relaciones comerciales, y que mejor manera de hacerlo con la

intermediacidn de este 6rgano especializado.

“Las nuevas normas de contabilidad ya se estdn aplicando en empresas
cotizadas, aunque para las PYMES no seran obligatorias previsiblemente hasta 2008
en la union europea”. (GARCIA, 2006, http: //www.Newsletter AECA Actualidad
NIC-NIIF_ Novedades y practica sobre las NIC y la Reforma Contable.htm)

En relacion a la aplicacion de las Normas Internacionales de Contabilidad, (en
lo adelante NIC), (GARCIA, 2006, http: //www.Newsletter AECA Actualidad NIC-
NIIF_ Novedades y préctica sobre las NIC y la Reforma Contable.htm), sefiala que:

“La principal ventaja que se deriva de la adopcion del modelo contable
del IABS por la Union Europea es la comparabilidad de la informaciéon
financiera de los grupos cotizados en los mercados de sus Estados
miembros y de todos los paises del resto del mundo que hayan
adoptado las Normas Internacionales De Informacion Financiera. La
comparabilidad internacional, que en el ambito de las grandes
empresas cotizadas en los mercados financieros pueden resultar de
gran utilidad a los usuarios de la informacion contable, por otra parte
puede no ser tan relevante en el ambito de las pequefias y medianas
empresas (PYMES), cuya financiacion procede principalmente de la
retencion de beneficios de las entidades financieras del pais”.

En ese sentido el IASB ha desarrollado un proyecto de norma; Norma

Internacional De Informacion Financiera (en lo adelante NIIF) para las PYMES, con
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el proposito de adecuar o simplificar la adopcién de las NIC a este tipo de empresas,
tomando extractos de las NIC/NIIF completas.

En Venezuela, la Federacion Del Colegio De Contadores Publicos (en lo
adelante FCCPV) de Venezuela se ha puesto en la labor de adecuar la informacion
financiera en el marco de una convergencia de la normativa internacional con los
PCGA venezolanos, para ello se ha designado una comision permanente para el
estudio de los principios de contabilidad. Segun el Boletin De Adopcion n° 0, emitido
por la FCCPV:

“Las fechas de vigencia aprobadas para la adopcion de las normas
internacionales de informacion financiera quedaron establecidas en: 31
de diciembre de 2008 o fecha de cierre inmediatamente posterior, para
grandes entidades y 31 de diciembre de 2010 o fecha de cierre
inmediatamente posterior, para las pequefias y medianas entidades. A
partir de estas fechas, los principios de contabilidad generalmente
aceptados en Venezuela se identificaran con las siglas VEN-NIF y
comprenderdn cada una de las normas vigentes; las normas
internacionales de contabilidad (NIC), las normas internacionales de
informacion financiera (NIIF) y las interpretaciones emitidas por el
comité de interpretaciones (SIC) y el comité de interpretaciones de
normas internacionales de informacion financiera (CINIIF). Por otra
parte los boletines de aplicacion seran identificados con las siglas BA
VEN-NIF, estos aprobados en un directorio nacional ampliado”.

Segun el boletin de adopcion n° 0 (BA VEN-NIF N° 0), establece los siguientes
lapsos:

“Para los ejercicios que se inicien a partir del 01 de enero de2008, y
unicamente para la aplicacion de grandes empresas, estaran derogadas
todas las declaraciones de principios de contabilidad (DPC) vy
publicaciones técnicas (PT) relacionadas con aquellas y en su lugar se
ratifica la obligatoriedad de la aplicacién de las VEN-NIF y los
boletines de aplicacion (BA VE-NIF) aprobados por la FCCPV. En el
caso de las pequefias o medianas entidades (PYMES) la derogatoria
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aqui sefialada sera aplicable para los ejercicios que se inicien a partir
de 01 de enero de 2010”.

Tomando como punto de partida las fechas y los periodos que la FCCPV estima
para la puesta en practica de la normativa internacional para las PYMES, se
analizaron las incidencias que estos cambios contables producidos por la adopcion de
una normativa internacional causan en el reconocimiento de los ingresos de este tipo

de empresas, especialmente las ubicadas en el Municipio Sucre del Estado Sucre.

Con base en los planteamientos expuestos anteriormente, surgen las siguientes
interrogantes, estas seran consideradas para el periodo de investigacion comprendido
2008-20009:

1. ¢Cual serd la incidencia de la implementacion de la NIC 18 en el
reconocimiento de los ingresos de las PYMES en el Municipio Sucre del

Estado Sucre?

2. ¢Qué cambios seran necesarios para adecuar la presentacion de los Estados
Financieros de las PYMES?

3. ¢Que reaccion tendra en los usuarios de la informacién financiera de las
PYMES la aplicacion de la NIC 18?

4. ;Cual es la procedencia de los ingresos de las PYMES del sector comercial

del Municipio Sucre del Estado Sucre?
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OBJETIVOS

Objetivo General

Analizar las incidencias de la implementacion de la NIC 18 en el

reconocimiento de los ingresos de las PYMES del sector comercial en el Municipio

Sucre del Estado Sucre: periodo 2008 - 2009

Objetivos Especificos

e Explicar la adecuacion de la presentacion de los Estados Financieros de las
PYMES (Modelo Normativo)

e Describir la reaccion de los usuarios de la informacion financiera de las
PYMES con la aplicacién de la NIC 18.

e Determinar la naturaleza de los ingresos que obtienen las PYMES del sector

comercial del Municipio Sucre del Estado Sucre.
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JUSTIFICACION

Este trabajo, se realizd con la finalidad de aportar informacion relevante de los

cambios que en materia contable suceden en el mundo.

Ha sido sefialada la manera en que, como un cuerpo normativo internacional
influye en la vida financiera de un pais, como resultado de cambios que se adecuan a
las iniciativas mundiales y, al vertiginoso mundo de los negocios que impulsan a

quienes se manejan como empresas y quieren mantenerse en area comercial.

Venezuela, no es ajena a esta realidad y es por ello que se analizaron las
incidencias que estos cambios mundiales en la normativa contable internacional
ocasionan en los Estados Financieros de las PYMES a la hora de reconocer sus

ingresos.

Por esta razon, surgidé esta investigacion, cuyos resultados serviran de
referencia para motivar y aclarar a las PYMES Venezolanas sobre la venidera puesta
en practica de una normativa contable para este tipo de empresas en concordancia con

los requerimientos mundiales, regionales y nacionales de informacion financiera.

También los resultados de esta investigacion seran utilizados por otros

investigadores que quieran profundizar sobre el tema.

Las razones expuestas anteriormente serviran para soportar el desarrollo de esta

investigacion.

20



METODOLOGIA

Nivel de Investigacion

El nivel de investigacion “se refiere al grado de profundidad con que se aborda

un fendmeno u objeto de estudio”. (Arias, 2006 p.23).

Por esta razon, se partio de esta concepcion para abordar la problematica que se

ha planteado para esta investigacion.

El tipo de investigacion utilizada es descriptiva y explicativa. En relacién a

esto (Arias ,2006), la considera de la siguiente manera:

“La investigacion descriptiva consiste en la caracterizacion de un
hecho, fendmeno, individuo o grupo, con el fin de establecer su
estructura o comportamiento. Los resultados de este tipo de
investigacion se ubican en un nivel intermedio en cuanto a la
profundidad de los conocimientos se refiere”. (p.24).

Mientras que al referirse al nivel de investigacion explicativa (Arias, 2006)

comenta lo siguiente:

“La investigacion explicativa se encarga de buscar el porque de los
hechos mediante el establecimiento de relaciones causa-efecto. En este
sentido, los estudios explicativos pueden ocuparse tanto de la
determinacion de las causas (investigacion post facto), como de los
efectos (investigacion experimental), mediante la prueba de hipotesis.
Sus resultados y conclusiones constituyen el nivel mas profundo de
conocimientos”. (p.26).
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Tipo o Disefio de Investigacion

El disefio de la investigacion “Es la estrategia general que adopta el
investigador para responder al problema planteado. En atencion al disefio, la
investigacion se clasifica en: documental, de campo y experimental” (Arias, 2006
p.26).

Para efectos de esta investigacion, el investigador opto por darle respuesta al
problema planteado de manera documental; la informacion proviene de textos,

revistas, entrevistas y principalmente de consultas de Internet.

Al respecto Arias, 2006 que la investigacion documental, es:

“Un proceso basado en la busqueda, recuperacion, andlisis, critica e
interpretacion de datos secundarios, es decir, los obtenidos y
registrados por otros investigadores en fuentes documentales:
impresas, audiovisuales o electronicas. Como en toda investigacion, el
propdsito de este disefio es el aporte de nuevos conocimientos”. (p.27).

Fuentes de Informacioén

Las fuentes de informacion son aquellas “que suministran datos o informacion.

Las fuentes de informacion pueden ser documentales, y vivas”. (Arias, 2006 p.27).

Se utilizaron fuentes de informacién primaria y secundaria debido a que la
informacién se obtuvo a través de entrevistas; también se utilizo informacion
aportada por la Federacion de Colegios de Contadores Publicos de Venezuela, libros,

enciclopedias, Internet, entre otros medios que tenian relacién con el tema.
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Técnicas e Instrumentos de Recoleccidon de Datos

La informacion se recopilo a través de la técnica de la entrevista, que a criterio
de Arias, (2006), sefiala “no es mas que un simple interrogatorio, es una técnica
basada en un dialogo o conversacién “cara a cara”, entre el entrevistador y el
entrevistado acerca de un tema previamente determinado, de tal manera que el

entrevistador pueda obtener la informacion requerida”. (p.73).

Los instrumentos que se utilizardn para esta investigacion seran: impresora,
computadora, papel, boligrafos, fotocopiadora, scanner, cémara fotografica,
grabadoras, entre otros; la cual Arias, (2006) define como: “medios materiales que se

emplean para recoger y almacenar la informacion”. (p.111).
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CAPITULO I: ASPECTOS GENERALES DE LAS PYMES A
NIVEL MUNDIAL



1.1. Antecedentes Historicos de las PYMES

Si nos remontamos al nacimiento de este ndcleo de empresas denominadas
PYMES, encontramos dos formas de surgimiento de las mismas. Por un lado,
aquellas que se originaron como empresas propiamente dichas, es decir, en las que se
puede distinguir correctamente una organizacion y una estructura, donde existe una
gestion empresarial (propietario de la firma) y el trabajo remunerado. Estas, en su
mayoria, son de capital intensivo y se desarrollaron dentro del sector formal de la
economia. Por otro lado, estdn aquellas que tuvieron un origen familiar,
caracterizadas por una gestion a la que solo le preocup6 su supervivencia sin prestar
demasiada atencion a temas tales como; el costo de oportunidad del capital, o la

inversion que permite el crecimiento

En primer lugar, puede citarse argumentos emitido a favor de las PYMES,
como maxima generadoras de empleo estable y de calidad, los cuales de acuerdo a las
consideraciones convencionales, las grandes empresas y corporaciones en muchos
aspectos se convirtieron en estructuras rigidas incapaces de competir en un mercado
cada vez mas exigente y especializado, donde las condiciones y exigencias de los
clientes serian determinantes para definir las caracteristicas de los productos. Por lo
tanto, el peso de estas grandes empresas y sus modelos basicos de estandarizacion las
llevaria inevitablemente al cierre, tal como lo anuncia (Vermon, 1997 p 103), al
expresar que, “el proceso post-industrial exigia un nuevo modelo productivo que
implicaba una disminucién en la plataforma productiva y en las estructuras de costos

presentes en la gran industrial”.

Sobre este particular, (Chandler, 1977 p 103), resumia lo acontecido como. “La
hecatombe del modelo industrializado y de produccidén en masa, como consecuencia
del dinamismo propio del mercado emergente”. Tal como se evidencia, el aumento en

el ingreso y el nivel de vida de los consumidores presionarian hacia la busqueda de
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productos y servicios mejor adaptados a sus necesidades y orientados hacia la moda;
donde los mercados mayoritarios quedaron saturados, la demanda sobre ropa y
muebles se fragmentaron vy, tanto la educacion como la comunicacién masiva facilito

y promovio la heterogeneidad creciente en los gustos de los consumidores.

A la par de esas realidades se expande un proceso de opinién y de formulismo
teorico, el cual tuvo su maxima expresion en los conceptos emitidos por la Fundacion
German Marshall a comienzos de 1985, en su teoria sobre el desarrollo y el
crecimiento econémico centrado en la pequefia y mediana empresa. Bajo el esquema
que el Estado desarrollador proyectaba el empuje econdémico asi como la
modernizacion industrial acelerada, aspecto que romperia los cordones de pobreza y
desempleo; esto generéd un concepto politico proclive a la concepcion de nuevos

negocios, libre empresa y desarrollo.

A propésito de lo planteado, Carrison, (citado por Harrison 1994 p 25) explica:

“Es facil entender porque tanto la version empresarial como la version
industrial de la teoria del crecimiento basado en pequefias empresas se
hizo tan popular en los afios 80 especialmente entre los politicos. Un
surgimiento de sentimientos localistas, aunado a la promesa de que
cualquier ciudadano con iniciativa empresarial y minimo de inversion
podria competir y ser exitoso, atrajo el discurso politico del momento,
y con ello el apoyo y estimulo a esta propuesta”.

Esos argumentos apuntan hacia la creencia, de que las PYMES son el producto
de la evolucion historica necesaria del proceso post-industrial tras el agotamiento de
los esquemas masivos y estandarizados de produccion, asi como por la superioridad

de las PYMES para generar desarrollo y bienestar.

En segundo lugar, resulta interesante contraponer a esa version, lo expuesto por

(Harrison, 1994 p 50), quien afirma que

26



“...en lugar de disminuir, el poder econémico concentrado esta
cambiando de forma, de alianza, de acuerdos tecnoldgicos y
financieros a corto y largo plazo entre las mismas empresas, con los
gobiernos a todos los niveles y con legiones de pequefias empresas
(aunque no siempre es asi) que actian como proveedoras Yy
subcontratistas”.

En el mismo orden de ideas, (Harrison, 1994 p 52) presenta, cuanto menos,

cinco explicaciones posibles a los supuestos cambios de la gran empresa a PYMES:

1. Desintegracion vertical de las grandes empresas, con la finalidad de
huir de las centrales sindicales, de los salarios elevados y de los climas
antagonicos de negocio.

2. Clausuras concentradas entre las mayores empresas y unidades
productivas.

3. Un desplazamiento secular desde la produccion (con sus grandes
infraestructuras, en general) hacia los servicios (con su pequefia
estructura en general).

4. La reduccion estratégica de los grandes conglomerados como parte
de una concentracion hacia las actividades nucleares o intrinsecas.

5. Un autentico crecimiento desproporcionado en la actividad de las
pequefias empresas.

El analisis realizado por este sugiere que el proceso de crecimiento de las
PYMES se debe basicamente a una estrategia de produccion por parte de las grandes

corporaciones, ante las demandas crecientes y heterogéneas del mercado.

1.2. Definiciones y caracteristicas de las PYMES

En principio, hay que hacer referencia a que el sector industrial es donde se

encuentran concentradas la gran cantidad de empresas de una determinada region,

donde existe la produccion de equipos, materias primas y diversidad de productos que

generan rentabilidad y al mismo tiempo satisfacen las necesidades de una poblacion.
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En este orden de ideas, una definicion de las PYMES que tenga aceptacion
general es casi imposible. En la mayoria de los paises en desarrollo se ha utilizado el
termino “industria en pequefia escala” para identificar a las empresas que tienen
derecho a incentivos y subsidios, esta definicion varia considerablemente segun los
paises. El problema radica, en parte, en la variabilidad de la base para formular estas
definiciones, por ejemplo volumen de ventas o tamario relativo, el monto del capital o

el total de los activos.

Son varias las definiciones de pequefias empresas que estan condicionadas por
el estado de desarrollo del pais, por los propésitos de quienes las enuncian o por el
punto de vista de quienes la utilicen. Una de esas definiciones se apoya en las

siguientes consideraciones:

1.- Dispone de una parte reducida del mercado y su actividad no influye en el

pais y en la demanda total.

2.- Es dirigida personalmente por sus propietarios, no contratando normalmente
directivos profesionales.

3.- Es independiente en cuanto a la adopcion de decisiones en relacion a otras

empresas, es decir, esta libre de control externo

Por otro lado la Organizacion Internacional del Trabajo (OIT), considera que
“una pequefia empresa es una entidad en la cual tanto la produccion como la gestion
estan concentradas en manos de una o dos personas, responsables asi mismo de las
decisiones que se toman en la empresa”. (oIT, 1982).

(http://www2.inegi.gob.mx/estestint/Matriz.asp?id=4).
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De manera muy general todas las PYMES comparten casi siempre las mismas
caracteristicas, por lo tanto se podria decir que estas son las caracteristicas generales
con las que cuentan las PYMES en opinion de (Zorrilla, 2004,

http://www.gestiolopolis.com/canales2/economia/pymmex.htm):

El capital es proporcionado por una o dos personas que establecen una sociedad

e Los propios duefios dirigen la marcha de la empresa. Su administracion es

empirica.

e Su numero de empleados y trabajadores crece y va desde 16 a 250 personas.

e Esta en proceso de crecimiento: la pequefia empresa tiende a ser mediana y esta

aspira a ser grande.

¢ Obtienen algunas ventajas fiscales por parte del Estado, que algunas veces las

considera causantes menores dependiendo de sus ventas y utilidades.
e Su tamafo es pequefio 0 mediano en relacion con las otras empresas que operan
en el ramo.
1.3. Criterios Cualitativos y Cuantitativos para definir y Clasificar a las PYMES
Como se menciona con anterioridad, la mayoria de las definiciones varian
segun los intereses y objetivos de quienes las elaboran y segun la fase de desarrollo

del medio particular en que se deben aplicar. El criterio méas utilizado por los
analistas, es el de definir por el tamafio de las empresas a partir de la segmentacién en
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tramos de personal ocupado, pero en términos relativos se entiende que existen otros
que pueden ser clasificados en base a criterios que adopten parametros cualitativos o

cuantitativos:

a). Criterio Cualitativo

De acuerdo a lo planteado por Firpo en cuanto a los criterios utilizados para
definir a las PYMES, una empresa puede ser considerada como PYMES cuando “el
empresario o0 los empresarios estan, por si mismos, en condiciones de dirigir la
empresa, tomar dediciones importantes y recoger los frutos o soportar las pérdidas
generadas por sus asuncion de riesgo 'y su gestion”.  (Firpo.

http://www.Monografias.com/trabajos41/ambito-pymes/ambito-pymes2.shtml)

Este criterio utilizado para definir a las PYMES de manera cualitativa, esboza
la competencia que debe tener un empresario, las cualidades, conocimientos y niveles

de riesgo que debe asumir por la puesta en practica de su gestion.

b). Criterio Cuantitativo

Atendiendo a este criterio, “se puede subdividir por la capacidad de
trabajadores, el volumen de los negocios, el balance, la rentabilidad, la produccidn, la
ganancia, el wvalor de los activos, el capital social, etc.”. (Firpo,

http://www.Monografias.com/trabajos41/ambito-pymes/ambito-pymes2 shtml)

Segun este criterio las PYMES se pueden definir o diferenciar pequefias de
medianas empresas basandose en datos de cardcter numérico y no de acuerdo alas
posibilidades de auto-gestion de los empresarios 0 emprendedores, sino por el
contrario se atiende a valores que arrojan la actividad comercial, como el nivel de

ventas o por el nimero de personas que constituyen la némina.
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c). Criterio de la Organizacion Internacional del Trabajo

La Organizacion Internacional del Trabajo (en lo adelante OIT), define como
PYMES a:

“aquellas empresas modernas con una dotacion de hasta cincuenta
empleados, negocios familiares en los que trabajan entre tres y cuatro
integrantes de la familia, industrias domésticas, cooperativas, empresas
individuales y micro emprendimientos”. (Firpo,
http://www.Monografias.com/trabajos41/ambito-pymes/ambito-
pymes2.shtml)

Para esta organizacion no es suficiente utilizar ya sean valores cualificables o
cuantificables, anteponiendo uno al otro a la hora de definir una PYMES. Por el
contrario tiene una visidbn mas amplia y agrupa dentro de su definicion ambos
criterios, ademas toma en consideracion el origen familiar que debe estar presente en

este tipo de empresa.

d). Criterios dentro de la Unién Europea

La Comunidad Econdémica Europea, por su parte usa como criterio para definir
a las PYMES, un criterio cuantitativo sostenido en que cuenten con “un plantel de
entre cincuenta y doscientos cincuenta empleados, ventas anuales entre 10 y 50
millones de Euros y un patrimonio neto entre 10 y 43 millones de Euros”. Las
menores de 50 empleados serian micro empresas. (Firpo,

http://www.Monografias.com/trabajos41/ambito -pymes/ambito-pymes2.shtml)

Dentro de este gran bloque econdmico como lo es la union europea, resalta la

caracterizacion cuantitativa como criterio para definir a las PYMEs, destacando
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volumen de trabajadores, volumen de ventas anuales y patrimonio neto, como

variables utilizadas para realizar la definicion.

e). Criterio en el Mercado Comun para el Sur

La Comisidn de Pequefias y Medianas Empresas del Sub-Grupo de Trabajo N°
7, adoptd un modelo en el cual se determina la categorizacion de las PYMES que

regird en Argentina, Brasil, Paraguay y Uruguay

En el &ambito del Mercado Comun para el Sur (en lo adelante MERCOSUR), las
PYMES se diferencian por sector, tipo de empresas, personal ocupado y ventas netas
anuales. En el sector industrial se considera microempresa aquella empresa que ocupa
entre 1 y 20 personas Yy sus ventas alcanzan los U$S 400.000; pequefia la que ocupa
entre 21 y 100 personas y tiene una venta anual de U$S 2.000.000; y mediana,
aquella en la que trabajan entre 101 y 300 personas y tienen una venta neta anual de
U$S 10.000.000. En el sector del comercio y servicios se considera micro
emprendimiento o micro empresas a aquellas que cuentan con entre 1 y 5 personas y
tienen una venta neta anual de U$S 200.000; en las pequefias trabajan entre 6 y 30
personas y la venta neta anual alcanza a U$S 1.500.000; y en las medianas, por su
parte, trabajan entre 31 a 80 personas y tienen una venta neta anual de U$S
7.000.000.

(MERCOSUR- Rau: Las PYMES (1998).

http://www.rau.edu.uy/mercosur/Fag/pre24.merco.hth.

La realidad de los paises que conforman al MERCOSUR no es muy diferente a
los de la comunidad econdmica europea, ya que el criterio que se utiliza para
distinguir entre empresas pequefias y medianas atiende al criterio cuantitativo,

utilizando variables como, numero de trabajadores y ventas anuales. Ademas se
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distinguen los valores exigidos o permitidos dependiendo del sector o &rea de

actividad que ocupa.

Las PYMES se caracterizan por tener un empresario multifuncional fuera y
dentro de la planta. Lo que le facilita que se concentre en la gestion gerencial de la
empresa, como tarea de una concepcion de desarrollo. Entre los problemas mas
importantes que enfrentan estos empresarios se encuentran la debilidad politica,

gremial y social, y el predominio de las visiones de corto plazo.

En México, el criterio de clasificacion referente a su tamafio se da de acuerdo a
las siguientes caracteristicas: “Micro industrias: Son las empresas que ocupan hasta
quince personas Yy el valor de sus ventas netas anuales no rebasan el equivalente a
$900,000.00”. Pequefia: “Son las empresas que ocupan hasta 100 personas y el valor
de sus ventas netas anuales, no rebasan el equivalente a $9'000,000.00”. Mediana:
“Son las empresas que ocupan hasta 250 personas y el valor de sus ventas netas
anuales no rebasan el equivalente a $20'000,000.00”.

(Martinez, 2001. http://www.eumed.net/index.htm)

Las PYMES se pueden clasificar segun: el numero de trabajadores
permanentes, valor de activos y capacidad operativa, en microempresas de
subsistencia y microempresas de acumulacion simple y amplia, de ahi la importancia
de establecer estrategias y programas dependiendo del nivel de desarrollo de cada

empresa.

Las PYMES de subsistencia se caracterizan por no tener capacidad de
acumulacién y por ser inestables, tener equipos de trabajo simples y combinar la
actividad empresarial con la doméstica; en la mayoria de los casos, el propietario
comparte el trabajo con los subordinados u operarios. Por el bajo nivel tecnologico,

este tipo de establecimientos solo tienen la capacidad de satisfacer una demanda de
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mercados reducidos y de bajo poder adquisitivo, lo que los coloca en un segmento

inferior con un margen limitado de utilidad para su capitalizacion y crecimiento.

Las PYMES de acumulaciéon realizan su actividad productora con una
excedente lo que les permite adecuar sus equipos y mantener un flujo de produccion
conforme con los inventarios de materias primas y mercancias terminadas. Compiten
en el mercado interno con cierto grado de calidad, disefio y funcionalidad,
generalmente en segmentos de demanda insatisfechas de empresas medianas o
grandes; ademas, sus trabajadores son asalariados con alta rotacién por las
condiciones contractuales, y la baja calificacion técnica en el oficio.

Dentro de la PYMES de acumulacion existen dos tipos, la simple y la ampliada.
Las de acumulacion simple tienen un margen de utilidad reducido, una lenta
incorporacion de nuevas tecnologias productivas, y 5 0 menos trabajadores. Las de
acumulacién ampliada son méas dinamicas, tienen capacidad de modernizacion y

operan con mas de cinco trabajadores.

En la mayoria de los paises a la hora de definir las PYMES se hacen
clasificandolas, ya sea por nimero de empleados, ventas o ingresos o por su capital.
Es por esta razon que atendiendo al sector de actividad que realizan las PYMES
pueden clasificarse en; industriales, comerciales, agropecuarias o agricolas y de

Servicios.

Sabiendo que las PYMES, son aquellas empresas que se desenvuelven en la
economia, en diferentes actividades y cuya ndmina laboral es relativamente reducida
en comparacién con las grandes empresas y cuyo volumen de ventas también es
menor. Para poder definirlas de acuerdo a la actividad que realizan hay que tomar la

concepcion que se utiliza para definir a las grandes empresas por area de actividad.
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En atencion a ello, una PYMES industrial sera aquella cuya actividad
primordial es la produccién de bienes mediante la transformacion y, o extraccion de
materias primas, ya sean estas renovables o no. Mientras que una las comerciales
seran todas aquellas que se dedican o realizan el acto propio de comercio, y su
funcién principal es la compra-venta de productos terminados en la cual interfieren
dos intermediarios que son el productor y el consumidor. La agropecuaria o agricola,
a aquel sector que esta constituido por dos actividades la agricola y la ganadera o
Pecuaria, las cuales estan constituidas por una actividad primaria productora, la cual
puede llevarse a cabo en la tierra 0 no y una actividad secundaria de elaboracion o
transformacion que puede llevarse a cabo en cualquier otro lugar, en este sector tiene
espacio la produccién de hortalizas, cereales, frutas, vifias y ganaderia. La ganaderia
se refiere netamente a la actividad de criar animales para su posterior venta. Y en
caso de las Pymes de servicios, Como su nombre lo indica son aquellos que brindan

servicio a la comunidad.

Indudablemente, las PYMES ocupan un destacado lugar en las estructuras
industriales de todos los paises, y contribuyen de forma considerable a la renovacion
del tejido industrial, a la creacion de puestos de trabajo y a la innovacion tecnoldgica,
a la vez que muestran mas flexibilidad de adaptacion a los cambios que se originan

que las grandes empresas.

1.4. Importancia de Las PYMES en el Ambito Mundial

Las experiencias vividas en paises extranjeros, como los Estados Unidos de
Norteamérica, y el continente europeo son necesarias para llegar a tener una vision
mas clara sobre el importante papel que juega este sector en la economia de un pais,
region o continente. Aunque sean formas diferentes de fomento a este sector el

resultado esperado es el mismo para cualquier pais que este interesado en fomentar el
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desarrollo de ellas. Y este resultado es el que las PYMES representen para un pais un

motor de desarrollo econémico.

En la Comunidad Europea, las PYMES han sido, la plataforma sobre la que se
ha podido desarrollar la economia y “representan mas del 95% de las empresas de la
comunidad, concentran més de las dos terceras partes del empleo total; alrededor del
60% en el sector industrial y mas del 75% en el sector servicios”.

(Porta, http://www.monografias.com/trabajos12/pyme/pyme.shtml. Consultado

en septiembre 2008)

En Japon, también cumplen un nivel muy importante en la actividad
econdémica, principalmente como subcontratistas, en la produccién de partes. Este
pais en la actualidad se caracteriza por su elevado grado de agresividad, por la
conquista de mercados en todas las areas geograficas.

En México, las PYMES componen una parte significativa de la economia real,
es decir, “promueve la generacion de empleo en aproximadamente un 77%, la
distribucion del ingreso y la flexibilidad del aparato productivo. Ellas constituyen
cerca del 50% del producto interno bruto”. En este sentido, el Estado apoya mediante
politicas financieras, como la promocion del acceso al sistema financiero para
flexibilizar los créditos. (Zorrilla, 2004,
http://www.gestiopolis.com/canales2/economia/pymmex.htm).

En Argentina representan “un 60% del total de la mano de obra ocupada y
contribuyen al producto bruto en aproximadamenteun30%”. La productividad global
de las empresas argentinas aumenta, al aumentar su tamafio. Una explicacion
consistente de la evolucién de la productividad observa como la permanencia de las
empresas mas pequefias en el mercado es la que admite la existencia de un acceso

mas barato de las empresas pequefias tanto al trabajo como al capital.
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(Firpo, http://www.Monografias.com/trabajos41/ambito-pymes/dmbito-
pymes2.shtml)

En el Perq, al igual que la mayoria de paises de Latinoamérica, se ha observado
en los Gltimos afios un importante incremento del nimero de micro empresas y de las
PYMES, debido principalmente a los siguientes factores; Reformas econdmicas, la
fuerte crisis economica experimentada en este pais desde la década pasada, obligo a
realizar cambios estructurales de gran magnitud, tanto en los aspectos econémicos,
politicos como sociales; desencadenando un alto crecimiento del nivel desempleo. La
reduccidn del aparato estatal llevo consigo que una importante cantidad de empleados
estatales tuvieran que pasar al lado de los desempleados, agudizando la problematica

social que de por si generaron las reformas economicas.

Fue el sector conformado por micro-empresas y por las pequefias empresas, el
que contribuyo a amortiguar eventuales problemas sociales al dirigir a los
trabajadores despedidos de empresas publicas y privadas a crear sus propias unidades
productivas. En los Gltimos afios se observa un fuerte interés de los demés sectores y
en especial del gobierno al sector de la pequefia y micro empresa, habiéndose dado
disposiciones que buscan por un lado fomentar el empleo a través de la creacion de

nuevas PYMES y por otro lado enrumbarlas dentro del aspecto formal.

La Pequefia y Mediana Empresa en Ecuador, es la fuente econémica mas
importante. “Las mismas, son unas ocho mil que dan trabajo a unas trescientas mil
personas lo que quiere decir que un 80% de la mano de obra se encuentra ocupada”.
En este pais se ha realizado un modelo a considerar donde la actividad artesanal se
transforma en pequefia empresa, la pequefia empresa en mediana y la mediana

empresa en gran empresa.
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(http://www.aladi.org/nsfaladi/reuniones.nsf/dab401eea2e85cea03256ac6004de
835/5a4879fcc06d040b03256ac6004e0al1/$FILE/ecuador.doc. Consultado  en
septiembre 2008)
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CAPITULO II: LAS PYMES EN VENEZUELA



2.1. Evolucién Histérica de las PYMES en Venezuela

Segun Rojas (1999, p 47), haciendo referencia a como ha sido el transitar de las

PYMES en nuestra economia, expresa lo siguiente:

“Entre los afios 1974 y 1979 las PYMES respondiendo de manera
relevante en la participacion de la economia, existian en el pais
alrededor de 6.793 empresas, las cuales generaban una ocupacion por
el orden de 133.049 personas de la poblacién econémica activa,
alcanzandose en el pais el pleno empleo. No obstante, para el afio de
1.983 se presenta en el pais una situacion coyuntural y estructural, la
cual determina que muchas empresas mueran generando una tasa de
desempleo cerca del 12%. Para 1.989 y 1995 el nimero de Pymes se
redujo de 9.977 a 8.055, debido fundamentalmente a las dificultades
para acceder al financiamiento, el encarecimiento del crédito y la crisis
del sistema financiero. Asi para 1.998 este sector continuaba
decreciendo como consecuencia de la contraccion de la economia y el
alza de interés, .cerca de 2.400 Pymes cerraron ocasionando
desempleos”.

En este mismo orden de ideas, la situacién no ha cambiado durante los Gltimos
afios para las PYMES, la coyuntura econdémica se ha prolongado generando perdidas
considerables en puestos de trabajo, ya que numerables empresas han tenido que bajar
su santa maria, a pesar que el Ejecutivo Nacional ha desarrollado programas de
auxilio financiero para el sector, los cuales no han sido suficientes para su

reactivacion.

Segun el Presidente de Fundes Venezuela, el sr. Erard (1999), manifiesta que en
Venezuela las PYMES;

Emplean el 55% de la poblacién econdmicamente activa; 17% la
emplea la gran empresa, 16% ocupado en el sector publico y 12%
desempleado. Tomando como base el sector privado solamente, las
PYMES genera el 77% de empleo de ese sector.

40



(http://pyme.com.mx/articulos-de-pyme/muestra-articulo-
datos.php?registro=50)

En ese mismo orden de ideas, el autor sefiala que en nuestro pais habia para esa
fecha “alrededor de 1.300.000 micro-empresas y unas 68.0000 pequefias y medianas
empresas, de las cuales 56.000 se encuentran activas en comercios y Servicios y
12.000 en manufacturas”. Es por ello, que se infiere que las micro, pequefias y

medianas empresas representan un papel fundamental en nuestra sociedad.

Cifras mas recientes recopiladas por el Observatorio de Empresas realizado por
el Centro de Asesoria Técnica para la Produccion Organizacional (en lo adelante
CEATPRO), (2007):

(Peréz, http//wwwe.scielo.org.ve/cielo.php?script=sci_arttext&pid=s1315-
99842007000300009&ing=es&nrm=iso&tIng=es).

“En Venezuela estaban establecidas 480 mil empresas en general, ya
para el 2004 se reportd el cierre de 6% de esa plantilla y de acuerdo al
altimo estudio de 2006 aplicado a unos 3 mil establecimientos, ha
desaparecido el 6% de la mediana empresa venezolana, ademas de
reducido su tamafio, de 70 disminuyd a 30 el nimero de empleos que
creaban estos establecimientos. De las 450 mil empresas que hay en la
actualidad, segun Péez, 99,02% son PYMES que aportan el 70% del
empleo formal del pais. ElI 76% de la totalidad de las empresas tienen
menos de 6 trabajadores, lo que significa que son consideradas
microempresas, de ellas, 40% no tiene acceso a computadoras y los
niveles de conexién a Internet de las que operan en las regiones del
pais con mayor desarrollo es de 25% y 10% las ubicadas en regiones
de menos desarrollo en Venezuela”.

En Venezuela, las PYMES se han mantenido en el transcurrir del tiempo a
pesar de lo accidentado que ha sido su transitar por los senderos de la vida economica
del pais. Es notorio como sus inicios estuvieron acompafiados de aportes

considerables en la generacion de empleo, situacion que al transcurrir de los afios se
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veria afectada dados los cambios econdmicos, en su mayoria negativos, por los cuales
atraveso el pais, producto de politicas econdmicas erradas y de la corrupcion presente
en casi todos los niveles de gobierno, generando una continuo y creciente detrimento

del sistema financiero y de las condiciones econdmicas dentro del pais.

De una situacion de pleno empleo presente en el pais como consecuencia de la
participacion en la economia de las PYMES, se evidencia que al transcurrir del
tiempo la situacién va cambiando en detrimento de los niveles de empleo. Vemos
como este sector importante de la economia disminuye su participacion en el nivel de

ingresos del venezolano y su aporte al desarrollo del pais.

2.2. Normativa Legal

En los actuales momentos las pequefias y medianas empresas estan amparadas
bajo la Constitucion de la Republica Bolivariana de Venezuela, el Articulo 308,
Capitulo I, Del Régimen socioecondmico y de la funcion del Estado en la Economia,
p 283, sefiala:

“El Estado protegera y promovera la pequefia y mediana industria, las
cooperativas, las cajas de ahorro, asi como también la empresa
familiar, la microempresa y cualquier otra forma de asociacion
comunitaria para el trabajo, el ahorro y el consumo, bajo régimen de
propiedad colectiva, con el fin de fortalecer el desarrollo econémico
del pais, sustentandolo en la iniciativa popular. Se asegura la
capacitacion, la asistencia técnica y el financiamiento oportuno™.

Del texto del articulo anterior, se infiere el hecho que el Estado venezolano
reconoce sin embragues la gran importancia que tienen las PYMES vy el resto de las
mencionadas unidades econdmicas para el florecimiento del aparato productivo del
pais. A través del contenido de esta norma el Estado firma el compromiso de
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promover la creacion de PYMES, lo cual implica brindar facilidades para su
constitucion, bien sea de apoyo econdmico: confiriendo ayudas financieras que
permitan la apertura de estas, o apoyo técnico: dando a conocer algunas directrices

gerenciales para su surgimiento.

Es asi como el Ejecutivo Nacional establece una serie de normativa legal como
la Ley para la Promocién y Desarrollo de la Pequefia y Mediana Industria, mediante
Gaceta Oficial N° 37.583 de fecha 3 de diciembre de 2.002, con la finalidad de
apoyar a las empresas en materia de financiamiento, asistencia técnica,
adiestramiento, capacitacion, administracion, gerencia, desarrollo tecnoldgico e
informacidon, por medio de mecanismos idoneos, dinamicos y que se adapten a sus
necesidades cambiantes; ademdas crea instituciones que deben promover la
participacion de las PYMES en programas de mejoramiento de sus niveles de calidad,
productividad y competitividad con el objeto de propiciar su desarrollo integral como
unidades de produccién, adecuando sus niveles de gestion y capacidad de respuesta

frente a los continuos cambios de los mercados.

Ademas, existen iniciativas del Sector Privado para cambiar los paradigmas de
las PYMES industriales y convertirlas en un sector dinamizador de la economia, con
altos niveles de productividad y articularlo a la red empresarial venezolana, como lo
es el Proyecto CONINPYME, con apoyo del Fondo monetario Internacional (en lo
adelante FOMIN), y del Banco Interamericano de Desarrollo ( en lo adelante BID).
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2.2.1. Obligaciones legales que tienen los Microempresarios y los Pequefios y
Medianos Empresarios

Las obligaciones legales de las organizaciones se refieren al contexto legal
existente en el pais en las que son creadas, y bajo las cuales deben regirse toda
persona que se dedique a la explotacién comercial dentro del territorio nacional, y en
los casos cuando se trate de operar en otros paises se debera también tener en
consideracion el contexto legal en que les toca desenvolverse. Para nuestro caso se

tomaré como referencia el contexto legal venezolano.

Al constituir una empresa en nuestro pais hay que tener en consideracion los
siguientes aspectos a tomarse en cuenta segun informacién recogida en:

http//www.dombruz.tripod.com/id4.html.

La constitucion de una empresa conlleva un proceso de registro, antes de
empezar cualquier actividad empresarial en Venezuela es necesario que se cumpla
con el requisito legal de registrar la empresa ante el Registro Mercantil y ante el
SENIAT vy ante el Instituto Nacional de Cooperacion Educativa (INCE), sin dejar de
mencionar el registro ante la Comision Administrativa de Divisas(CADIVI), en
atencion a las leyes de comercio, de trabajo e impuesto sobre la renta, quienes regulan
la actividad comercial en nuestro pais, También es obligatorio llevar libros contables
que reflejen el resultado de las operaciones realizadas por una empresa, asi como
cumplir con las retenciones de seguro social obligatorio, politica habitacional y paro

forzoso, por aporte patronal y por parte de los trabajadores.
El cumplimiento de normas de contabilidad a la hora de llevar sus registros y

reflejar su situacion financiera es otro de los requisitos que deben cumplirse al

realizar una actividad comercial.
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De acuerdo a esta informacion se evidencia que todo empresario, ya sea micro,
pequefio, mediano o grande debe tener en consideracion una serie de normativas de

caracter legal, mercantil y laboral.

2.2.1.1. Obligaciones Mercantiles

Al ser una empresa, el emprendedor tiene que cumplir con todas las
obligaciones del comerciante. En efecto, debe asentar en el Registro de Comercio
todos los documentos previstos en el articulo 19 del Cédigo de Comercio, tales como:
las firmas de comercio personales o sociales, los escritos donde se modifica el
documento constitutivo estatutario, los escritos donde se disuelva una sociedad o
donde se liquide o en la cual se vendan acciones o cuotas de participacion, los
poderes que los comerciantes otorgan a sus factores o dependientes. También debe
llevar la contabilidad de la empresa; es decir, tiene que llevar un libro Diario en el
cual el emprendedor de la pequefia y mediana empresa debe asentar de manera
cronoldgica todas las operaciones sean activas o pasivas, de crédito o al contado que
realiza diariamente. Debe llevar un libro de Inventario para que el emprendedor
realice una estimacion economica de los bienes que tenga al comenzar su giro y al
final de cada afio. También debe llevar el libro Mayor en el que se abriran las cuentas
con cada persona con la que el emprendedor tenga negocios. En fin tiene que cumplir
con todas las obligaciones derivadas del ejercicio del comercio. Debe celebrar las
Asambleas (Ordinarias y Extraordinarias en el caso de que las PYMES sea una
sociedad), tiene que presentar los balances, estados de ganancias y pérdidas,
inventarios, asi como inscribir en el Registro Mercantil todas las actuaciones
anteriormente sefialadas y aquellas indicadas en el articulo 19 del Codigo de

Comercio.
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Desenvolverse en el mundo empresarial trae implicito el cumplimiento de
normas de caracter mercantil, acorde con las legislaciones mercantiles vigentes en el
pais que rigen la actividad econdémica. Por esta razon se puede inferir que el
cumplimiento de normas de caracter mercantil no es una obligacion exclusiva de las
grandes empresas, sino que por el contrario, toda persona con una vision de negocio
debe poner atencién a las obligaciones mercantiles derivadas de la actividad que

pretende realiza.

2.2.1.2. Obligaciones Laborales

Otras de las principales obligaciones del emprendedor son las relativas a la
materia laboral. Evidentemente si el emprendedor no tiene factores o dependientes en
su empresa no puede asegurar su éxito en la actividad que estad emprendiendo. El
hecho de que sea un microempresario 0 un pequefio o mediano empresario no lo
exime del cumplimiento de las normas laborales. Es deber inevitable e impostergable
del emprendedor o emprendedores comenzar de buena forma la relacion de trabajo
con todos sus trabajadores, respetando las condiciones generales del trabajo, las
reglas relativas a la relacion de trabajo subordinado y las obligaciones derivadas con
la terminacion de la relacion de trabajo. En cuanto al Derecho Colectivo los
emprendedores tendran la obligacion de negociar colectivamente con el sindicato de
trabajadores siempre que cumplan ciertos requisitos exigidos por la normativa laboral

vigente en el pais.

La ejecucion de wuna actividad econdémica implica indudablemente el
reconocimiento de obligaciones laborales por parte del patrono empleador, con sus
empleados o personas a sus servicios. Asumiendo que para la realizacién de cualquier
actividad econdmica, es necesario contar entre sus recursos con personal destinado a

realizar labores relacionadas con la actividad comercial. La contratacion de personal
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con el propésito de realizar labores bajo condiciones de subordinacién, implica para
el comerciante emprendedor un conjunto de obligaciones de caracter laboral, de
acuerdo a la legislacion laboral venezolana, que regula la relacion de dependencia

entre un patrono y sus trabajadores.

2.2.1.3. Relacion de Trabajo

La Ley Organica del Trabajo no exime a los microempresarios ni a las PYMES

de mantener una relacion de trabajo con sus trabajadores.

Es motivo de preocupacion como en la actualidad algunos patronos utilizan
otras figuras juridicas para simular la relacion de trabajo. En atencion a esta situacion
hay que dejar claro que independientemente de la figura juridica que vincula a esos
trabajadores con las PYMES, o de la denominacion de la actividad desarrollada,
estaremos en presencia de una relacion de trabajo. El articulo 65 de la Ley Orgéanica
del Trabajo, formula lo siguiente: “Se presumira la existencia de una relacion de
trabajo entre quien preste un servicio personal y quien lo reciba. ...”. Mientras que el
articulo 66 de la referida, plasma lo siguiente: “La prestacion de servicio en la
relacion de trabajo serd remunerada”. Si en una vinculacién juridica entre una
PYMES con un trabajador se dan: a) La prestacion del servicio, b) la dependencia
técnica, econémica o juridica y c¢) la remuneracion, estaremos en presencia de una
relacién de trabajo y por ende tendran los emprendedores que cumplir con las

obligaciones pautadas por la normativa laboral.
Se evidencia como en atencién de lo expresado en la Ley Organica del Trabajo,

las PYMES no escapan de cumplir con las obligaciones derivadas de la relacién

laboral.
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2.2.2. Derechos que tienen los Microempresarios y los Pequefios y Medianos

Empresarios

Asi como los empresarios de este sector tienen obligaciones legales, ya sean
mercantiles o laborales, también tienen derechos como consecuencia de realizar su
actividad comercial. Se reconocen a tal efecto derechos mercantiles y también

laborales.

2.2.2.1. Derechos Mercantiles

El emprendedor goza de los mismos beneficios de los comerciantes, tienen
posibilidades de acceder a los créditos y financiamientos que a través de las politicas
publicas el Gobierno estd emprendiendo para fortalecer este sector, como se ha
expresado anteriormente con la entrada en vigencia del Decreto con Fuerza de Ley de
Creacion, Estimulo, Promocién y Desarrollo del Sistema Micro financiero, se
esperaba que de manera rapida y pertinente los microempresarios tuvieran acceso al
financiamiento por parte del Estado para asi desarrollar de manera 6ptima la empresa
que emprendian. Mientras que con el Decreto con fuerza de Ley para la Promocion y
Desarrollo de la Pequefia y Mediana Industria, el Gobierno Nacional esperd
contribuir con el desarrollo econdmico de este sector y asi de esta manera materializar
las disposiciones constitucionales que amparan el desarrollo sustentable; se pretendid
con este instrumento juridico fomentar el pleno empleo y el desarrollo econémico.
Igualmente los emprendedores al ser una sociedad mercantil gozan de dos beneficios

consagrados a los comerciantes: El estado de Atraso y el Procedimiento de Quiebra.
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2.2.2.2. Derechos Laborales

El emprendedor goza de un beneficio establecido por la Legislacion Laboral
denominado “Reduccion de Personal”, y es considerada como una forma justificada
de dar por terminada la relacién de trabajo. En relacién a esto (Mora, 2002, p. 36),
expresa, “El procedimiento autoriza torio de reduccién de personal constituye una
causa justificada de la disolucion del contrato de trabajo, o de la terminacion de
relacién de trabajo por motivos de fuerza mayor”. La fuerza mayor se refiere a
circunstancias econdémicas 0 tecnol6gicas. Como podemos observar este es un
derecho que tienen los emprendedores para terminar con causa justificada la relacion

de trabajo.

Los microempresarios tienen un derecho contemplado en el paragrafo Gnico del
articulo 117 de la Ley Organica del Trabajo de no reenganchar a los trabajadores
despedidos, siempre que esa empresa solamente ocupe menos de diez (10)
trabajadores. En este caso el microempresario solamente tendrd la obligacion de
cancelar las prestaciones sociales, deméas beneficios laborales y las indemnizaciones

previstas en el articulo 125 de la Ley Laboral.
2.3. Definicion de las PYMES en Venezuela

Se puede mencionar una gran variedad de definiciones de las PYMES, y no
Ilegar a un acuerdo en cuanto a los parametros utilizados para definirlas o los
requerimientos de tamario, sector de actividad, numero de empleados 0 ingresos

percibidos.

Partiendo de la concepcidn de que, es una unidad econdmica bien sea industrial,

comercial o de servicios que tenga entre 10 y 100 trabajadores. En Venezuela a partir
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de la promulgacion del Decreto con Fuerza de Ley para La Promocion y Desarrollo
de la Pequefia y Mediana Industria (PYMI), (Gaceta Oficial de la Republica
Bolivariana de Venezuela, N0.5.552, de fecha 12 de Noviembre de 2001), se
introduce una nueva definicion que establece como parametro para la PYMI; el

numero de empleados y el nivel de ventas en unidades tributarias (Art. 3).

Segun la Ley para la Promocion y Desarrollo de la Pequefia y Mediana
Industria de nuestro Pais en su articulo 3 expresa que una pequefia y mediana
industria “es la unidad de explotacion econdmica realizada por una persona juridica
que efectle actividades de produccion de bienes industriales y de servicios conexos”.
Sin embargo, establece parametros diferentes para diferenciar a la pequefia industria

de la mediana industria.

En referencia a ello el Decreto N° 1.547, en su articulo 3 numeral 1, sefiala que
una pequefa industria, “es aquella planta de trabajadores con un promedio anual no
menor de 11 trabajadores, ni mayor a 50 trabajadores y ventas anuales entre 9.001
Unidades Tributarias y 100.000 Unidades Tributarias”.

Mientras que al referirse a la mediana industria, el mismo decreto, la considera
como “aquella planta de trabajadores con un promedio anual no menor a 51
trabajadores, ni mayor a 100 trabajadores y ventas anuales entre 100.001 Unidades
Tributarias y 250.000 Unidades Tributarias”.

Por otra parte para definir a la pequefia y mediana empresa hay que ubicarlas
dentro de las caracteristicas de la economia nacional, ya que no existe homogeneidad
a nivel internacional en los parametros utilizados para conceptualizarla. En términos
generales las PYMES son aquellas empresas que sin importar las actividades que
realice y al sector que pertenezca, no ocupan una posicion dominante en su ramo, no

disponen de elevados recursos econdémicos, ademas que poseen una planilla reducida
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de personal, dirigida personalmente por sus propietarios, y con una vinculacién casi
nula directa o indirectamente a grupos financieros, y que presentan  facturacion

anual y capital reducidos.

En Venezuela, de acuerdo con el Instituto Nacional de Estadisticas (INE), una
pequefia empresa tiene entre 5 y 20 trabajadores, una mediana entre 21 y 100
trabajadores y es grande cuando tiene mas de 250 empleados. Sin embargo el nimero
de empleados no refleja su capacidad de produccién o el valor que agrega a sus
productos o servicios. Por esa razon algunos paises utilizan medidas de tamafio

empresarial distintas al nimero de empleados.

Tomando en consideracion esta realidad, a la hora de utilizar criterios para
conceptualizar a las PYMES, y cuyo significado sea universal o mas bien aplicable a
distintas realidades o escenarios econdémicos, a surgido en el seno del 1ASB, el
Proyecto de Norma de NIIF para las PYMES, el mismo pretende que sea utilizado
para las pequefias y medianas empresas la siguiente concepcion. “Las PYMES son
entidades que: no tienen obligacion publica de rendir cuentas; y publican Estados

Financieros con propdsitos de informacion general para usuarios externos”.

Segun el mencionado proyecto; una entidad tiene obligacion publica de rendir

cuentas cuando:

a..- Registra, 0 esta en proceso de registrar, sus estados financieros en
una comision de valores o en otra organizacion reguladora con el fin
de emitir algun tipo de instrumentos en un mercado publico; o

b.- Mantiene activos en calidad de fiduciaria para un amplio grupo de
terceros ajenos a la entidad, tales como un banco, una entidad
aseguradora, un intermediario de bolsa, un fondo de pensiones, un
fondo de inversién colectiva o una entidad bancaria de inversion.
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Las NIIF estan disefiadas para ser aplicadas en los Estados Financieros con
proposito general, asi como en otras informaciones financieras de todas las entidades
con animo de lucro. Los Estados financieros con propoésito general se dirigen a la
satisfaccion de las necesidades comunes de informacion de un amplio espectro de
usuarios, por ejemplo accionistas, acreedores, empleados y publico en general. El
objetivo de los Estados Financieros es suministrar informacién sobre la posicion
financiera, el rendimiento y los flujos de efectivo de una entidad, que sea util para

dichos usuarios cuando toman decisiones econémicas.

Los Estados Financieros con propdsitos de informacién general son los que
pretenden atender las necesidades de usuarios que no estan en condiciones de exigir
informes a la medida de sus necesidades especificas de informacion. Los Estados
Financieros con propdsito general comprenden los que se presentan de forma
separada o dentro de otro documento de caracter pablico, como un informe anual o un

prospecto de informacion bursatil.

La FCCPV en directorio nacional ampliado realizado en Cumana, Estado Sucre,
los dias 13 y 14 de julio de 2007, aprob0 el Boletin de Adopcion VEN-NIF N° 1 ( BA
VEN-NIF N° 1), denominado Definicion de Pequefias y Medianas Empresas, este
boletin de adopcion tiene el proposito de establecer, la definicion de Pequefias y
Medianas Empresas, a los fines de la determinacion de la fecha de aplicacion de los
Principios de Contabilidad de Aceptacion General en Venezuela (VEN-NIF)
definidos en el (BA VEN-NIF N° 0), en la preparacion y presentacion de la

informacion financiera en Venezuela.
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2.4. Clasificacion de las PYMES en VVenezuela

En diferentes normativas en Venezuela, se encuentran definidas las pequefias y
medianas empresas; pequefias y medianas industrias; grandes empresas, cuya
calificacion se basa en numero de trabajadores o montos de las ventas, no existiendo

un criterio Unico en los parametros utilizados para tales clasificaciones.

Para los efectos de la categorizacion de PYMES, en relacion al Plan de
Adopcién de las NIIF en Venezuela, se tomaran en consideracion cualquiera de los

parametros siguientes:
1.- Numero de trabajadores promedio anual.
2.- Volumen de ingresos netos de descuentos, rebajas y devoluciones.
Para la clasificacion como pequefia 0 mediana, a los fines de la determinacion
de la fecha de aplicacion de los Principios de Contabilidad de Aceptacion General en

Venezuela (VEN-NIF) definidos en el (BA VEN-NIF N° 0) la entidad no debe

superar cualquiera de los siguientes valores:

SECTOR PARAMETRO VALOR
INDUSTRIAL Trabajadores 250
Ingresos Netos 750.000 UT
COMERCIAL Trabajadores 500
Ingresos Netos 1.000.000 UT
SERVICIOS Trabajadores 100
Ingresos Netos 500.000 UT
AGRICOLA O Trabajadores 50
PECUARIO Ingresos Netos 300.000 UT
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Ademaés el proyecto para las PYMES establece este sistema de clasificacion de
acuerdo al sector, nUmero de trabajadores e ingresos percibidos en unidades

tributarias, estableciendo un méximo y un limite para cada sector.

En Venezuela, las PYMES han sido definidas en atencién a un criterio de
clasificacion, utilizando parametros cuantitativos, que en la mayoria de los casos no

son los mismos.

En atencion a los cambios contables que se difunden en el mundo, como
respuesta a la integracion econémica y alas necesidades de informacion con caracter
comparativo, Unico y confiable. Tomo la atencion del gremio de profesionales del
area contable de nuestro pais esta situacion, y como respuesta a ello la FCCPV emiti6
una clasificacién para este tipo de empresas, para facilitar la labor frente al
vencimiento de los plazos emitidos por este gremio para la aplicacion de las VEN-

NIF en nuestro pais.

Tomando como base esta clasificacion, se realizara esta investigacion, que
permite de alguna manera establecer un criterio general para el estudio y adecuacion
de esta Norma en las PYMES, permitiéndole al investigador tener una base sobre la
que pueda sentar su criterio, en vista de las divergencias de informacion que se

manejaban con respecto a este tema.

Es necesario destacar que los parametros presentados en esta clasificacion no
admite que los limites sean superados. Entonces en atencion a ello no esta del todo
claro la manera de ubicar a una empresa dentro de un sector u otro, por ejemplo si en
un periodo econdmico una PYMES llegara a superar el numero de trabajadores que
conforma su ndmina o que sus ingresos netos fuesen mayores al limite establecido
para el sector donde se desenvuelve, esta ya no seria considerada una PYMES?

Aunqgue el BA VEN-NIF N° 1 no hace referencia a ello, ni cual seré el procedimiento
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a seguir, se espera que la situacion sea aclarada antes de cumplirse los plazos
establecidos.

2.5. Caracteristicas de las PYMES Venezolanas

En la actualidad la Pequefia y Mediana Empresa se encuentra establecida en

todos los paises del mundo.

Erard (1999), hace referencia a una serie de caracteristicas que se describen a
este tipo de empresas considerandolas como; “un motor en el proceso de desarrollo
econémico y por ende del bienestar social, han sido generadoras y distribuidoras de

ingresos para el desarrollo econémico en todos los paises del mundo”.

Las PYMES, son faciles de establecer, generan empleo y pueden constituir el
inicio de grandes empresas, son factores de estabilidad social, ya que emplean mano

de obra poco calificada al inicio de sus operaciones.

Es por ello que las PYMES Venezolanas generalmente se le pueden atribuir los

siguientes elementos caracteristicos:

1.- Administracion independiente
Usualmente dirigida y operada por el duefio, en la mayoria de los casos este
tipo de emprendimientos son dirigidos por el duefio del negocio, quien asume el rol

de gerente y esta a cargo de casi todas las actividades relacionadas con el mismo.
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2.- Incidencia no significativa en el mercado.

El area de operaciones es relativamente pequefia y principalmente local, las
PYMES venezolana atienden o se desenvuelven abarcando generalmente el mercado
local que las circunda, por lo general no tienen posibilidad de competir con empresas

mas grandes, nacionales y ni pensarlo con las internacionales.

3.- Escasa especializacion en el trabajo.

Tanto en el aspecto productivo como en el administrativo; en este ultimo el
empresario atiende todos los campos: ventas, finanzas, compras, personal, etc. Aqui
se evidencia el caracter multifuncional del pequefio y mediano empresario en la

gestion administrativa.

4.- Actividad no intensiva en capital.

Denominado también como predominio de la mano de obra. Este tipo de
empresas no se caracteriza por poseer un capital abundante, sino que por el contrario
la mayoria de las PYMES tienen que recurrir al endeudamiento, pero este no siempre
ante una entidad bancaria, debido al desconocimiento de los servicios a los que

pueden acceder del sector bancario, por falta de informacién normalmente.

5.- Limitados recursos financieros.
El capital de la empresa es suministrado por los duefios, casi siempre son estos
quien arriesgan y aportan su dinero para contribuir con el capital del negocio, o para

hacerle frente a cualquier obligacion, producida en curso normal de las operaciones.

La Pequefia y Mediana Empresa a diferencia de las grandes empresas
responden con mayor flexibilidad a los cambios del entorno, por esa razon se justifica
cualquier inversion que realicen los gobiernos en proyectos de apoyo dirigidos a

estas. La manera en que responden a los cambios es impresionantemente, esta
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caracteristica le permite adaptarse y sobrevivir, permitiéndole su permanencia en el

mercado.

2.6. Importancia de Las PYMES para la Economia Venezolana

En los altimos tiempos ha cobrado gran importancia la necesidad de fomentar la
creacion y consolidacion de las PYMES para reactivar nuestra economia, al ser entre
otras una de nuestras principales fuentes de empleo. Como lo sefiala (Armas, 1999),
al referirse a la importancia de las PYMES:

“Las PYMES, sea cual fuese su grado de desarrollo tecnoldgico,
cumple un papel importante como generadores y distribuidores del
ingreso nacional. Su capacidad para emplear mano de obra poco
calificada, durante las fases iniciales de los procesos de
industrializacion, las convierte en factor de estabilidad social. Ademas
las PYMES contribuyen a democratizar el capital y a distribuir
regionalmente el ingreso, porque estdn menos concentradas en las
areas industriales. La instalacion de una gran empresa en un area poco
desarrollada serd mas beneficiosa en la medida en que se desarrolle
una cadena de proveedores locales que distribuyan excedentes”. (p. 41
y 42).

Asegura el mercado de trabajo, mediante la descentralizacion de la mano de
obra, cumple un papel esencial en el correcto funcionamiento del mercado laborar.
Tienen efectos socio-econdmicos importantes ya que permiten la concentracion de la
renta y la capacidad productiva desde un namero reducido de empresas hacia uno

mayor.
Reduce las relaciones sociales a términos personales mas estrechos entre el

empleador y el empleado, favoreciendo las conexiones laborales ya que, en general,

sus origenes son unidades familiares. Presentan mayor adaptabilidad tecnoldgica y
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menor costo de infraestructura. Obtienen economia de escala a través de la

cooperacion inter-empresarial, sin tener que reunir la inversion en una sola firma.

La importancia de las PYMES como unidades de produccion de bienes y
servicios, en nuestro pais y el mundo justifica la necesidad de dedicar un espacio a su
conocimiento. Es por esto, que en Venezuela se justifica su importancia considerando

los siguientes aspectos:

a.- Debido a que desarrollan un menor volumen de actividad, abriendo la

posibilidad aun mayor numero de emprendedores.

b.- Poseen mayor flexibilidad para adaptarse a los cambios del mercado y
emprender proyectos innovadores que resultaran una buena fuente generadora

de empleo, sobre todo profesionales y demas personal calificado.

c.- En casi la totalidad de las economias de mercado, constituyen una parte

sustancial de la economia.

2.7. Ventajas y Desventajas de la Constitucion de las PYMES en Venezuela

En Venezuela, cualquier ciudadano que quiera dedicarse a la actividad
comercial, lo puede hacer si cuenta con una vision clara del negocio que quiere
emprender. En los dltimos afios el gobierno nacional, ha tratado de atender el sector
de la economia conformado por micros, pequefios y medianos empresarios. Poniendo
a su disposicion mecanismos y programas de financiamiento para impulsar el
desarrollo productivo de este sector, con el proposito de generar empleo, disminuir la
pobreza y direccional recursos de la Nacion en areas de interés estratégico. La

constitucion de una PYMES en Venezuela puede traer beneficios para sus
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emprendedores como el mencionado financiamiento, impulso clave para materializar
su vision, pero también, por otra parte asi como puede tener ventajas, también tiene
desventajas considerables, por el hecho de que la gerencia de las PYMES
venezolanas carecen de formacion profesional, asi como falta de inclusion por parte

del Estado en &reas como comercio exterior y acuerdos internacionales.

Sobre este particular, Salas y otros (1979) consideran como ventajas y

desventajas de la Pequefia y Mediana Empresa las siguientes:

Ventajas:

a. Cuentan con buena organizacion, permitiéndoles ampliarse y
adaptarse a las condiciones del mercado.

b. Tienen una gran movilidad, permitiéndoles ampliar o disminuir el
tamafio de la planta, asi como cambiar los procesos técnicos
necesarios.

c. Por su dinamismo tienen posibilidad de crecimiento y de llegar en
una empresa grande.

d. Absorben una porcidn importante de la poblacion econdmica activa,
debido a su gran capacidad de generar empleos.

e. Asimilan y adaptan nuevas tecnologias con relativa facilidad.

f. Se establecen en diversas regiones del pais y contribuyen al
desarrollo local y regional por sus efectos multiplicadores.

g. Cuentan con una buena administracion, aunque en muchos casos
influenciada por la opinion personal de los duefios del negocio.

Desventajas:

a. Mantienen altos costos de operacion.

b. No se reinvierten las utilidades para mejorar el equipo y los técnicas
de produccion.

c. Sus ganancias no son elevadas; por lo cual, muchas veces se
mantienen en el margen de operacion y con muchas posibilidades de
abandonar el mercado.

d. No contratan personal especializado y capacitado por no poder
pagar altos salarios.

e. La calidad de la produccién no siempre es la mejor, muchas veces es
de deficiente porque los controles de calidad son minimos o no existen.
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f. No pueden absorber gastos de capacitacion y actualizacion del
personal, pero cuando lo hacen, enfrentan el problema de fuga de
personal capacitado.

g. Sus posibilidades de fusion y absorcion de empresas son reducidas o
nulas.

2.7.1. Ventajas

Una de las ventajas de ser PYMES en Venezuela es, que mediante la Ley para
la promocion y desarrollo de la pequefia y mediana industria, se establece una serie de
politicas publicas destinadas a la promocién de estas, a través de programas de
compras publicas y preferencias a los fines de que estas empresas puedan participar
en los programas de compras ofertados por la Administracion Publica. En relacion al
financiamiento, la mencionada Ley establece ciertas medidas, obligando a un
conjunto de entes, entre los cuales se pueden mencionar: Banco Industrial de
Venezuela, Fondo de Pequefia y Mediana Industria, Fondo de Crédito Industrial y el
Instituto Nacional de Desarrollo de la Pequefia y Mediana Industria a los fines de que
establezcan politicas y programas de asistencia preferencial de este sector con la
finalidad de impulsar y desarrollar esta actividad econémica. En la mencionada Ley
también se establece la posibilidad de financiamiento para aquellos emprendedores
que todavia no han constituido su empresa y que solamente tienen un proyecto de
inversion. En este caso la Ley delega en el Instituto Nacional de Desarrollo de la
Pequefia y Mediana Industria la obligacion de establecer anualmente los montos y las
condiciones especiales para el otorgamiento de estos posibles financiamientos
siempre que a juicio de este organismos sean prioritarios para el desarrollo de esta

actividad econdmica.

A pesar de la disposicién o el interés de Ejecutivo Nacional en propiciar un

marco legal que se adecue a las necesidades especiales de las PYMES todavia queda
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mucho por hacer, porque ha pesar de los esfuerzos, los mismos no son suficientes,
porque en realidad se diversifica en muchos entes la obligatoriedad del apoyo a este
tipo de empresas, situacion que en la practica traeria consecuencias negativas por el

exceso de tramites administrativos y trabas burocraticas.

Para los expertos, la ventaja de estas organizaciones radica, precisamente, en
saber aprovechar su tamafio, al gozar de una capacidad de adaptacion mucho mayor
que las de las grandes corporaciones. Solo superando los retos y aprovechando las
oportunidades que les brinda el mismo mercado, los novatos emprendedores tendran
la capacidad de fortalecer sus negocios en el tiempo y mejorar asi las estadisticas, que
siguen ratificando que ocho de cada diez PYMES fracasan en sus primeros cinco

anos.

2.7.2. Desventajas

En el caso venezolano, la gerencia encargada de las PYMES debe actualizar sus
conocimientos administrativos, adentrarse en sus alcances, repercusiones y ventajas
de su aplicabilidad a fin de ir inculcando un nuevo paradigma de cultura
organizacional que garantice una optimizacion en el manejo de sus recursos, un buen

comportamiento organizacional y por ende un buen clima organizacional.

Es necesario que la gerencia se identifique plenamente con la gestion del
cambio, que establezca a través de sus acciones las correcciones adecuadas que le den
fortalezas a sus debilidades, asi se pueden citar, el integrar un verdadero equipo de
trabajo, eliminar la ausencia de trabajo en equipo. Otro aspecto negativo en las
PYMES es la falta por parte de la gerencia de hacer uso de planificacion estratégica.
La mayoria de las empresas venezolanas no desarrollan acciones que prevean los

cambios y exigencias del mercado cambiante, mas bien basan sus operaciones a corto
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plazo, se da mucho la improvisacion. El producto justamente del fracaso de muchas
pymes en el actual escenario, es el no contar con una planificacién estratégica que les
permita enfrentar los grandes retos, amenazas que el escenario, entorno en donde se
desenvuelven les presenta, especialmente la intervencion del Estado contadas sus

acciones.

Se sefiala también que no tienen estrategias de planificacion financiera o fiscal,
y sus sistemas de administracion son deficientes, lo que constituye otro obstaculo

para acceder al crédito bancario.

Se nota la poca participacion e integracion del Estado con este sector
empresarial, especificamente en las alianzas, aperturas econdmicas, politica de

comercio exterior, en los programas econémicos
Otras desventajas que poseen las PYMES venezolanas son:

a.- Rezago tecnoldgico, es decir, cuentan con una plataforma tecnoldgica de las
maés atrasadas del mundo, asimismo la inversion en tecnologia es en la mayoria
de los casos insuficiente.

b.- Areas de investigacion y desarrollo pobres o cumpliendo funciones distintas a
las requeridas dentro de las organizaciones venezolanas, poca generacion de
patentes y nuevos productos.

c.- Falta de union entre empresa privada y centro de estudios o de investigacion.

d.- Estructuras rigidas, para gran cantidad de empresas venezolanas, poco

dispuestas a cambios que le permitan adaptarse a mercados que se modifican

continuamente.
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e.- Falta de un dominio claro de la gestion estratégica, que permita a todos los
miembros de la organizacion sumar esfuerzos en una misma direccion para el

logro de objetivos comunes.
f.- En la mayoria de los casos, falta de planes de carreras para personal, que
permitan a estos desarrollarse y hacer evolucionar a la organizacion para

afrontar los frecuentes cambios de manera exitosa.

Estas empresas, estdn amenazadas por la incertidumbre politica, econémica y

social, ademas de situaciones como:

a.- Influencia de otros paises competidores como consecuencia de las

importaciones generadas por las dificultades de producir localmente.

b.- Costos de produccion altos.

c.- Poca posibilidad que las gerencias exitosas sean bien remuneradas.

d.- Dificultad de implementacion de sistemas de calidad en el pais.

e.- El efecto globalizador hace que las empresas poco favorecidas cultivadas por
los paradigmas no estén preparadas para asumir las nuevas tendencias por
miedo a enfrentarlas.

f.- La falta de innovacién en productos y servicios por parte de las empresas,

interesadas Unicamente en hacer copias importadas de productos, sin ningun

interés de invertir en innovacion.
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g.- La inestabilidad politica, que limita las relaciones de nuestro pais con los
demaés paises del mundo, sacando a muchas empresas nacionales del mercado

competitivo global.

h.- Alta tasa de desempleo, que produce que las personas empleadas, se presten a
cualquier tipo de explotacion por no perder el origen de su sustento, mientras
que los empresarios no se interesan en motivarlos a crecer en pro de su

bienestar propio y el de la empresa

i.- Emigracion de cerebros, que son mano de obra altamente efectiva, que en
funcion de la baja calidad de vida existente, salen del pais llevandose con ellos

los conocimientos adquiridos en las universidades venezolanas.

2.8. Aporte Socio-Econdmico y Tributario de las PYMES En Venezuela

La manera en que las PYMES influyen en la economia de un pais, ha sido
sefialada a lo largo de la investigacién. Es notorio como estas empresas, que son el
resultado de cambios en las economias mundiales, regionales y nacionales, son el
producto de procesos y realidades que se orientan dia a dia a la satisfaccion de

necesidades, colectivas y especificas en determinadas areas o sectores de produccion.

Las condiciones de mercado les permitieron a las PYMES lograr un lugar
preponderado en las economias mundiales. Este tipo de empresas de acuerdo a sus
caracteristicas se han ido entrafiando cada vez mas en la vida productiva de los paises,
en casi todas las economias de mercado constituyen una parte sustancial de la

economia.
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La inclusion de las PYMES en la economia ha traido consigo efectos socio-
econdmicos importantes, empezare por mencionar que este tipo de empresas son
segun muchos autores generadoras de empleo. Aungue por otra parte existe otro
grupo que sostiene que esa cualidad de las PYMES es un mito y que es el resultado
de la coincidencia de algunos factores, como por ejemplo, el enunciado por Pérez,
quien afirma a que se debid a, “el cierre de obsoletos estructuras industriales, aunado
a una fuerte recesion econdmica a finales de los afios 70 y comienzos de los ’80, asi
como la multiplicacién de pequefios y medianos negocios”, lo propicid que las
PYMES absorbieran buena parte de los trabajadores desplazados del gran sector
empresarial e industrial, todo como producto de una nueva version en el campo
empresarial.

(Peréz, http://www.scielo.org.ve/scielo.php?script=sci_arttext&pid=S1315-
99842007000300009&Ing=es&nrm=iso>. ISSN 1315-9984)

A esa situacion se suma la tendencia casi generalizada de la mayoria de los
intelectuales y economistas de la época y aun en la actualidad al utilizar afirmaciones
y recomendaciones sobre la supremacia de las PYMES como reproductoras de
empleo, tal como lo expresa (Vera, 2001 p 34), al sefialar la importancia de las
PYMES, destaca: “con relacion a la pequefia y mediana empresa se coincide en que
es un elemento crucial para el desarrollo de la competitividad de un pais y
fortalecimiento de la economia”. Por otra parte, (Vergara, 2001 p 25) concluye que:
“Una manera de combatir el desempleo era a través de la creacion de pequefios y

medianos empresarios capacitados por el Estado”.

En relacion a esto la Organizacion Internacional del Trabajo en la conferencia
N° 132 realizada en 1998 (OTI, 1998:132), afirma:

“Las pequefias empresas son hoy las més grandes contribuyentes en la
creacion de empleos, en cuanto a numero y calidad, puesto que pueden
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proveer un trabajo decente a millones de trabajadores que laboran en
malas condiciones y atrapados en la pobreza”.

Asimismo, a las PYMES se les relaciona como el empleo para las clases
desposeidas, por considerar a estas de bajo nivel educativo y de condicion poco

Optima para el trabajo, tal como lo expresa el ya mencionado organismo:

Se reconoce que las PYMES ofrecen a las mujeres y otros grupos
habitualmente desfavorecidos, la posibilidad de acceder en mejores
condiciones a un empleo productivo, duradero y de calidad, en
particular reducen la brecha del trabajo informal y el empleo formal.

Con datos mas actualizados y en relacion a la realidad Venezolana, el
presidente de CEATPRO, Paez (2004), plantea una diferencia significativa entre la
calidad del empleo de las PYMES al expresar la diferencia en los beneficios sociales
entre empresas grandes y pequefias es aun mayor considerando el sector que mas
beneficios otorga dentro del conglomerado PYMES en general como lo es el sector
industrial medio.

(Peréz, http//www.scielo.org.ve/cielo.php?script=sci_arttext&pid=s1315-
99842007000300009&ing=es&nrm=iso&tIng=es).

Al igual que en todos los paises de Latinoamérica, y en todas partes del mundo,
las PYMES son el sustento fundamental para la creacién de empleo, sean cual fuere
las causas que lo ocasionaron, estan ligadas a la creacion de desarrollo, a la creacién
de riquezas y son verdaderamente las empresas que impulsan a las grandes
corporaciones y que se convierten al pasar del tiempo en grandes empresas muchas, y

otras contintian fiel a sus origenes familiares.
En Venezuela, el sector PYMES, es un sector importante, generador de empleo,

de riquezas y bienes necesarios para el funcionamiento de las grades empresas y

corporaciones, como es el caso de PDVSA.
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Por esta razon el gobierno nacional ante su eminente participacion en el
MERCOSUR, deberia estar atento sobre el desempefio y participacién de las PYMES
nacionales que le favorezcan, a la hora de generar ingresos y de participar en la
activacion de una vez por todas de las exportaciones, a fin de ir poco a poco
disminuyendo el serio problema que afrontamos de ser mas importadores que

exportadores.

“Venezuela se unira a las dos mayores economias de Sudamérica, Brasil y
Argentina, para establecer una zona de libre comercio en el 2012”, en palabras de
Mora, por esta razon han sido modificados los procedimientos tributarios,
arancelarios y cambiarios, que se suman a los nuevos acuerdos intracomunitarios con
el MERCOSUR, con paises que poseen fortalezas, que unidas a los procesos
econdmicos venezolanos, se pudieran convertir en oportunidades de productos,
servicios, ampliacion de mercados y posibilidades ciertas de nuevos segmentos
demandantes. (Mora, 2006. http//www.camova.blogcindario.com/2006/07/00008-

apoyo-del-gobierno-a-las-pymes-en-el-mercosur.html).

Con la inclusién de Venezuela al MERCOSUR, el bloque representa el 78% del
Producto Interno Bruto de América Latina y contiene en sus fronteras el 65% de la
poblacion sudamericana. En ese escenario, las ventajas potenciales para Venezuela
van ligadas a la industria energética especialmente, como aporte al organismo, pero la
otra gran cantidad de industrias de diversa indole no parecen estar respaldadas por el
gobierno, debido a que ni siquiera fueron consultadas las asociaciones y camaras que
las componen. Dentro de ese grupo se encuentran las PYMES, y es notorio el
descuido en el que se sumerge a este sector al no considerarlo para incluir su
participacion en el entorno internacional, propiciando solo la participacion del sector
energético, como ha ocurrido en la mayoria de las gestiones de gobierno que solo da

cabida al sector energeético descuidando las exportaciones no tradicionales.
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(Mora, 2006. http//www.camova.blogcindario.com/2006/07/00008-apoyo-del-
gobierno-a-las-pymes-en-el-mercosur.html).

La apertura del actual gobierno al comercio exterior, amplia el ambito de
participacion de acuerdo a los compromisos firmados con el MERCOSUR. De esa
manera, la internacionalizacion de las PYMES, podria incrementar y diversificar las
fuentes de divisas, crucial para la reactivacion de la economia y asegurar el
crecimiento sostenido, y para ello, el gobierno y algunos organismos deben disefiar
programas de apoyo para que mejoren su competitividad y su presencia en los
mercados internacionales. Porque no es un secreto para nadie que las PYMES
venezolanas carecen de grandes debilidades en el manejo de sus recursos, en su
operatividad, haciendo que muchas de ellas no pueden ser competitivas, y otras
requieren reestructurar sus organizaciones, para adaptarlas a los requerimientos de los

actuales escenarios.

Por lo antes expuesto se deriva la importancia de tomar en cuenta programas de
desarrollo para las PYMES en pro de su competitividad e incursién en el comercio
exterior a los mercados con los cuales Venezuela tiene acuerdos, incluyendo el
financiamiento, ejemplo de estos acuerdos, el que tuvo con la Comunidad Andina de
Naciones hasta 2006 ( en lo adelante CAN), Area de libre Comercio de las Ameritas
(en lo adelante ALCA), MERCOSUR, entre otros; el objetivo de estos programas es
el desarrollo industrial fundamentado en la busqueda de la transformacion del aparato

productivo en condiciones de equidad y competitividad.

En otro orden de ideas, y en lo que respecta a los aportes realizados por las
PYMES al sistema tributario, segun el Servicio Nacional Integral de Administracion
Aduanera y Tributaria (SENIAT, 2006) “el sector mediano y pequefio tanto industrial
como de servicio ha incumplido mayoritariamente su responsabilidad social con los

aportes al seguro social obligatorio, y constituye el sector con mayor indice mora”.
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De lo que se puede inferir, que los esfuerzos realizados por este organismo de

recaudacion no han dado frutos en este sector de la economia.

Segun Erard los aspectos tributarios son un area problema para este tipo de
empresas. Porque a parte de estar presente la esperada queja sobre la carencia de
estimulos fiscales, la necesidad de méas conocimientos e informacion se hace patente.
A tal efecto, los entrevistados que participaron en el estudio realizado por este autor,
mencionaron el desconocimiento sobre la legislacion pertinente a las PYMES vy la
confusion que les crea la maultiple tributacién, nacional y local. Si bien los
empresarios deben aprender y poner al dia sus conocimientos, o tener consultores o
administradores competentes y actualizados, “no deja de ser ciertamente complicado
y engorroso nuestro sistema tributario”, en palabras de Erard, para empresas donde el
duefio suele ser, él solo, el gerente general, el contador, el administrador, el vendedor,
el jefe de taller, el conserje y lider de su nébmina. Por esta razon, no estaria alejado de
la realidad esperar una simplificacion para las PYMES en materia tributaria, lo que

podria resultar beneficioso, tanto para el fisco como para las empresas.

La realidad es, que Venezuela el complejo sistema de tributacion es en muchos
casos una de las causas de que el sector PYMES permanezca en constante situacion
de atraso o incumplimiento frente al riguroso sistema de recaudacion realizado por el
organismo encargado, el SENIAT. Sumado a esto el proceso inflacionario que ha
vivido nuestro pais desde hace méas de dos décadas, y el método de calculo utilizado
para ajustar la informacion financiera por efecto de inflacion hace que la gestion de
las PYMES se vuelva una tarea engorrosa y se le dificulta ponerse al dia en materia

tributaria.
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2.9. Organismos Reguladores y de Apoyo de las PYMES en Venezuela

A juicio de (Alvarez, 1977, p 65), “desde el afio 1.974, el Estado venezolano ha
elaborado politicas en materia de desarrollo econdmico y social del pais”. En ese afio
artesanos, pequefios y medianos empresarios, le plantearon al Gobierno Nacional, la
necesidad de aumentar los recursos econémicos indispensables para su desarrollo,
como tambien conformar una organizacion que promoviera la democratizacion del
crédito, la generacion de nuevos empleos, el aumento de la produccién nacional, la
satisfaccion de la demanda de articulos de consumo para sustituir las exportaciones,
el incremento del valor agregado de la produccién de la agroindustria y la

desconcentracion industrial a través del crédito.

Fue entonces, debido a la confianza en la capacidad de superacion de este
grupo, se les otorgo dos mil millones de bolivares. Naciendo asi la Corporacién de
Desarrollo de la Pequefia y Mediana Industria, (en lo adelante CORPOINDUSTRIA)

2.9.1. Corporacion de Desarrollo de la Pequefia y Mediana Industria
(CORPOINDUSTRIA)

Fue creada mediante Ley aprobada en el Congreso Nacional el 13 de junio de
1.974, y promulgada el 27 de junio del mismo afio, como Instituto Auténomo
adscrito al Ministerio de fomento, con personalidad juridica y patrimonio propio e
independiente del Fisco Nacional, con domicilio en la ciudad de Maracay, Estado

Aragua.

En este orden, en el (Manual de Orientacion N° C-6, 1993, p 6) expresa, que la
mision de CORPOINDUSTRIA es:
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“Promover el desarrollo y fortalecimiento competitivo de la Pequefia y
Mediana Industria suministrado o facilitando el acceso a los recursos
técnicos, financieros, humanos y de informacion, actuando dentro del
marco de las politicas de desarrollo industrial del Ejecutivo Nacional,
en cuya formulacién, ejecucion y perfeccionamiento participa
activamente, con el propdsito de contribuir eficientemente con el
desarrollo econdémico y social de Venezuela”.

Objetivos de CORPOINDUSTRIA segun el mismo boletin:

a. Promover y ejecutar programas referentes al aumento del empleo y
la produccion de las PYME.

b. Promover e impulsar el desarrollo y ampliacion de las PYME,
prestarle a tal fin, la necesaria asistencia técnica y financiera.

c. Coordinar con el instituto nacional de Cooperacion Educativa (en lo
adelante INCE), programas para estimular y procurar el desarrollo de
las PYME.

d. Fomentar y financiar el desarrollo del movimiento cooperativo
conforme a lo previsto en la Ley General de Asociaciones y
Cooperativas.

CORPOINDUSTRIA fue una institucion financiera de desarrollo que ademas
de suministrar recursos financieros a la pequefia y mediana industria, prestd servicios

complementarios a los beneficiarios de los créditos, a través de sus empresas filiales.

En tal sentido, desarrollaba actividades tales como abastecimiento de materia
prima, dotacion de maquinaria y equipos de arrendamiento con opcién a compra, la
prestacion de asistencia técnica y otros servicios de apoyo. Todo ello, con el objeto de

lograr una mayor utilizacion de los recursos.

Los créditos de CORPOINDUSTRIA eran otorgados bajo condiciones
preferenciales, es decir, tasas de interés menores a laS de mercado y los plazos de
amortizacion eran equivalentes a la vida 0til de los activos adquiridos. Estos

préstamos estaban respaldados por garantias hipotecarias, bancarias y quirografarias.
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Asi  mismo, CORPOINDUSTRIA, fue factor fundamental en Ia
democratizacion del capital, pues incorporo al hombre emprendedor, trabajadores,
profesionales y técnicos, en general todo aquel que quisiera participar activamente en

pro del desarrollo auto sostenido del pais.

2.9.2. Fundacion para el Desarrollo Sostenible (FUNDES)

Gracias a la iniciativa del gran empresario suizo, Stephan Schmidheiny, se
establecio, hace ya mas de diez afios, la Fundacion para el Desarrollo Sostenible (en
lo adelante FUNDES:). Con inversiones importantes en muchos paises de América
Latina, Schmidheiny, siempre manifestd un genuino interés en nuestro continente,
mas alla de las cuentas de sus propios negocios. Constatando que aqui como en todo
el mundo, la columna vertebral del desarrollo econémico de los paises la conforma el
conjunto de PYMES que prosperan en la sociedad, Schmidheiny pensé que una
accion efectiva a favor de esas PYMES representaria un auténtico y util aporte al

progreso.

Enmarcada en su filosofia de auto-sostenibilidad y ecoeficiencia, Schmidheiny
establecio la primera FUNDES en Panama en 1984. Hoy, FUNDES se encuentra
presente, a través de instituciones locales, en 10 paises de América Latina: México,
Guatemala, Honduras, Costa Rica, Panama, Colombia, Bolivia, Chile, Argentina y
Venezuela. La sede central de FUNDES-Internacional estd ubicada en San Jose de
Costa Rica, y su Presidente es Don José Maria Figueres, ex-Presidente de la

Republica de Costa Rica.
En nuestro pais, FUNDES-Venezuela se fundd en 1994. Entre sus miembros
fundadores, se cuenta con un importante grupo de destacadas empresas y bancos

locales e internacionales, que han aportado los recursos financieros iniciales de la
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institucion y que son socios de la misma. A mediano plazo, FUNDES-Venezuela,
como todas las FUNDES, debe lograr su auto-sostenibilidad financiera. Es una
fundacion sin fines de lucro, pero tambien sin fines de pérdidas. Sin embargo, por
ahora, y mientras va desarrollando su mercado, sigue recibiendo aportes econémicos
de sus socios, en particular de Fundes-Internacional. FUNDES-Venezuela tiene su

sede principal en Caracas y una sucursal en Maracay.

Dedicada principalmente a la consultoria gerencial especificamente adaptada a
las PYMES, y a la capacitacion y formacién de los empresarios, duefios y gerentes de
PYMES, a través de cursos y seminarios dirigidos a brindar a esos empresarios los
conocimientos que les permitan ser mas eficientes, competitivos, rentables y exitosos,
en el entorno muy competido del mundo globalizado de hoy, FUNDES emprendid
hace poco un estudio para identificar los mas importantes problemas -los obstaculos
mayores- que afectan el desempefio de las PYMES.

2.9.3. Fondo Nacional para la Pequefia y Mediana Empresa (FONPY ME)

El Fondo Nacional para la Pequefia y Mediana Empresa (en lo adelante
FONPYME), es una sociedad mercantil constituida con aportes de organismos
publicos, para facilitar el acceso de las pequefias y medianas empresas al crédito del

sistema financiero.

Su objetivo central es respaldar las operaciones que realicen las Sociedades de
Garantias Reciprocas, hasta por el 50% del monto de los avales otorgados. EI mismo,
inicio sus operaciones formales con la finalidad de despegar y darle consistencia al
sistema nacional de garantias reciprocas para las PYMES, mediante el fomento y

promocion de Sociedades de Garantias Reciprocas Regionales, Sectoriales y
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Multisectoriales y el posterior reafianzamiento de las garantias otorgadas por estas
entidades.

La mision de esta sociedad es ser el agente de reafianzamiento del Sistema
Nacional de Garantias Reciprocas, incentivando el desarrollo de las PYMES. Y cuya
vision se fundamenta en que no haya ninguna empresa en Venezuela sin acceso al

crédito por falta de garantias.

2.9.4. Fondo de Crédito Industrial (FONCREI)

Es un instituto autonomo fundado en 1.974, con personalidad juridica y
patrimonio propio, adscrito al Ministerio de Produccién y Comercio. Su objetivo
principal es la actividad financiera, dirigida a cumplir con las politicas y estrategias

de desarrollo econdmico de la nacién.

Este instituto financiero del Estado venezolano tiene como objetivo, consolidar
el desarrollo de la pequefia y mediana industria, ademéas de promover la creacion de
una industria manufacturera moderna y eficiente. Este organismo otorga créditos a las
empresas industriales a traves de las instituciones financieras publicas y privadas
encargadas del financiamiento del sector industrial, las cuales seran los intermediarios

financieros para implementar los programas de crédito industrial.

El Fondo de Credito Industrial (en lo adelante FONCREI), tiene como mision la
de contribuir al desarrollo del sector industrial, con especial énfasis a la pequefia y
mediana industria, asi como programas especiales, para contribuir con el desarrollo

econdémico y social de la nacion.
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2.9.5. Sociedad Nacional de Garantias Reciprocas para la Mediana y Pequefia
Industria (SOGAMPI)

La Sociedad Nacional de Garantias Reciprocas para la Mediana y Pequefia
Industria (en lo adelante SOGAMPI), es una empresa de caracter mutualista, que
afianza ante el sector financiero institucional y otras empresas, el crédito oportuno y
adecuado proporcionando modalidades asociativas entre sus socios beneficiarios.
Cuya mision principal es propiciar una relacion fluida, transparente y confiable,
dentro del sector financiero, industrial, de servicio y productivo de la mediana y

Pequefia Industria.

El SOGAMPI, tiene como objetivo, garantizar mediante avales y, o fianzas, los
créditos que le sean otorgados a sus servicios, asi como participar en otras sociedades
y entes publicos y privados de promocion industrial o servicios de las PYMES. Esta
empresa ofrece multiples programas de fianzas tanto a corto como a mediano plazo,

acorde a la situacion y necesidad.

2.9.6. Fondo Nacional de Desarrollo para la Micro, Pequefia y Mediana Empresa
(FONAPYME)

La creacion del Fondo Nacional de Desarrollo para la Micro, Pequefia y
Mediana Empresa (en lo adelante FONAPYME), tiene como objeto realizar aportes
de capital y brindar financiamiento para inversiones productivas a las empresas y
formas asociativas comprendidas en el articulo 1° de la Ley de Estimulo y Desarrollo
de la Micro, Pequeiia y Mediana Empresa, bajo las modalidades que establezca la

reglamentacion.
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Para esto se constituyd un fideicomiso financiero, por el cual, el Poder
Ejecutivo Nacional, a través del Ministerio de Produccion y Comercio, en el afio
2000, como fiduciante, encomendo al Banco Central de Venezuela, que actuara como
fiduciario, la emision de certificados de participacion en el dominio fiduciario del
FONAPYME, dominio que esta constituido por las acciones y titulos representativos

de las inversiones que realice.

El Banco Central de Venezuela y el Ministerio de Finanzas, asumieron el
compromiso de suscribir certificados de participacion en el FONAPYME por hasta
la suma total de cincuenta millardos de bolivares (Bs. 50.000.000.000).en las
proporciones y bajo las condiciones que determine la reglamentacion de la Ley de
Estimulo y Desarrollo para la Micro, Pequefia y Mediana Empresa. Podran ademas
suscribir certificados de participacion del FONAPYME, organismos institucionales,
entidades publicas y privadas nacionales o extranjeras, gobiernos provinciales o
municipales, en la medida en que se adhieran a los términos generales del fideicomiso
instituido por el articulo 3° de la Ley mencionada. ElI Ministerio de Finanzas, esta

facultado para suscribir los certificados subordinados que emita el FONAPYME.

La elegibilidad de los proyectos a financiar con recursos del FONAPYME
estara a cargo de un Comité de Inversiones compuesto por tantos miembros como se
establezca en la reglamentacion, los cuales seran designados por el Poder Ejecutivo
Nacional, y cuya presidencia estara a cargo del Viceministro de Industria del
Ministerio de Produccion y Comercio o del representante que este designe. En el
Comité de Inversiones deberan estar representadas las asociaciones empresariales

mas representativas del sector en el &mbito nacional.
Las funciones y atribuciones de Comité de Inversiones seran establecidas por

la reglamentacion de la ley de Estimulo y desarrollo de la Micro, Pequefia y Mediana

Empresa, incluyendo entre otras la de fijar la politica de inversién del FONAPYME,
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establecer los términos y condiciones para el otorgamiento del financiamiento que
brinde y actuar como maxima autoridad para la aprobacién de los emprendimientos
en cada caso. El Banco central de Venezuela, como fiduciario del FONAPYME,
deberd prestar todos los servicios de soporte administrativo y de gestion que el

Comiteé de Inversiones le requiera para el cumplimiento de sus funciones.

La duracion del FONAPYME esta dada por un plazo de extincion general de
veinticinco afos para el FONAPYME, a contar desde la fecha de su efectiva puesta
en funcionamiento. No obstante de ello, el fiduciario conservara los recursos
suficientes para atender los compromisos pendientes, reales o contingentes, que haya
asumido el FONAPYME hasta la fecha de extincion de esas obligaciones. El Poder
Ejecutivo Nacional tiene la facultad de extender la vigencia del FONAPYME por
periodos adicionales de veinticinco afos, en forma indefinida. ElI Estado Nacional
sera el destinatario final (fideicomisario) de los fondos integrantes del FONAPYME

en caso de su extincion o liquidacion.

2.9.7. La Confederacion Venezolana de Industriales (CONINDUSTRIA)

La Confederacion Venezolana de Industriales (en lo adelante
CONINDUSTRIA), organizacion cupula del sector industrial venezolano, ha
promovido junto sus Camaras y Asociaciones afiliadas, organizaciones relacionadas y
aliados estratégicos, el desarrollo de la Pequefia y Mediana Empresa, a traves de
programas y proyectos para mejorar la productividad y la competitividad, creando las
condiciones propicias para que las PYMES venezolanas puedan exportar y competir

exitosamente en el mercado internacional.

CONINDUSTRIA es una organizacién de servicios empresariales, que brinda

asistencia técnica a ka industria manufacturera venezolana. Afiliada a 50 Camaras y
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Asociaciones, 30 empresas en calidad de miembros activos especiales, 3.350
empresas y 82% de PYMES. Representa el 90% de la produccion industrial

venezolana no petrolera y el 80% de las exportaciones venezolanas no tradicionales.

Las areas de servicio empresariales de CONINDUSTRIA, estan orientadas a

prestar asistencia y apoyo en:

a)._Comercio Exterior e Integracion

Mediante la asesoria en acuerdos internacionales suscritos por Venezuela, asi
como en negociaciones comerciales internacionales a nivel bilateral, regional o
mundial. Se encarga de elaborar escenarios junto con la parte interesada sobre
estrategias de negociacion, apoya y representa al sector industrial en el proceso de

negociacion y participa activamente en las negociaciones que se adelantan en:

1.-OMC

2.- Acuerdos de zonas de libre comercio

3.- Integracion econémica andina y regional
4.- Negociaciones comerciales

5.- Comercio de productos y servicios

Ademas de prestar su participacion activa en los érganos de promocion de
exportaciones, a los fines de colaborar con la implantacion de politicas de promocion
de exportaciones del Gobierno Nacional. Al encargarse de la difusion de informacion
de las actividades de promocion de exportaciones de los eventos internacionales,
como por ejemplo, la Cumbre Presidencial Andina y los acuerdos CAN-
MERCOSUR.
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b). Asistencia a la Industria

Mediante este servicio CONINDUSTRIA se encarga de gestionar acciones
relacionadas con la atencion al afiliado en diferentes topicos, con la finalidad de darle
un servicio de respuesta inmediata en todo lo inherente a publicaciones (leyes,

decretos, y otros) que sean emanados por el Ejecutivo ¢ Legislativo:

1.- Informar sobre la situacion de la industria en general

2.- Elaboracion del resumen de las actividades semanales realizadas por las
Gerencias

3.- Enlace entre los distintos entes industriales y los drganos de decision

4.- Coordinar las acciones a emprender para dar solucion a la problematica
industrial

5.- Coordinar las Comisiones de Asuntos Tributarios y Aduanas y la de Ambiente

6.- Apoyar la interrelacion entre los sectores manufactureros, identificando su
necesidad y expectativas

7.- Representacion ante la Comision Presidencial de Lucha Contra el Fraude
Aduanero

8.- Seguimiento con CADIVI para casos prioritarios

9.- Revision de Gacetas Oficiales diariamente

c)._Analisis_economicos y Legislativos
El Centro de Estudios Econdmico y Legales de CONINDUSTRIA, (en lo

adelante CONINCEEL), inicialmente creado en el marco de un programa de
CONINDUSTRIA y el FOMIN-BID, tiene como objetivo asesorar en materia

econdmica y legal al sector industrial venezolano.

Entre sus funciones se encuentra la de servir de vehiculo técnico para el sector

industrial en el andlisis y seguimiento de los desarrollos de politicas publicas en el
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pais. Adicionalmente, debe constituirse en el canal técnico para las propuestas del
sector industrial en materia de politicas publicas.

La agenda de trabajo del CONINCEEL esta dividida en tres grandes areas de

accion:

1.- Legislativa
Encargada del anélisis del conjunto de leyes con incidencia sobre el desarrollo

economico, social e industrial del pais.

2.- Politicas publicas

La agenda en esta area tiene dos componentes basicos, el primero, esta
vinculado al seguimiento y elaboracion de propuestas de las politicas econdmicas del
Estado, el segundo, se fundamenta en el establecimiento de una agenda de propuestas
de politicas para el sector industrial y la economia de mediano y largo plazo, con un

perfil mas estructural.

3.- Sistemas de informacion y apoyo empresarial

Esta area de accion comprende la organizacion de sistemas de informacion y de
apoyo, que abarcan la organizacion de bases de datos, tanto cuantitativa como de
conocimiento, en los dmbitos de la macroeconomia, los sectores econdmicos, el
comercio internacional, las finanzas y el mercado laboral y el segundo, esta
compuesto por modelos de seguimiento tanto del sector como del resto de la

economia, de manera que se puedan realizar ejercicios de impacto de politicas.

Actualmente estd en desarrollo la construccion de un sistema de indicadores
industriales que permitira mejorar los servicios de informacién cuantitativa y
fortalecer las posibilidades de investigaciones y planteamientos de politicas publicas

relacionados con la actividad industrial.
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d). Centro de Tecnologia y Disefio Industrial

El Centro de Tecnologia y Disefio Industrial ( en lo adelante CTDI), es una
entidad creada por CONINDUSTRIA cuya actividad principal es promover, facilitar
servicios y proyectos de valor agregado para los sistemas productivos industriales y
su certificacion, es decir; andlisis y ensayos de materiales y productos, tecnologias
para el desarrollo y la manufactura y la innovacion, disefio industrial y ciclo de vida
de productos y sistemas, a ser ejecutados en empresas de cualquier tamafio aunque

con especial énfasis en las PYMES.

e).. Apoyo a las PYMES

En esta area los servicios se prestan a travées de los siguientes programas:

1.- Programa CONINPY ME-Mercantil
Este es un programa dirigido al mejoramiento de la gestion de las empresas
pequefias y medianas, clientes del Banco Mercantil. Se trabaja basicamente en
120 horas de consultoria con el apoyo de un consultor experto seleccionado por
la empresa, del catdlogo de consultores de CONINPYME. El consultor trabaja
40 horas en la elaboracion de un diagnostico y el plan de mejoras y dedica 80
horas a ejecutar parte del plan. Por su parte, el Banco comparte la inversion de

la empresa aportando el 40% del valor del programa.

2.- Programa CONINPYME-CODET
Programa dirigido al mejoramiento de la gestion de las empresas pequefias y
medianas del Estado Aragua. Se trabaja basicamente en 120 horas de
consultoria con el apoyo de un consultor experto seleccionado por la empresa,
del catalogo de consultores de CONINPYME. El consultor trabaja 40 horas en
la elaboracion de un diagnostico y el plan de mejoras y dedica 80 horas a
ejecutar parte del plan. Mientras que el CODET comparte la inversion de la

empresa aportando el 40% del valor del programa.
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3.- Programa Gestion Empresarial
Programa dirigido al mejoramiento de la gestién de las empresas pequefias y
medianas proveedoras de PDVSA. Se trabaja basicamente en 120 horas de
consultoria con el apoyo de un consultor experto seleccionado por la empresa,
del catalogo de consultores de CONINPYME. El consultor trabaja 40 horas en
la elaboracion de un diagnostico y el plan de mejoras y dedica 80 horas a
ejecutar parte del plan. La Alianza Empresarial Petrolera comparte la inversion

de la empresa aportando el 40% del valor del programa.

4.- Programa Calidad-PYMES
Este es un programa dirigido a la implantacion de los Sistemas 1SO 9000,
14000 Y HACCP. Se trabaja basicamente en 180 horas de consultoria con el
apoyo de un consultor experto seleccionado por la empresa, del catdlogo de
consultores de CONINPYME. Previamente se realiza un pre-diagndstico para la
evaluacion del grado de madurez del sistema y sobre el se formula un plan de
implantacion. El consultor trabaja 180 horas en la implantacion del sistema. El
BID a través de FONDONORMA y CONINDUSTRIA, comparten la inversion

de la empresa aportando el 40% del valor del programa.

f)._Eurocentro Venezuela
Esta es La Oficina de Cooperacion Empresarial que promueve los acuerdos
comerciales entre las PYMES venezolanas y de la Unién Europea, enmarcada en el

Programa Al- Invest 111 de la Comision Europea.

Los instrumentos utilizados por esta oficina son los siguientes:

1.- Encuentros sectoriales, mediante ruedas de negocios y encuentros de negocios

individuales.
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2.- Visitas a ferias internacionales, visitas guiadas a ferias, enriquecidas con

servicios empresariales.

3.- Facilidad para el desarrollo de negocios, mediante la busqueda activa y

personalizada de socios.

4.- Capacitacion para PYMES, mediante la asistencia y soporte para las PYMES

en el desarrollo de la tecnologia y la estrategia de internacionalizacion.

5.- Colaboracion entre PYMES, mediante la asesoria personalizada de socios

europeos para optimizar acuerdos de colaboracion

g)._Proyectos Especiales

Servicio encargado de la gestién y soporte de los procesos estratégicos de la
organizacion, desarrollo de acciones de apoyo al afiliado y formulacion de proyectos

que impulsen el desarrollo industrial.

h)._Relaciones Corporativas

Esta area de servicios gestiona las acciones relacionadas a la membresia actual
y potencial, coordina eventos Yy talleres; coordina servicios de informacion de interés
a los afiliados a través de la pagina Web; mercadea servicios e informacion
institucional via electronica, promueve el uso de las TIC (tecnologias informaticas) y
apoya las actividades relacionadas con el nuevo enfoque de gestion en el marco de un

enfoque innovador del sistema gremial industrial.

Como se mencionaba con anterioridad, existe la iniciativa por parte de este
sector empresarial por el sector PYMES. Esto se refleja en el proyecto
CONINPYME. Este es un programa de CONINDUSTRIA y el Banco Interamericano

de Desarrollo (en lo adelante BID), para el fortalecimiento de la capacidad
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competitiva de las PYMES venezolanas, mediante la prestacion de servicios no
financieros para empresas entre 5 y 99 trabajadores, asi como para fomentar la
demanda de servicios de consultaria por parte de los empresarios, en sectores

industriales no tradicionales.

La experiencia obtenida con la implementacion de este programa se traduce en;
Vinculacién con méas de 2.000 PYMES, atencion a méas de 150 PYMEs, sectores
econdémicos atendidos: plastico, confeccidn, eléctrico, calzado, alimentos,
metalmecanica, juguete, artes graficas y quimico, ademas de, entrenamiento y
formacion de mas de 150 consultores y convenios de cooperacion con otras

instituciones.

El proyecto CONINPY ME ofrece productos y servicios basados en diagnostico
integral, plan de mejoras, capacitacion gerencial y de consultaria especializada,
consorcios, servicios de informacion y eventos empresariales. Estos servicios los
ofrecen bajo el esquema de costos compartidos para las PYMES (BID-Empresas). A

través de mas de 200 consultores especializados asociados en linea.
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CAPITULO I11I: NIC 18 INGRESOS ORDINARIOS



3.1. Norma Internacional de Contabilidad N° 18 (Revisada En 1993)

A esta norma se le han hecho varias modificaciones en atencion al
pronunciamiento de otras normas, que exigian la correspondencia de criterios,

permitiendo cruzar referencias entre ellas.

En 1998, la NIC 39, Instrumentos Financieros Reconocimiento y Valoracion,

modifico el parrafo 11 de la NIC 18, afiadiendo una referencia cruzada a la NIC 39.

En mayo de 1999, la NIC 10 (revisada en 1999), Hechos Posteriores a la Fecha
del Balance, modifico el parrafo 36. El texto modificado tendra vigencia, para los
Estados Financieros anuales que abarquen ejercicios cuyo comienzo sea a partir del 1
de enero de 2000.

En enero de 2001, la NIC 41, Agricultura, modifico el parrafo 6. La NIC 41
entr6 en vigor para los Estados Financieros anuales que abarquen ejercicios que
comiencen a partir del 1 enero de 2003. Es necesario mencionar que las
interpretaciones SIC 27 y 31 tienen relacion con la NIC 18.

3.2. Objetivo

Los ingresos son definidos, en el Marco Conceptual para la Preparacion y
Presentacion de Estados Financieros, como incrementos en los beneficios econdmicos
producidos a lo largo del ejercicio en forma de entradas o incrementos de valor de los
activos, o bien como disminuciones de los pasivos, que dan como resultado aumentos
del patrimonio neto y no estan relacionados con las aportaciones de los propietarios
de la empresa. El concepto de ingreso comprende tanto los ingresos ordinarios en si,

como las ganancias. Los ingresos ordinarios, propiamente dichos, surgen en el curso
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de las actividades ordinarias de la empresa y adoptan una gran variedad de nombres,
tales como ventas, comisiones, intereses, dividendos y regalias. El objetivo de esta
Norma es establecer el tratamiento contable de los ingresos ordinarios que surgen de

ciertos tipos de transacciones y otros eventos.

La principal preocupacion en la contabilizacion de ingresos ordinarios es
determinar cuando deben ser reconocidos. El ingreso ordinario es reconocido cuando
es probable que los beneficios econdmicos futuros fluyan a la empresa y estos
beneficios puedan ser valorados con fiabilidad. Esta Norma identifica las
circunstancias en las cuales se cumplen estos criterios para que los ingresos
ordinarios sean reconocidos. También proporciona directrices practicas para la

aplicacion de estos criterios.

Esta norma, la NIC 18, al igual que las otras tienen como objetivo principal
determinar el tratamiento contable dado a las partidas que conforman los Estados
financieros de las empresas a modo de que se generalice la manera de darle
tratamiento contable a una partida en especifico. La NIC 18 por su parte tiene como
mision cambiar la manera de reconocer un ingreso ordinario en atencion a diversas
situaciones o eventos, separandolos de los aportes de capital realizado por los socios,
por no considerarse a efectos de esta norma como operaciones derivadas en el curso

normal de la explotacion comercial.

3.3. Alcance

Esta norma debe ser aplicada al contabilizar los ingresos ordinarios procedentes

de las siguientes transacciones y sucesos:

a.- La venta de productos;
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b.- La prestacion de servicios; y

c.- El uso, por parte de terceros, de activos de la empresa que produzcan intereses,

regalias y dividendos.

El alcance de esta norma va a estar orientado a la determinacion y
reconocimiento contable de ingresos que resulten de los eventos 0 sucesos

mencionados con anterioridad.

Esta Norma deroga la anterior NIC 18, Reconocimiento de los Ingresos

Ordinarios, aprobada en 1982.

El término «productos» incluye tanto los producidos por la empresa para ser
vendidos, como los adquiridos para su reventa, tales como las mercaderias de los
comercios al por menor o los terrenos u otras propiedades que se tienen para

revenderlas a terceros.

La prestacion de servicios implica, normalmente, la ejecucion, por parte de la
empresa, de un conjunto de tareas acordadas en un contrato, con una duracion
determinada en el tiempo. Los servicios pueden prestarse en el transcurso de un Unico
gjercicio 0 a lo largo de varios ejercicios. Algunos contratos para la prestacion de
servicios se relacionan directamente con contratos de construccién, por ejemplo
aquellos que realizan los arquitectos o la gerencia de los proyectos. Los ingresos
ordinarios derivados de tales contratos no son abordados en esta norma, sino que se
contabilizan de acuerdo con los requisitos que, para los contratos de construccion, se

especifican en la NIC 11, Contratos de Construccion.

Los ingresos de una comparfiia pueden provenir de diferentes operaciones

realizadas por la misma, este puede ser el caso de ingresos obtenidos cuando la
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empresa se dedique a la prestacion de servicios, en el péarrafo anterior se hace
regencia a lo que para la norma implica la prestacion de servicios, considerando a esta

actividad como la sucesion de tareas acordadas en un espacio de tiempo.

El uso, por parte de terceros, de activos de la empresa, da lugar a ingresos
ordinarios que adoptan la forma de:

a.- Intereses; son cargos por el uso de efectivo, de otros medios equivalentes al

efectivo o por el mantenimiento de deudas con la empresa;

b.- Regalias; son cargos por el uso de activos a largo plazo de la empresa, tales

como patentes, marcas, derechos de autor o aplicaciones informaticas; y

c.- Dividendos; son las distribuciones de las ganancias a los poseedores de
participaciones en la propiedad de las empresas, en proporciéon al porcentaje
que tal participacion suponga sobre el capital o sobre una clase particular del

mismao.

Cuando una empresa permite que terceros, personas relacionadas o no con las
actividades de la misma usen sus activos, estan en todo el derecho de exigir una
retribucion por el uso de los mismos. La NIC 18 hace regencia a cuales son esos
beneficios que obtienen las empresas por el uso de sus activos por terceras personas.

Esta norma no trata de los ingresos ordinarios procedentes de:

a.- Contratos de arrendamiento financiero (véase la NIC 17, Arrendamientos);
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b.- Dividendos provenientes de inversiones financieras contabilizadas segun el
método de la participacion (véase la NIC 28, Contabilizacion de Inversiones en

Empresas Asociadas);

c.- Contratos de seguro que estén dentro del alcance de la NIIF 4 Contratos de

sequro.

d.- Cambios en el valor razonable de activos y pasivos financieros, o productos
derivados de su venta (véase la NIC 39, Instrumentos Financieros:
Reconocimiento y Valoracion);

e.- Cambios en el valor de otros activos corrientes;
f.- Reconocimiento inicial y cambios en el valor razonable de los activos
bioldgicos relacionados con la actividad agricola (véase la NIC 41,

Agricultura);

g.- Reconocimiento inicial de los productos agricolas (véase la NIC 41,

Agricultura), y
h.- Extraccion de minerales en yacimientos.
Los ingresos procedentes de las operaciones que se enunciaron con anterioridad
escapan del alcance de esta norma, asi que esas operaciones seran tratadas en su

oportunidad por cada una de las normas enunciadas y que tienen competencia sobre

esas actividades.
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3.4. Definiciones

Los siguientes términos se emplean, en la presente norma, con el significado que a

continuacion se especifica:

3.4.1. Ingreso ordinario

Es la entrada bruta de beneficios econdmicos, durante el ejercicio, surgidos en
el curso de las actividades ordinarias de una empresa, siempre que tal entrada dé lugar
a un aumento en el patrimonio neto que no esté relacionado con las aportaciones de

los propietarios de ese patrimonio.

La norma considera un ingreso ordinario, a toda entrada econémica que resulte
de las operaciones normales de la empresa, traduciéndose en el aumento de los

pasivos o en las disminuciones de pasivos.
3.4.2. Valor razonable

Es el importe por el cual puede ser intercambiado un activo o liquidado un
pasivo, entre un comprador y un vendedor interesados, y debidamente informados, en
una transaccion libre.

En relacion al valor razonable esta norma, considera que este valor sera aquel,

gue un vendedor y un comprador establezcan para realizar una negociaciéon sin

coercion alguna.
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Los ingresos ordinarios comprenden solamente las entradas brutas de beneficios
economicos recibidos y por recibir, por parte de la empresa, por cuenta propia. Las
cantidades recibidas por cuenta de terceros, tales como impuestos sobre las ventas,
sobre productos o servicios o sobre el valor afiadido, no constituyen entradas de
beneficios econdmicos para la empresa y no producen aumentos en su patrimonio
neto. Por tanto, estas entradas se excluirdn de los ingresos ordinarios. De la misma
forma, en una relacion de comision, entre un principal y un comisionista, las entradas
brutas de beneficios econdmicos del comisionista incluyen importes recibidos por
cuenta del principal, que no suponen aumentos en el patrimonio neto de la empresa.
Los importes recibidos por cuenta del principal no constituiran ingresos ordinarios,

aunque si lo sera el importe de las comisiones.

La norma también es explicita, al referirse a que compone un ingreso ordinario,
considerando que estos se producen como ya se ha mencionado de la actividad de
explotacion normal a la que se dedica la empresa, por cuenta propia y por cuenta de

terceros cuando estos tienden a incrementar el patrimonio neto de la empresa.

3.5. Valoracion de los Ingresos Ordinarios

La valoracion de los ingresos ordinarios debe hacerse utilizando el valor
razonable de la contrapartida recibida o por recibir, derivada de los mismos. Vease
también la SIC-31, Ingresos Ordinarios, Permutas que Comprenden Servicios de
Publicidad.

El importe de los ingresos ordinarios derivados de una transaccion se

determina, normalmente, por acuerdo entre la empresa y el vendedor o usuario del

activo. Se valoraran por el valor razonable de la contrapartida recibida o por recibir,
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teniendo en cuenta el importe de cualquier descuento, bonificacién o rebaja comercial

gue la empresa pueda otorgar.

La valoracion de los ingresos ordinarios, por lo general, segun lo establece la
norma se realizara mediante el valor razonable acordado entre las partes interesadas

de una transaccion.

En la mayoria de los casos, la contrapartida revestird la forma de efectivo u
otros medios equivalentes al efectivo, y por tanto el ingreso ordinario se mide por la
cantidad de efectivo u otros medios equivalentes recibidos o por recibir. No obstante,
cuando la entrada de efectivo u otros medios equivalentes se difiera en el tiempo, el
valor razonable de la contrapartida puede ser menor que la cantidad nominal de
efectivo cobrada o a cobrar. Por ejemplo, la empresa puede conceder al cliente un
crédito sin intereses o acordar la recepcion de un efecto comercial, cargando un tipo
de interes menor que el del mercado como contrapartida de la venta de bienes.
Cuando el acuerdo constituye efectivamente una transaccion financiera, el valor
razonable de la contrapartida se determinard por medio del descuento de todos los
cobros futuros, utilizando un tipo de interés imputado para la actualizacién. El tipo de
interés imputado a la operacion sera, de entre los dos siguientes, el que mejor se

pueda determinar:

a.- O bien el tipo vigente para un instrumento similar cuya calificacion financiera

sea parecida a la que tiene el cliente que lo acepta;
b.- O bien el tipo de interés que iguala el nominal del instrumento utilizado,

debidamente descontado, al precio al contado de los bienes o servicios

vendidos.

93



La diferencia entre el valor razonable y el importe nominal de la contrapartida
se reconoce como ingreso financiero por intereses, de acuerdo con los parrafos 29 y
30 de esta Norma, y de acuerdo con la NIC 39, Instrumentos Financieros:

Reconocimiento y Valoracion.

Se asume que en la mayoria de los casos, la contrapartida recibida por un bien
durante una transaccion, adquiere la forma de efectivo, de no ser asi y cuando esta
contrapartida solo sea recuperable en un periodo de tiempo limitado, a la misma ira
acompafiada de un recargo que se determinara de acuerdo a los parametros
establecidos en esta norma considerando el que pueda ser determinado de manera

mas facill.

Cuando se intercambien o permuten bienes o servicios por otros bienes o
servicios de naturaleza similar, tal cambio no se considerard como una transaccion
que produce ingresos ordinarios. Con frecuencia, éste es el caso de mercaderias como
el aceite o la leche, en las que los proveedores intercambian o permutan sus
existencias en diversos lugares, con el fin de satisfacer pedidos en un determinado
lugar. Cuando los bienes se vendan, o los servicios se presten, recibiendo en
contrapartida bienes o servicios de naturaleza diferente, el intercambio se considera
como una transaccion que produce ingresos ordinarios. Estos ingresos ordinarios se
valoran por el valor razonable de los bienes o servicios recibidos, ajustado en el
importe de la cantidad de efectivo u otros medios equivalentes transferidos en la
operacion. En el caso de no poder valorar con fiabilidad el valor de los bienes o
servicios recibidos, los ingresos ordinarios se valoraran segun el valor razonable de
los bienes o servicios entregados, ajustado igualmente en el importe de la cantidad de

efectivo u otros medios equivalentes al efectivo transferidos en la operacion.

Cuando en una prestacion de servicios, se intercambien servicios de caracter

similar esta transaccion no se considerara como productora de ingresos, caso
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contrario cuando la naturaleza de los servicios es diferente y puede ser identificado el
valor razonable del servicio recibido. La situacion es la misma cuando se trata de la

venta de bienes.

3.6. Identificacion de la Transaccién

Normalmente, el criterio usado para el reconocimiento de ingresos en esta
norma se aplicara por separado a cada transaccion. No obstante, en determinadas
circunstancias es necesario aplicar dicho criterio de reconocimiento, por separado, a
los componentes identificables de una Unica transaccion, con el fin de reflejar el
fondo econdmico de la operacion. Por ejemplo, cuando el precio de venta de un
producto incluye una cantidad identificable a cambio de alglin servicio futuro, tal
importe se diferird y reconocerd como ingreso ordinario en el intervalo de tiempo
durante el que el servicio sera ejecutado. A la inversa, el criterio de reconocimiento
sera de aplicacién a dos 0 mas transacciones, conjuntamente, cuando las mismas
estén ligadas, de manera que el efecto comercial no puede ser entendido sin
referencia al conjunto completo de transacciones. Por ejemplo, una empresa puede
vender bienes y, al mismo tiempo, hacer un contrato para recomprar esos bienes
posteriormente, con lo que se niega el efecto sustantivo de la operacion, en cuyo caso

las dos transacciones han de ser contabilizadas de forma conjunta.

A la hora de reconocer los ingresos, la norma establece que se utilizara el
criterio de reconocimiento a cada una de las transacciones por separado y cuando sea
necesario se hara de manera conjunta cuando dos o mas transacciones esta

relacionadas y se haga imposible su comprension individual.

95



3.7. Venta de Bienes

Los ingresos ordinarios procedentes de la venta de bienes deben ser
reconocidos y registrados en los Estados Financieros cuando se cumplen todas y cada

una de las siguientes condiciones:

a.- La empresa ha transferido al comprador los riesgos y ventajas, de tipo

significativo, derivados de la propiedad de los bienes;

b.- La empresa no conserva para si ninguna implicacion en la gestion corriente de
los bienes vendidos, en el grado usualmente asociado con la propiedad, ni

retiene el control efectivo sobre los mismos;

c.- El importe de los ingresos ordinarios puede ser valorado con fiabilidad,;

d.- Es probable que la empresa reciba los beneficios econémicos asociados con la

transaccion; y

e.- Los costes incurridos, o por incurrir, en relacion con la transaccion pueden ser

valorados con fiabilidad.

Las condiciones que la norma acepta para el reconocimiento de los ingresos
producto de la venta de bienes, se realizaron en atencion al traspaso, y uso del bien
por parte del comprador, y la obtencion de los beneficios econémicos por parte del
vendedor.

El proceso de evaluacion de cuando una empresa ha transferido al comprador

los riesgos y ventajas significativos, que implica la propiedad, requiere un examen de

las circunstancias de la transaccion. En la mayoria de los casos, la transferencia de los
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riesgos y ventajas de la propiedad coincidira con la transferencia de la titularidad
legal o el traspaso de la posesién al comprador. Este es el caso en la mayor parte de
las ventas al por menor. En otros casos, por el contrario, la transferencia de los
riesgos y las ventajas de la propiedad tendra lugar en un momento diferente del
correspondiente a la transferencia de la titularidad legal o el traspaso de la posesion

de los bienes.

Si la empresa retiene, de forma significativa, riesgos de la propiedad, la
transaccion no serd una venta y por tanto no se reconocerdn los ingresos ordinarios.
Una empresa puede retener riesgos significativos de diferentes formas. Ejemplos de
situaciones en las que la empresa puede conservar riesgos y ventajas significativas,

correspondientes a la propiedad, son los siguientes:

a.- Cuando la empresa asume obligaciones derivadas del funcionamiento
insatisfactorio de los productos, que no entran en las condiciones normales de

garantia;

b.- Cuando la recepcion de los ingresos ordinarios de una determinada venta es de
naturaleza contingente porque depende de la obtencion, por parte del

comprador, de ingresos ordinarios derivados de la venta posterior de los bienes;

c.- Cuando los bienes se venden junto con la instalacion de los mismos y la
instalacion es una parte sustancial del contrato, que ain no ha sido completada

por parte de la empresa; y
d.- Cuando el comprador, en virtud de una condicién pactada en el contrato, tiene

el derecho de rescindir la operacién y la empresa tiene incertidumbre acerca de

la posibilidad de que esto ocurra.
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Si una empresa conserva solo una parte insignificante de los riesgos y las
ventajas derivados de la propiedad, la transaccién es una venta y por tanto se
procedera a reconocer los ingresos ordinarios. Por ejemplo, un vendedor puede
retener, con el Unico proposito de asegurar el cobro de la deuda, la titularidad legal de
los bienes. En tal caso, si la empresa ha transferido los riesgos y ventajas
significativos derivados de la propiedad, la transaccion es una venta y se procede a
reconocer los ingresos ordinarios derivados de la misma. Otro ejemplo de una
empresa que retiene solo una parte insignificante del riesgo que comporta la
propiedad puede ser la venta al por menor, cuando se garantiza la devolucion del
importe si el consumidor no queda satisfecho.

En tales casos, los ingresos ordinarios se reconocen en el momento de la venta,
siempre que el vendedor pueda estimar con fiabilidad las devoluciones futuras, y
reconozca una deuda por los reembolsos a efectuar, basdndose en su experiencia

previa o en otros factores relevantes.

Los ingresos ordinarios se reconoceran solo cuando sea probable que los
beneficios econdmicos asociados con la transaccion fluyan a la empresa. En algunos
casos, esto puede no ser probable hasta que se reciba la contraprestacion o hasta que
desaparezca una determinada incertidumbre. Por ejemplo, en una venta a un pais
extranjero puede existir incertidumbre sobre si el gobierno extranjero concedera
permiso para que la contrapartida sea remitida. Cuando tal permiso se conceda, la
incertidumbre desaparecera y se procederd entonces al reconocimiento del ingreso
ordinario. No obstante, cuando aparece una incertidumbre relacionada con el cobro de
un saldo incluido previamente entre los ingresos ordinarios, la cantidad incobrable o
la cantidad respecto a la cual el cobro ha dejado de ser probable se reconocera como
un gasto, en lugar de ajustar el importe del ingreso ordinario originalmente

reconocido.
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Los ingresos ordinarios y gastos, relacionados con una misma transacciéon o
evento, se reconoceran de forma simultanea. Este proceso se denomina habitualmente
con el nombre de correlacion de gastos con ingresos. Los gastos, junto con las
garantias y otros costes a incurrir tras la entrega de los bienes, podran ser valorados
con fiabilidad cuando las otras condiciones para el reconocimiento de los ingresos
ordinarios hayan sido cumplidas. No obstante, los ingresos ordinarios no pueden
reconocerse cuando los gastos correlacionados no puedan ser valorados con
fiabilidad; en tales casos, cualquier contraprestacion ya recibida por la venta de los

bienes se registrard como un pasivo.
3.8. Prestacion de Servicios

Cuando el resultado de una transaccién, que suponga la prestacion de servicios,
pueda ser estimado con fiabilidad, los ingresos ordinarios asociados con la operacion
deben reconocerse, considerando el grado de realizacion de la prestacion a la fecha
del balance. El resultado de una transaccién puede ser estimado con fiabilidad cuando
se cumplen todas y cada una de las siguientes condiciones:

a.- El importe de los ingresos ordinarios pueda valorarse con fiabilidad;

b.- Es probable que la empresa reciba los beneficios econémicos derivados de la

transaccion;

c.- El grado de realizacion de la transaccion, en la fecha del balance, pueda ser
valorado con fiabilidad; y

d.- Los costes ya incurridos en la prestacion, asi como los que quedan por incurrir

hasta completarla, puedan ser valorados con fiabilidad. Véase la SIC-27,
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Evaluacion del Fondo Econdmico de las Transacciones que Adoptan la Forma
Legal de un Arrendamiento y la SIC-31: Ingresos Ordinarios, Permutas que

Comprenden Servicios de Publicidad.

El reconocimiento de los ingresos ordinarios por referencia al grado de
realizacion de una transaccion se denomina habitualmente con el nombre de método
del porcentaje de realizacion. Segun este método, los ingresos ordinarios se
reconocen en los ejercicios en los cuales tiene lugar la prestacion del servicio. El
reconocimiento de los ingresos ordinarios con esta base suministrara informacion dtil
sobre la medida de la actividad de servicio y su ejecucién en un determinado
ejercicio. La NIC 11, Contratos de Construccion, exige también la utilizacion de esta
base de reconocimiento de los ingresos ordinarios. Los requisitos de esa norma son,
por lo general, aplicables al reconocimiento de los ingresos y gastos asociados con

una operacion que impligque prestacién de servicios.

Los ingresos ordinarios se reconocen sélo cuando es probable que la empresa
reciba los beneficios econdmicos derivados de la transaccion. No obstante, cuando
surge alguna incertidumbre sobre el grado de recuperacion de un saldo ya incluido
entre los ingresos ordinarios, la cantidad incobrable o la cantidad respecto a la cual el
cobro ha dejado de ser probable, se reconoce como un gasto, en lugar de ajustar el

importe del ingreso ordinario originalmente reconocido.

Una empresa serd, por lo general, capaz de hacer estimaciones fiables después

de que ha acordado, con las otras partes de la operacion, los siguientes extremos:

a.- Los derechos exigibles por cada uno de los implicados, acerca del servicio que

las partes han de prestar o recibir;

b.- La contrapartida del intercambio; y

100



c.- La formay los términos del pago.

Normalmente, también es necesario para la empresa disponer de un sistema
presupuestario financiero y un sistema de informacion que sean efectivos. La empresa
revisara y, si es necesario, modificard las estimaciones del ingreso ordinario por
recibir, a medida que el servicio se va prestando. La necesidad de tales revisiones no
indica, necesariamente, que el desenlace de la operacion de prestacion no pueda ser

estimado con fiabilidad.

El porcentaje de realizacion de una transaccion puede determinarse mediante
varios métodos. Cada empresa usa el método que mide con mas fiabilidad los
servicios ejecutados. Entre los métodos a emplear se encuentran, dependiendo de la

naturaleza de la operacion:

a.- La inspeccion de los trabajos realizados;

b.- La proporcion de los servicios realizados hasta la fecha como porcentaje del
total de servicios a prestar; o

c.- La proporcion que los costes incurridos hasta la fecha suponen sobre el coste
total estimado de la operacion, calculada de manera que s6lo los costes que
reflejen servicios ya ejecutados se incluyan entre los costes incurridos hasta la
fecha y solo los costes que reflejan servicios ejecutados o por ejecutar se

incluyan en la estimacién de los costes totales de la operacion.

Ni los pagos a cuenta ni los anticipos recibidos de los clientes reflejan,

forzosamente, el porcentaje del servicio prestado hasta la fecha.
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A efectos préacticos, en el caso de que los servicios se presten a través de un
namero indeterminado de actos a lo largo de un periodo de tiempo especificado, los
ingresos ordinarios se podran reconocer de forma lineal a lo largo del intervalo de
tiempo citado, a menos que haya evidencia de que otro método representa mejor el
porcentaje de realizacion en cada momento. Cuando un acto especifico sea mucho
més significativo que el resto de los actos, el reconocimiento de los ingresos

ordinarios se pospondré hasta que el mismo haya sido ejecutado.

Cuando el resultado de una transaccion que impligue la prestacion de servicios
no pueda ser estimado de forma fiable, los ingresos ordinarios correspondientes
deben ser reconocidos como tales, sélo en la cuantia en que los gastos reconocidos se

consideren recuperables.

Durante los primeros momentos de una transaccion que implique prestacion de
servicios, se da a menudo el caso de que el desenlace de la misma no puede ser
estimado de forma fiable. No obstante, puede ser probable que la empresa recupere
los costes incurridos en la operacion. En tal caso, se reconoceran los ingresos
ordinarios s6lo en la cuantia de los costes incurridos que se espere recuperar. Dado
que el desenlace de la transaccion no puede estimarse de forma fiable, no se

reconocera ganancia alguna procedente de la misma.

Cuando el resultado final de una transaccién no pueda estimarse de forma
fiable, y no sea probable que se recuperen tampoco los costes incurridos en la misma,
no se reconoceran ingresos ordinarios, pero se procedera a reconocer los costes
incurridos como gastos del ejercicio. Cuando desaparezcan las incertidumbres que
impedian la estimacion fiable del correcto desenlace del contrato, se procedera a
reconocer los ingresos ordinarios derivados, pero aplicando lo previsto en el parrafo

20, en lugar de lo establecido en el parrafo 26.

102



3.9. Intereses, Regalias y Dividendos
Los ingresos ordinarios derivados del uso, por parte de terceros, de activos de la
empresa que producen intereses, regalias y dividendos deben ser reconocidos de

acuerdo con las bases establecidas en el parrafo 30, siempre que:

a.- Sea probable que la empresa reciba los beneficios econdmicos asociados con la

transaccion; y

b.- El importe de los ingresos ordinarios pueda ser valorado de forma fiable.

Los ingresos ordinarios se reconoceran utilizando los siguientes criterios:

a.- Los intereses se reconoceran utilizando el método del interés efectivo como
establecen los parrafos 9 y GA5 a GA8 de la NIC 39;

b.- Las regalias se reconoceran sobre la hipotesis contable del devengo, de acuerdo

con el fondo del contrato relevante; y

c.- Los dividendos se reconoceran cuando se establezca el derecho del accionista a

recibir el pago.

La norma establece que los intereses se reconoceran de acuerdo al metodo del

interés efectivo, y segun la NIC 39:

“El método del tipo de interés efectivo es un método de célculo del
costo amortizado de un activo o pasivo financiero (0 de un grupo de
activos o pasivos financieros) y de imputacion del ingreso o gasto
financiero a lo largo del periodo relevante”.
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Mientras que el tipo de interés efectivo, definido por la misma norma.

Es el tipo de descuento que iguala exactamente los flujos de efectivo a
cobrar o pagar estimados a lo largo de la vida esperada del instrumento
financiero o, cuando sea adecuado, en un periodo mas corto, con el
importe neto en libros del activo financiero o del pasivo financiero.

Para el calculo de este tipo de interés, la empresa debe estimar los flujos de
efectivo teniendo en cuenta todas las condiciones acordadas en el contrato del
instrumento financiero, como por ejemplo los pagos anticipados, pero no tendra en
cuenta las pérdidas crediticias futuras. El calculo incluird todas las comisiones y
puntos basicos de interés, pagados o recibidos por las partes del contrato, que integren
el tipo de interés efectivo, asi como los costos de transaccidn y cualquier otra prima o
descuento relacionado.

La norma presume que los flujos de efectivo y la vida esperada de un grupo de
instrumentos financieros similares pueden ser estimados con fiabilidad. Sin embargo,
en aquellos raros casos en que no puedan ser estimados con fiabilidad esos flujos de
efectivo 0 la vida esperada de un instrumento financiero (0 de un grupo de
instrumentos financieros), la empresa deberd utilizar los flujos de efectivo
contractuales a lo largo del periodo contractual completo del instrumento financiero

(o grupo de instrumentos financieros).

En el caso de las regalias estas se reconoceran sobre la hipotesis del devengo,
es decir, los efectos de las transacciones y demas sucesos se reconocen cuando
ocurren (y no cuando se recibe o paga dinero u otro equivalente al efectivo),
asimismo se registran en los libros contables y se informa sobre ellos en los Estados

Financieros de los periodos con los cuales se relacionan.
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Por su parte los dividendos se reconoceran solo cuando se genere el derecho
por parte del accionista de recibir el dinero, producto de su participacién en la

actividad y en las ganancias de la empresa.

(Suprimido por el Reglamento 2086/2004)

Cuando se cobran los intereses de una determinada inversion, y parte de los
mismos se han devengado con anterioridad a su adquisicién, se procedera a distribuir
el interés total entre los periodos de antes y después de la adquisicion, procediendo a
reconocer como ingresos ordinarios sélo los que corresponden al ejercicio posterior a
la adquisicion. Cuando los dividendos de las acciones procedan de ganancias netas
obtenidas antes de la adquisicion de los titulos, tales dividendos se deduciran del
coste de las mismas. Si resultase dificil separar la parte de dividendos que
corresponde a beneficios anteriores a la adquisicion, salvo que se emplee un criterio
arbitrario, se procedera a reconocer los dividendos como ingresos ordinarios del
ejercicio, a menos que claramente representen la recuperacion de una parte del coste
del titulo.

Las regalias se consideran devengadas en funcion de los términos del acuerdo
en que se basan y son reconocidas como tales con este criterio, a menos que,
considerando el fondo econdémico del susodicho acuerdo, sea mas apropiado
reconocer los ingresos ordinarios derivados utilizando otro criterio méas sistematico y

racional.

Los ingresos ordinarios se reconocen sélo cuando sea probable que la empresa
obtenga los beneficios asociados con la transaccion. No obstante, cuando surge algun
tipo de incertidumbre acerca de los importes ya incluidos como ingresos ordinarios, la

cuantia incobrable, o el importe respecto del cual ha dejado de ser probable el cobro,
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se reconocen como gastos, en lugar de ajustar los importes originalmente reconocidos

como ingresos ordinarios.

3.10. Informacion a Revelar

La empresa debe revelar la siguiente informacion en sus Estados Financieros:

a.- Las politicas contables adoptadas para el reconocimiento de los ingresos
ordinarios, incluyendo los métodos utilizados para determinar el porcentaje de

realizacion de las operaciones de prestacion de servicios;

b.- La cuantia de cada categoria significativa de ingresos ordinarios, reconocida
durante el ejercicio, con indicacién expresa de los ingresos ordinarios

procedentes de:

1.- Venta de bienes;

2.- Prestacion de servicios;
3.- Intereses;

4.- Regalias;

5.- Dividendos.

c.- El importe de los ingresos ordinarios producidos por intercambios de bienes o
servicios incluidos en cada una de las categorias anteriores de ingresos

ordinarios.
La empresa revelara en sus Estados Financieros cualquier tipo de activos
contingentes y pasivos contingentes, de acuerdo con la NIC 10, Hechos Posteriores a

la Fecha del Balance y la NIC 37, Provisiones, Activos Contingentes y Pasivos
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Contingentes. Los activos y pasivos de tipo contingente pueden surgir de partidas

tales como costos de garantias, reclamaciones, multas o pérdidas eventuales.

3.11. Fecha de Vigencia

Esta Norma Internacional de Contabilidad tendra vigencia para los Estados

Financieros que abarquen ejercicios que comiencen a partir del 1 de enero de 1995.

A pesar de que esta norma tiene vigencia desde hace mas de trece afios, hay que
resaltar que en Venezuela, estas Normas Internacionales de Contabilidad fueron
aprobadas por la FCCPV en 2.004 y su aplicacion se ha sucedido por etapas. Las
empresas que actualmente las utilizan en su mayoria son las que cotizan en bolsa, en
el caso de las grandes empresas la aplicacion de las normas no ha sido acogida como
se esperaba, debido a la falta de informacion y retraso sobre este particular en cuanto
al proceso de adecuacion de la informacion para su presentacion bajo estas Normas

Internacionales.
En el caso de las PYMES, estas deberan aplicar las NIC para el periodo

econémico que comience en 2.010 de acuerdo con el cronograma que ha establecido
la FCCPV.
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CAPITULO IV: ANALISIS DE LA IMPLEMENTACION DE LA
NIC 18 EN EL RECONOCIMIENTO DE LOS INGRESOS DE LAS
PYMES DEL SECTOR COMERCIAL



4.1. Las Normas Internacionales de Contabilidad (NIC)

Las Normas Internacionales de Contabilidad, son un conjunto de normas que

regulan los principios de esta materia a nivel internacional.

En los tiempos actuales se ha escuchado discutir con insistencia sobre Normas
Internacionales de Contabilidad (NIC), puesto que la internacionalizacion de las
practicas contables de los negocios exige disponer de una informacion financiera
transparente y comparable. Esta circunstancia permite que las empresas extiendan la
vision de sus transacciones mas alla de los limites de un pais, lo que genera una
interrelacion con las entidades de otros paises; ocasionando la necesidad de adquirir
conocimientos de un lenguaje contable comudn, que permita comparar los resultados y

valorar la gestion de las mismas.

Estas normas han sido el producto de grandes estudios y esfuerzos de diferentes
entidades educativas, financieras y profesionales del area contable a nivel mundial,
para estandarizar la informacion financiera presentada en los Estados Financieros.
Las NIC, como se le conoce popularmente, son un conjunto de normas de caracter
general que establecen la informacion que deben presentarse en los Estados
Financieros y la forma en que esa informacion debe aparecer, en dichos Estados. Las
NIC son el resultado de experiencias comerciales, producto de la interconexion
econdmica y de la necesidad de comparabilidad que exigia la informacion financiera

considerando de gran importancia la presentacion de esa informacion financiera.

La labor de emitir normas contables internacionales, que faciliten la elaboracién
y presentacion de los Estados Financieros, de acuerdo a criterios como la
comparabilidad, transparencia, confiabilidad y relevancia le corresponde al

International Accounting Standards Board (IASB), o Junta de Normas Internacionales

109



de Contabilidad, conocido anteriormente como el International Accounting Standards
Committee (IASC).

Son normas de alta calidad, orientadas al inversor, cuyo objetivo es reflejar la
esencia econdmica de las operaciones del negocio, y presentar una imagen fiel de la
situacion financiera de una empresa. Estas normas fueron emitidas por el IASB, hasta
ahora se han emitido 41 normas, de las que 34 estan en vigor en la actualidad, junto

con 31 interpretaciones.

4.2. Los Estados Financieros, Presentacion y Revelacion

Es conocido que el factor mas importante para la toma de decisiones en el
ambito administrativo, es el conocimiento de hechos. Los hechos en el campo
econdémico y financiero son reflejados por la contabilidad, a través de los Estados
Financieros que proporcionan informacion adecuada a sus usuarios para que estos
cuenten con las bases para dicha toma de decisiones. De ahi la importancia que tienen
los Estados Financieros y las manifestaciones de la informacion necesaria, su

oportunidad y correcta interpretacion, util para las empresas.

Los Estados Financieros revelan mucha informacion sobre la empresa,
incluyendo informacion sobre su solvencia y estabilidad, sus fuentes de
financiamiento e inversiones, su productividad y su capacidad para generar recursos
liquidos y los resultados de sus operaciones. Para quienes puedan interpretar su
lenguaje representa una fuente valiosa de informacion que les permitird orientar en

forma adecuada sus decisiones y dirigir con éxito la marcha de su empresa.

Segun Kennedy Y MCMullen (1971, p 4) define los Estados Financieros como

"La recopilacion de los datos como lo son el balance general, el estado de ganancias y
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pérdidas, estado de capital y utilidades no distribuidas a conocer el estado en el que se

encuentra la empresa”

Lo que trata de explica el autor es, que los Estados Financieros son de gran
importancia para cualquier empresa, ya que estos permiten saber con exactitud en que
forma se ha manejando la empresa, y la manera de saber el resultado econémico de
las mismas solo se puede lograr a través de la presentacion de los estados basicos; el
balance general, el estado de ganancias y perdidas, el estado de capital y de flujo del

efectivo.

El mismo autor hace referencia a lo que es la naturaleza de los Estados
Financieros y los concibe como: " Los resultados de una combinacion de hechos
contables que provienen de la base de registro que fueron aplicados de acuerdo a
conversiones contables o principios de funcion de un juicio personal™ (p. 5).

En tal sentido, de lo expresado por el autor se puede inferir que la naturaleza de
los Estados Financieros son el producto de la combinacion de una serie de
acontecimientos contables, los cuales vienen dados de la base de datos de la empresa,
0 sea del registro de las transacciones realizadas en los libros de contabilidad, y sobre
los cuales se plasman criterios, principios y una serie de normativas; legales,
mercantiles y laborales, hasta obtener los mismos en forma de resumen de todas esas

transacciones.

Asi como lo menciona el Marco Conceptual para la Preparacion y Presentacion
de los Estados Financieros, “los Estados Financieros se elaboran y presentan para
usuarios externos en todo el mundo”, (p 2). A pesar de que en todos los paises se
elaboran los Estados Financieros, estos generalmente no tienen un criterio Unico,
debido a que las necesidades de informacion dadas las circunstancias y realidades

econdmicas divergen de un pais a otro. Aunado a esto, la existencia de los diferentes
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juicios utilizados a la hora de registrar 0 presentar la informacién, producto de

transacciones que en esencia son iguales pero interpretadas de diferentes maneras.

Sobre este particular el Marco Conceptual establece que el objetivo de los
Estados Financieros “es suministrar informacion acerca de la situacion financiera,
rendimiento y cambios en la posicion financiera”, (p 5). Esto con el firme propdsito
de que la informacion contenida en ellos pueda ser usada por todos los usuarios
interesados en esa informacion financiera a la hora de tomar sus decisiones

econdmicas.

Un conjunto completo de Estados Financieros, segun la NIC 1, p 4, incluira los

siguientes componentes:

a.- Balance.
b.- Cuenta de resultados.
c.- Un estado de cambios en el patrimonio neto que muestre:

1.- Todos los cambios habidos en el patrimonio neto; o bien

2.- Los cambios en el patrimonio neto distintos de los procedentes
de las transacciones con los propietarios del mismo, cuando actlen
como tales.
d.- Estado de flujos de efectivo.
e.- Notas, en las que se incluira un resumen de las politicas contables
mas significativas y otras notas explicativas.

4.2.1. El Balance General

El Balance General es un resumen de todo lo que tiene la empresa, de lo que
debe, de lo que le deben y de lo que realmente le pertenece a su propietario, a una
fecha determinada. O dicho con otras palabras, es el documento en el cual se describe
la posicion financiera de la empresa en un momento dado, 0 sea en un punto

especifico del tiempo.
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Indica las inversiones realizadas por la empresa bajo la forma de activos, y los
medios a traves de los cuales se financiaron dichos activos, ya sea que los fondos se
obtuvieron bajo la modalidad de préstamos, dandole lugar a un pasivo o mediante la
venta de acciones capital contable. Puede decirse, como ya lo he expresado, que
muestra la posicion financiera de la empresa en un momento determinado del tiempo

y esta compuesto por activos, pasivo y patrimonio o capital.

Segun Catacora (1999, p 21), el Balance General “es un estado que muestra la
situacion financiera de una entidad a una fecha determinada, y que también es
conocido como estado de la situacion financiera”. Ademas el autor sefiala que

mediante el Balance General se presenta la siguiente informacion sobre una empresa:

a.- activos.

b.- Pasivos.

.- Patrimonio.

Ademas el referido autor sefiala que “la presentacion del Balance General se
realiza siguiendo el esquema de la ecuacion contable, la cual determina la forma en
gue se disponen las partidas en el Estado Financiero” (p 21). Y hace referencia a que
el primer elemento, el activo, muestra todos los bienes que posee una empresa y
mediante los cuales lograra sus objetivos. Las partidas que conforman el Balance
General a nivel de activos son, efectivo, efectos por cobrar, cuentas por cobrar,
inventarios, gastos prepagados, activos fijos y los cargos diferidos.

Es decir, que todas las partidas del activo, representan los recursos que la

empresa puede utilizar una empresa para un beneficio futuro, su uso o consumo, o el
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diferimiento de un costo ya incurrido del cual se espera que este asociado a ingresos

futuros.

El segundo elemento del Balance General, es el pasivo, y representa todas las
obligaciones que la empresa tiene con terceros, por otra parte (Catacora, 1999, p, 21)
explica que los pasivos representan “todas las deudas reales que se tienen con
terceros, la estimacion razonable de las deudas, o la obligacidn que tiene una entidad
de prestar servicios o entregar bienes en un futuro”. Las partidas que conforman los
pasivos son por lo general, préstamos y sobregiros bancarios, documentos y cuentas
por pagar, gastos acumulados por pagar, impuesto sobre la renta por pagar y los

ingresos diferidos.

Mientras que el tercer elemento a identificar en el Balance General, son las
partidas clasificadas como patrimonio, el cual “estd constituto por todos aquellos
renglones que son aporte de capital, acumulacién de utilidades o pérdidas obtenidas y
cualquier otra partida cuyo origen este determinado por alguno de los dos elementos
anteriores”. (Catacora, 1999, p 21). Los principales rubros del patrimonio son; capital

social, utilidades y reserva legal.

En atencion a la preparacion y contenido del Balance General la NIC 1,
contempla que debe haber una distincidn en el Balance General entre corriente y no

corriente.

“La entidad presentard sus activos corrientes y no corrientes, asi como
sus pasivos corrientes y no corrientes, como categorias separadas
dentro del balance, de acuerdo con los péarrafos 57 a 67, excepto
cuando la presentacion basada en el grado de liquidez proporcione, una
informacidn relevante que sea mas fiable. Cuando se aplique tal
excepcion, todos los activos y pasivos se presentaran atendiendo, en
general, al grado de liquidez”. (p 14)

114



Es decir, ademas de que la norma propone la referida distincion, también es
explicita a la hora de manifestar la importancia que tiene en atencion a ciertas
necesidades de informacion, el establecer el criterio para reflejar la informacion en
atencion al orden de la liquidez, ya sea ascendente o descendente, de manera que la

informacion suministrada se pueda presentar de la manera mas fiable.

4.2.2. Cuenta de Resultados

La Cuenta de Resultados, asi llamada en las NIC, no es mas que el Estado de
Resultado o Estado de Ganancias y Peérdidas, este es un documento contable que
muestra detalladamente y ordenadamente la utilidad o la pérdida de un ejercicio

econdmico.

Segun la enciclopedia libre wikipedia, el Estado de Resultados;

Es el estado que suministra informacion de las causas que generaron el
resultado atribuible al periodo sea bien este un resultado de utilidad o
pérdida. Las partidas que lo conforman, suelen clasificarse en
resultados ordinarios y extraordinarios, de modo de informar a los
usuarios de los Estados Financieros la capacidad del ente emisor de
generar utilidades en forma regular 0
no.(http://es.wikipedia.org/wiki/Estado_de_Resultado)

El Estado de Resultados incluye en primer lugar el total de ingresos
provenientes de las actividades principales de la empresa y el costo incurrido para
lograrlos. La diferencia entre ambas cifras indica el resultado bruto o margen bruto
sobre ventas que constituye un indicador clasico de la informacion contable.
Permitiéndole a la empresa calcular el resultado bruto como porcentaje de las ventas.

Segun Catacora (1999, p 22), el Estado de Resultado o Estado de Ganancias y
Pérdidas, es aquel en “el cual se muestra la utilidad o perdida obtenida en un periodo
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determinado por actividades ordinarias y extraordinarias”. Es por esta razon que este
estado constituye uno de los estados basicos, ya que muestra los resultados de las
operaciones que realizan las empresas y constituye una fuente importante de

informacion, a la hora de evaluar su rentabilidad.

Segin la NIC 1, “todas las partidas de ingreso o de gasto reconocidas en el
ejercicio, se incluiran en el resultado del mismo, a menos que una norma 0 una
interpretacion establezca lo contrario”. De lo que se puede inferir que todas las
partidas de ingresos y de gastos deben reconocerse en el resultado econémico en el

que ocurran.

4.2.3. Estado de Cambios en el Patrimonio Neto

Como su nombre lo indica, éste Estado Financiero explica y analiza, a partir de
los saldos iniciales, las variaciones en las diferentes partidas que conforman el
patrimonio o inversion de los propietarios, ocurridas entre dos fechas que,

normalmente, cubren un periodo contable completo, es decir, un afio.

La NIIC 1, Preparacion y Presentacion de los Estados Financieros (p 26), asume
y hace referencia a que la entidad deberd presentar un Estado de Cambios en el

Patrimonio Neto que muestre:

a.- El resultado del ejercicio.

b.- Cada una de las partidas de ingresos y gastos del ejercicio que,
segun lo requerido por otras normas o interpretaciones, se haya
reconocido directamente en el patrimonio neto, asi como el total de
esas partidas.

c.- El total de los ingresos y gastos del ejercicio (calculado como la
suma de los apartados (a) y (b) anteriores), mostrando separadamente
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el importe total atribuido a los tenedores de instrumentos de
patrimonio neto de la dominante y a los intereses minoritarios; y

d.- Para cada uno de los componentes del patrimonio neto, los efectos
de los cambios en las politicas contables y en la correccidn de errores,
de acuerdo con la NIC 8.

Un Estado de Cambios en el Patrimonio Neto que incluya sélo esas partidas

recibira la denominacion de Estado de Ingresos y Gastos Reconocidos.

Este Estado Financiero muestra en forma detallada los aportes de los socios y la
distribucion de las utilidades obtenidas en un periodo, ademas de la aplicacion de las
ganancias retenidas en periodos anteriores. Este muestra por separado el patrimonio
de una empresa. También muestra la diferencia entre el capital contable (patrimonio)
y el capital social (aportes de los socios), determinando la diferencia entre el activo

total y el pasivo total, incluyendo en el pasivo los aportes de los socios.

4.2.4. Estado de Flujo de Efectivo

La informacion sobre los flujos de efectivo de una empresa es Util para los
usuarios de los Estados Financieros, porque provee una base para evaluar a la
empresa en su capacidad de generar efectivo y equivalentes de efectivo, asi como en
sus necesidades en relacion con la utilizacion de éstos. Para tomar sus decisiones
economicas, los usuarios requieren evaluar la mencionada capacidad de generar
efectivo y equivalentes de efectivo, y también la oportunidad y grado de certidumbre

que haya al respecto.
El Estado de Flujos de Efectivo debe presentar los flujos de efectivo del

periodo, clasificados en actividades de operacion, inversion y financiacion. Una

empresa presenta sus flujos de efectivo de actividades de operacion, inversion y
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financiacion de la manera mas apropiada para su negocio. La clasificacion por
actividades provee informacion que permite a los usuarios evaluar el impacto de esas
actividades en la posicion financiera de la empresa y en los montos de su efectivo y
equivalentes del efectivo. Esta informacion también puede servir para evaluar las

relaciones entre dichas actividades.

Al hacerse referencia a las actividades de operacion, que conforman el
mencionado estado, se refiere principalmente a las actividades principales de
produccion de ingresos para la empresa, y demas actividades que no constituyan
actividades de inversion o de financiacién. Mientras que las a actividades de
inversion, son las adquisiciones y aplicaciones de activos de largo plazo y de otras
inversiones no consideradas equivalentes de efectivo. Y las actividades de
financiacion, son aquellas actividades que producen cambios en el tamafio y
composicion del capital propio y del endeudamiento de la empresa.

(http://www.temasdeclase.com/libros%20gratis/cambios/capveintiseis/flujos26_

4.htm. Consultado en septiembre 2008)
4.2.5. Notas Revelatorias

Las notas revelatorias, contienen toda aquella informacion que no fue
presentada en los Estados Financieros, asi que se presentan en las notas como
informacién adicional a la contenida en los estados completos. Ellas suministran

descripciones narrativas o desagregaciones de partidas presentadas en los Estados

Financieros.

En las notas se:
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(a) presentara informacion acerca de las bases para la elaboracion de
los Estados Financieros, asi como de las politicas contables especificas
empleadas de acuerdo con los parrafos 108 a 115;

(b) revelara la informacién que, siendo requerida por las NIIF, no se
presente en el balance, en la cuenta de resultados, en el estado de
cambios en el patrimonio neto o en el estado de flujos de efectivo;

(c) suministrara la informacion adicional que no habiéndose incluido
en el balance, en la cuenta de resultados, en el estado de cambios en el
patrimonio neto o en el estado de flujos de efectivo, sea relevante para
la comprension de alguno de ellos.

Las Notas se presentaran, en la medida en que sea practicable, de una forma
sistematica. Cada partida del balance, de la cuenta de resultados, del estado de
cambios en el patrimonio neto y del estado de flujos de efectivo contendrd una

referencia cruzada a la informacion correspondiente dentro de las notas.

Los Estados Financieros deberan presentar razonablemente, la posicion
financiera, el rendimiento financiero y los flujos de efectivo de una entidad. La
presentacion razonable exige el suministro de la imagen fiel de los efectos de las
transacciones, asi como de otros eventos Yy condiciones, de acuerdo con las

definiciones y los criterios de reconocimiento de activos, pasivos, ingresos y gastos.

4.3. Reaccion de los Usuarios de la Informacion Financiera de las PYMES con la
Aplicacion de la NIC 18

Como es légico, todo cambio trae consigo un conjunto de consecuencias o
reacciones. La aplicacion de las NIC trae consigo incertidumbre acerca de su
aplicacion en las personas interesadas en la informacion contenida en los Estados
Financieros de cualquier entidad, los usuarios de las PYMES no son la excepcion.
Dentro de este grupo de personas interesadas podemos hacer mencion a; los

inversores presentes y potenciales, aunque en este caso la mayoria de las PYMES
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como se menciona en capitulos anteriores tienen origenes familiares y por lo general
carecen de inversionistas a no ser el duefio del negocio quien aporta el capital; los
prestamistas, los empleados, los proveedores y otros acreedores comerciales, los
clientes, las administraciones publicas y sus organismos, asi como el publico en
general. La mayoria de estos usuarios utilizan la informacién contenida en los
Estados Financieros en atencion a sus diversas necesidades de informacion. Entre las
necesidades se encuentran las siguientes como se expresan en el marco conceptual

para la preparacion y presentacion de los Estados Financieros:

a.- Inversores. Los suministradores de capital-riesgo y sus asesores estan
preocupados por el riesgo inherente y por el rendimiento que van a
proporcionar sus inversiones. Estos necesitan informacion que les ayude a
determinar si deben comprar, mantener o vender las participaciones. Los
accionistas estan también interesados en la informacion que les permita evaluar

la capacidad de la empresa para pagar dividendos.

b.- Empleados. Los empleados y los sindicatos estan interesados en la informacion
acerca de la estabilidad y rendimiento de sus empleadores. También estan
interesados en la informacion que les permita evaluar la capacidad de la
empresa para afrontar las remuneraciones, las prestaciones tras el retiro y otras

ventajas obtenidas de la empresa.

c.- Prestamistas. Los proveedores de fondos ajenos estan interesados en la
informacidn que les permita determinar si sus prestamos, asi como el interés

asociado a los mismos, seran pagados al vencimiento.
d.- Proveedores y otros acreedores comerciales. Los proveedores y demas

acreedores comerciales, estan interesados en la informacion que les permita

determinar si las cantidades que les adeudan seran pagadas cuando llegue su
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vencimiento. Probablemente, los acreedores comerciales estan interesados, en
la empresa por periodos mas cortos que los prestamistas, a menos que dependan

de la continuidad de la empresa por ser un cliente importante.

e.- Clientes. Los clientes estan interesados en la informacion acerca de la
continuidad de la empresa, especialmente cuando tienen compromisos a largo

plazo, o dependen comercialmente de ella.

f.- Las administraciones Publicas y sus Organismos. Estas estan interesadas en la
distribucion de los recursos y, por tanto, en la actuacion de la empresa. También
recaban informacion para regular la actividad de las empresas, fijar politicas
fiscales y utilizarla como base para la construccién de las estadisticas sobre la

renta nacional y otras similares

g.- Publico en general. Cada ciudadano esta afectado de muchas formas por la
existencia y actividad de las empresas. Por ejemplo, las empresas pueden
contribuir al desarrollo de la economia local de varias maneras, entre las que
pueden mencionarse esta el nimero de personas que emplean 0 sus compras
como clientes de proveedores locales. Los estados Financieros pueden ayudar al
publico suministrando informacion acerca de los desarrollos recientes y la
tendencia que sigue la prosperidad de la empresa, asi como sobre el alcance de

sus actividades.

Por ser un tema tan resiente la mayoria de los usuarios de la informacion
financiera de las PYMES desconoce los efectos que estos cambios en materia
contable ocasionaran en la manera de percibir la informacién o de asimilarla, lo que
es mas inquietante, es que muchos ni siquiera estan al tanto de que esos cambios van

a ocurrir. No existe conocimiento sobre este particular.
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Todavia se espera a que los cambios se den de manera progresiva, se espera que
durante este periodo de transicion tanto las empresas pertenecientes a este ramo
como el pablico en general se propongan ponerse al dia en cuanto a este particular se
refiere. Las NIC no son un tema facil de digerir pero como ya se mencionaba ya en
nuestros pais la FCCPV, mediante la comision permanente de principios contables se
ha dedicado a la labor de adecuar la normativa internacional a la realidad venezolana,
lo que ha dado frutos porque vemos como ya se han aprobado ocho NIIF, en el marco

de esa convergencia de NIC a NIIF.

La NIC 18, referida a los ingresos ordinarios tiene como propésito establecer el
tratamiento contable de los ingresos ordinarios que surgen de ciertos tipos de

transacciones y otros eventos.

A la hora de contabilizar los ingresos ordinarios es indispensable determinar
cuando deben ser reconocidos, un ingreso debe reconocerse en la cuenta de resultados
cuando ha surgido un incremento en los beneficios econdmicos futuros, relacionados
con un incremento en los activos o un decremento o disminuciéon de los pasivos.
Segun se plantea en la norma el ingreso ordinario es reconocido cuando es probable
que los beneficios econdmicos futuros fluyan a la empresa y estos beneficios puedan
ser valorados con fiabilidad. La NIC 18 identifica las circunstancias en las cuales se
cumplen estos criterios para que los ingresos ordinarios sean reconocidos. También

proporciona directrices practicas para la aplicacion de estos criterios.
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4.4. Naturaleza de los Ingresos de las PYMES del Sector Comercial del Estado

Sucre

Como los sefiala la NIC 18, a la hora de determinar la naturaleza de los
ingresos, estos son el resultado de la actividad que los produjo, a tal efecto se
conocen los ingresos provenientes de la venta de activos, de la prestacion de servicios

y los que se producen de activos en poder de terceros.

Las actividades que realiza una empresa comercial se concentra principalmente
en poner a la disposicién del consumidor un producto final para la satisfaccion de sus
necesidades. No obstante este tipo de empresas también puede tener activos de su

propiedad en poder de terceros que le genere intereses dividendos o regalias.

En el caso particular del Estado Sucre, un estudio publicado por (De Gerencia,
2002), sefiala que las PYMES cumanesas requieren de nuevas estrategias
empresariales para enfrentar de manera méas acertada y competitiva la realidad que las
circunda, como son los niveles de competitividad al que nos arrastra el proceso
globalizador, las tendencias inflacionarias de nuestro pais, a demés de las

regulaciones constantes del poder ejecutivo en materia monetaria y fiscal.

Este estudio fue el resultado de una encuesta realizada a 48 empresas afiliadas a
la Camara de Artesanos, Pequefios y Medianos Industriales del Estado Sucre (en lo
adelante CAPMI-SUCRE), establecidas en la ciudad de Cumana.

Segun la muestra estudiada los resultados arrojaron los siguientes datos:

“El 83% de las empresas se pudieron considerar como pequefias
empresas y el 17% como medianas. El estudio también dio a conocer
que el 50% de esas PYMES se encontraban ubicadas dentro del
renglon de industriales tradicionales , entiéndanse estas como aquellas
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que se dedican basicamente a la produccion de bienes de consumo
destinados a satisfacer necesidades humanas de forma directa. Las
ramas de alimentos, bebidas, muebles, calzados, entre otros,
conformaban este grupo. El otro renglon concentraba el 24% de las
empresas y estaba conformado por aquellas que se dedicaban su
produccion en las ramas de tipografias e imprenta, editorial y
periddicos, orfebres y joyas y las empresas de servicios. Este seguido
por un 20% de las industrias mecénicas, conformado por las industrias
metal mecanicas, de aluminio, astilleros y la industria de construccion
naval. Solo un 6% estuvo representado por industrias intermedias,
dedicadas a la produccién de bienes intermedios, que necesitan
someterse a procesos de transformacion para alcanzar su destino final,
como son las industrias quimicas, de insumos para la construccion,
productos plasticos, industrias basicas de hierro y acero, entre otros”.

Son pocas 0 casi ninguna las estadisticas que sobre este particular existen, lo
que dificulta emitir una opinion precisa de la procedencia de los ingresos de | sector
comercial de las PYMES, sin embargo en este momento son de utilidad
conocimientos previos en materia contable, sabiendo que la manera de contabilizar
las operaciones en empresas comerciales generalmente consisten en: Se compra
articulos terminados, se almacenan, se venden y se obtienen ganancias. Se compran
nuevamente articulos terminados y por lo general el ciclo se repite. A demas se debe
determinar un costo en base al precio a que se compran los articulos terminados; hay

que tener en cuenta que éste precio sera diferente al precio en que se vendan.

4.5. Comparacion de los Ingresos en las PYMES del Sector Comercial con otros

sectores

Cuando se habla de PYMES en Venezuela generalmente los estudios se refieren

al sector PYMES industrial, aquella que esta conexa al sector metal mecénica y de
petréleo, como lo sefiala la pagina Web de la Fundacion para el Desarrollo Sostenible

124



(FUNDES) “en Venezuela no existe una definicion, ni conteo oficial para las

empresas comerciales o de servicios”.

Por otra parte, desde 1.985 CONINDUSTRIA viene realizando la encuesta de
coyuntura industrial, con periodicidad trimestral, y cuya finalidad principal es
evaluar el desempefio del sector manufacturero en el corto plazo, mediante la
evaluacion periodica del comportamiento de sus principales variables, no s6lo en
cuanto al desempefio durante el Gltimo trimestre, sino respecto a la opinién de los
empresarios en cuanto a las perspectivas del sector para el afio en

curso. (http://conindustria.org)

Ya los resultados de la encuesta realizada por este organismo para el primer
trimestre de 2008, arrojan la siguiente impresién dentro del grupo empresarial
venezolano, quienes en relacion a la situacion de sus empresas,

expresan:(http://conindustria.org/web2005/coninceel/informeECI-12008.pdf)

“La situacion actual de las empresas continda siendo positiva, aun
cuando el indicador crece a menos intensidad y se sitla a niveles de
enero del 2006. En efecto, poco mas de 43% de los empresarios
califica la situacion general de las empresas industriales como buena
(fundamentalmente en la gran y mediana empresa), el 49% como
regular (fundamentalmente en la pequefia empresa), y 8% califican la
situacion de forma negativa”.

Segun estos resultados, la situacion de las empresas venezolanas no ha tocado
fondo por ahora, todavia puede notarse en cierta medida las ganas de mantenerse en

el mercado, aunque eso no dependa exclusivamente de su gestion.
El siguiente diagrama muestra cual es la situacion actual de una empresa dentro

del territorio nacional, segin datos aportados por el referido informe realizado por
CONINDUSTRIA:
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Situacion actual de su empresa
| Trimestre 2008

80%-

T0%-

60%-

50%+

40%-

30%-

20%-

10%-

0%

Total Industria Gran industria Mediana industria  Pequefia industria

mMuy buena EBuena ORegular OMala B Muy mala

Fuente:(http://conindustria.org/web2005/coninceel/informeECI-12008.pdf).

La actividad comercial en los distintos niveles o estratos que conforman la
actividad empresarial venezolana se divide como en cualquier parte del mundo, y
encontramos empresas grandes, medianas y pequefias, en atencion a ello el siguiente
diagrama muestra cual ha sido el nivel de ventas, para cada tipo de empresas, durante

el primer trimestre de 2.008.
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Variacion en el nivel de ventas
I Trimestre 2008 - | Trimestre 2007
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Fuente:(http://conindustria.org/web2005/coninceel/informeECI-12008.pdf).

En palabras de esta organizacion, “El indicador de la situacion de las ventas
sufre un fuerte decrecimiento respecto al trimestre anterior y sitla a las ventas al
mismo nivel del I trimestre del 2007”. Es decir que durante un afio la situacion en el
nivel de ventas o de ingresos de los sectores aumento. Comparando el ultimo y el
primer trimestre del afio 2007, ahora bien se presenta la misma situacién para este
primer trimestre, donde el nivel de ventas se ubica con mucha semejanza al obtenido
en el periodo pasado. A mi criterio esta situacion se debe principalmente, primero la
temporada, como es bien sabido, en el ultimo trimestre de cualquier afio los niveles
de ventas de cualquier comercio aumentan, debido a las festividades navidefas, y
segundo ese es el periodo del afio con la mayor cantidad de circulante (dinero), en

manos de la poblacion.
En el caso de las pequefias empresas, la tendencia fue a la disminucion del nivel

de ventas, segun lo expresé la mayoria de los encuestados por el CONINPYME,

quienes manifestaron esta situacion. Sin embargo, el nivel de ventas al parecer tuvo
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pequefio incremento para las empresas ubicadas dentro del grupo de las medianas
empresas, pero por muy poco en comparacion con las empresas grandes. Es decir,
que estos dos sectores, de grandes y medianas, durante este primer trimestre
presentaron una situacién casi similar en el nivel de sus ventas. La situacion de las
empresas se considera principalmente como buena ya que los resultados positivos
superan los negativos. No obstante, “la mayoria de los empresarios (el 49 %), califica
su situacion como regular, mientras que el 40 % de las empresas califican su situacion
como buena, y el 7 % de la muestra consideran que su situacion es negativa”, segun
informacidn aportada por estos durante la encuesta realizada por CONINDUSTRIA.
Los resultados establecen que el sector de la gran industria es el que se encuentra en

la mejor situacién a nivel nacional.

Para hacer una comparacion en cuanto al nivel de ingresos que deben percibir
las PYMES del sector comercial y la de otros sectores se tomo como referencia los
parametros que se esbozan en el BA VEN-NIIF N° 1, donde se evidencia que de
acuerdo a la unificacién de criterios entre la normativa internacional y la nacional se
estima que una PYMES comercial obtenga ingresos anuales no excedentes de
1.000.000 de UT, lo que seria en Bs. F 46.000.000, siendo el sector que ubicado
dentro de su clasificacion para considerarse PYMES es que puede obtener mayores

ingresos permitidos en comparacion con sus homologas de otros sectores.

Es oportuno resaltar que los valores contemplados por el referido boletin no
pueden ser sobrepasados, de ser asi no se estaria en presencia de una PYMES, y por
otra parte la inclusion dentro de un sector u otro no garantiza que los niveles de
ingresos sean mayores siempre para aquellas que se dediquen a la actividad

comercial.
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4.6. Adecuacion de la Presentacion de los Estados Financieros en base a la
Implementacion de la NIC 18

En virtud de las divergencias que existian a la hora de plasmar la informacion
contable, surge la necesidad de adoptar normas que permitan estandarizar la
informacién financiera de las empresas, informacién que debe ser registrada de forma
clara y oportuna, tal como establecen los principios tributarios contenidos en los
articulos 145 del Codigo Organico Tributario y articulos 91 y 93 de la Ley de

Impuestos cobre la renta, entre otros.

Desde este punto de vista, los contribuyentes se encuentran entonces obligados
a llevar los libros y registros que respaldan su actividad contable en forma ordenada y
ajustados a los principios de contabilidad generalmente aceptados en la Republica
Bolivariana de Venezuela. Sin embargo, la experiencia refleja que los métodos para
registrar esta informacion financiera, no se han estandarizado, razén por la cual el
analisis de los Estados Financieros puede arrojar resultados, dependiendo del pais de

procedencia.

En tal sentido, la estandarizacion de este proceso a nivel mundial resulta de
gran ayuda a la hora de comparar las actividades de las empresas que se dediquen a
una actividad similar en distintos paises. En este contexto, entran en juego las NIIF
cuyo objetivo principal es la transparencia y el manejo adecuado de la informacion.

Asi mismo, cabe destacar que la aplicacion de estas normas conlleva la
sustitucion de la normativa nacional por principios de carécter internacional. No
obstante, la convergencia de ambos sistemas, mediante el desarrollo de puntos de
encuentro, representa un gran avance, pues no se apartan las normas nacionales, tal
como se ha realizado en paises con normativa contable mas desarrollada, como por

ejemplo, Japdn. En el caso venezolano existe la iniciativa por parte de la FCCPV de
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participar en el marco de esa convergencia de normas internacionales, pero adaptadas
a la realidad de nuestro pais, mediante el estudio normativo realizado por una

comision de principios de contabilidad designada para tal fin.

De acuerdo a este esquema, la meta consiste en ajustar la metodologia de
elaboracion y lectura de los Estados Financieros a parametros nacionales, procurando
no eliminar los registros historicos de las empresas nacionales, lo cual genera
maultiples beneficios, como la pronta deteccion de fraudes, mediante la comparacion
de comparfiias pertenecientes al mismo ramo, cuyos Estados Financieros son

comparables por procesarse bajo los mismos parametros.

En virtud de la eminente aplicacion de estas hormas de caracter internacional en
nuestro pais, para empresas diferentes a las que cotizan en bolsa, se hace necesario
adecuar la presentacion de los Estados Financieros en el cumplimiento de los plazos

establecidos por la FCCPV, para la aplicacion de de las NIC en Venezuela.

Los plazos para emitir Estados Financieros de acuerdo a la normativa
internacional ya fueron establecidos. En el caso de las PYMES la fecha de vigencia
aprobada para la adopcién de las NIIF sera el 31 de diciembre de 2010 o fecha de
cierre inmediatamente posterior. A partir del 1 de enero de ese mismo afio quedaran

derogados los DPC y en su lugar se ratifica la obligatoriedad de las VEN-NIIF.

Con respecto al caso que se esta estudiando, la NIC 18 esbozada en su totalidad
en el capitulo anterior hace mencion a los cambios que deben considerarse a la hora
de reconocer, reflejar e interpretar las transacciones que impliguen ingresos para una
empresa. Aungue esta norma no hace distincion al tipo de empresas que se aplicara en
relacién a su tamafio, se asume que facilmente podria aplicarse a las PYMES,
tomando en consideracion que el proyecto realizado por IASB, denominado NIIF

para PYMES fue realizado tomando extractos de las NIC completas. Es decir que la
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seccidn de este proyecto que se refiere a los ingresos es un extracto fiel de la NIC 18.
A demas ya existe en nuestro pais el BA VEN-NIIF N° 1, emitido por la FCCPV
donde se recoge informacion valiosa para definir y clasificar a este tipo de empresas
permitiendo asi que exista un soporte para abordar y entender las necesidades de
informacién de este sector sobre como debe reflejar la informacion financiera

producto de sus operaciones comerciales.

A continuacion se presentan Estados Financieros de manera ilustrativa, para
visualizar como deberan presentarse dichos Estados financieros para las PYMES. El
balance ilustrativo presenta los activos corrientes seguidos por los no corrientes, los
pasivos corrientes seguidos de los no corrientes y a continuacion el patrimonio neto.
Esta es una forma en que puede presentarse un balance con la distincion de partidas

corrientes de las no corrientes.

Una empresa debera clasificar un activo como corriente cuando:

a.- Espere realizarlo o pretenda venderlo o consumirlo en el transcurso del ciclo

normal de la operacion de la entidad.

b.- Lo mantenga fundamentalmente con el proposito de negociar.

c.- Espere realizarlo dentro del periodo de doce meses desde la fecha del periodo

sobre el que se informa.

d.- Se trate de efectivo o un equivalente al efectivo, salvo que su utilizacién esté
restringida y no pueda ser intercambiado ni utilizado para cancelar un pasivo
por un periodo minimo de doce meses después de la fecha del periodo sobre el

que se informa.
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Una entidad deberd clasificar todos los demé&s activos como no corrientes.
Cuando el ciclo normal de la operacion no sea claramente identificable, se supondra

que su duracion es de doce meses.

Y en el caso de los pasivos. Una empresa debera clasificar un pasivo como

corriente cuando:

a.- Espere liquidarlo en el transcurso del ciclo normal de operacion de la entidad.

b.- Lo mantenga fundamentalmente con el propésito de negociar.

c.- Deba liquidarlo dentro del periodo de doce meses desde la fecha del periodo

sobre el que se informa.
d.- La entidad no tenga el derecho incondicional para aplazar la cancelacion del
pasivo durante, al menos, los doce meses siguientes a la fecha del periodo sobre

el que se informa.

Una entidad debera clasificar todos los demas pasivos como no corrientes.

4.6.1. Informacion a Revelar en el Balance o en las Notas

Una empresa debera revelar, ya sea en el balance o en las notas, las siguientes

sub-clasificaciones adicionales de las lineas de partida presentadas:

a.- Grupos de partidas de propiedades, planta y equipo.
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b.- Importes de cuentas por cobrar de clientes comerciales, de partes relacionadas,
por anticipos y otros importes.

c.- Grupos de inventarios, tales como mercaderias, materias primas, materiales,

productos en curso y productos terminados.

d.- Provisiones por beneficios a empleados y otras provisiones.

e.- Clases de patrimonio neto, tales como capital desembolsado, prima de emisién,
ganancias acumuladas y partidas de ingresos y gastos que, de acuerdo con lo
requerido por el proyecto de NIIF para LAS PYMES, se reconocen

directamente en el patrimonio neto.

En el caso de una empresa con capital en acciones debera revelar, ya sea en el

balance o en las notas, lo siguiente:

a.- Para cada una de las clases de acciones o titulos que constituyan el capital:

1.- El nimero de acciones cuya emision ha sido autorizada;

2.- El nimero de acciones emitidas y cobradas totalmente, asi como las emitidas
pero aun no cobradas en su totalidad;

3.- El valor nominal de las acciones, o el hecho de que no tengan valor nominal,

4.- Una conciliacion entre el nimero de acciones en circulacién al principio y al
final del periodo

5.- Los derechos, privilegios y restricciones correspondientes a cada clase de
acciones, incluyendo los que se refieran a las restricciones que afecten a la
distribucion de dividendos y al reembolso del capital;

6.- Las acciones de la entidad mantenidas por ella o por sus subsidiarias o

asociadas; y
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7.- Las acciones cuya emision esta reservada como consecuencia de la existencia
de opciones o contratos para la venta de acciones, incluyendo las condiciones

e importes; y

b.- Una descripcion de cada reserva incluida en el patrimonio neto.

En el caso de una empresa que no tenga dividido el capital en acciones, tal
como por ejemplo una empresa asociativa, sociedad de personas o un fideicomiso,
revelara informacion equivalente a la exigida en el parrafo anterior, mostrando los
cambios que se hayan producido durante el periodo en cada categoria del patrimonio
neto, y en los derechos, privilegios y restricciones asociadas con cada categoria de

patrimonio neto.

También se presentan dos Estados de Resultados y ganancias acumuladas para
ilustrar las clasificaciones alternativas de ingresos y gastos, por naturaleza y por

funcion.

4.6.2. Informacion a Revelar en el Estado de Resultados o en las Notas

Una entidad debera revelar por separado la naturaleza y los importes de los

componentes significativos de ingresos y gastos, incluyendo:

a.- La rebaja del importe en libros de los inventarios hasta su precio de venta
menos los costos de terminacion y venta, y la reversion de dicha rebaja.

b.- La rebaja del importe en libros de propiedades, planta y equipo hasta su valor

razonable menos los costos de venta, y la reversion de dicha rebaja.
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c.- La reestructuracion de las actividades de una entidad, asi como la reversion de

cualquier provision constituida para hacer frente a los costos de la misma.

d.- Disposiciones de partidas de propiedades, planta y equipo

e.- Disposiciones de inversiones.

f.- Operaciones discontinuadas.

g.- Cancelaciones de obligaciones por litigios.

h.- La reversion de otras provisiones.

4.6.2.1. Desglose de Gastos

Una empresa debera presentar un desglose de los gastos, utilizando una
clasificacion basada en la naturaleza de los mismos o en la funcion que cumplan
dentro de la misma, lo que proporcione una informacién que sea fiable y mas
relevante.

a). Desglose por Naturaleza de Gasto

Segun este método de clasificacion, los gastos se agruparan en el Estado de
Resultados de acuerdo con su naturaleza (por ejemplo depreciacion, compras de
materiales, costos de transporte, beneficios a los empleados y costos de publicidad) y

no se redistribuiran entre las diferentes funciones dentro de la entidad.
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b). Desglose por Funcion del Gasto

Segun este método de clasificacion, los gastos se agregaran de acuerdo con su
funcién como parte del costo de las ventas o, por ejemplo, de los costos de
actividades de distribucién o administracion. Como minimo, una entidad revelara su

costo de ventas de acuerdo con este método, separadamente de los otros gastos.

ALTERNATIVA 02
BALANCE DE SITUACION GENERAL
AL 31 DE DICIEMBRE DE 2009
(Expresado en miles de Unidades Monetarias. Ejemplo Bs. F)

Notas 2009 2008
ACTIVOS
Activos Corrientes
Efectivo 26.700 20.875
Cuentas comerciales y otras por cobrar 585.548 573.862
Inventarios 57.250 47.920
Total Activos Corrientes 669.698 642.657
Activos no Corrientes
Inversiones en compafiias asociadas 107.500 107.500
Propiedad Planta y Equipos 2.548.473 2.401.455
Activos intangibles 850 2.550
Activos por impuestos diferidos 3.909 2.912
Total Activos no Corrientes 2.660.732 2.514.417
Activos mantenidos para la venta 1.603 _
Total Activos 3.331.833 3.157.074
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PASIVOS Y PATRIMONIO NETO

Pasivos Corrientes

Cuentas comerciales y otras por pagar 433.130 425.560
Préstamos a corto plazo 21.461 19.884
Porcidn corriente de los préstamos a corto

olazo 6.181 5.943
Impuesto corriente por pagar 271.648 190.316
Provision para garantias 83.600 115.508
Total Pasivos Corrientes 816.020 757.211
Pasivos no Corrientes

Obligaciones a largo plazo 50.000 150.000
Impuesto diferido 4.442 3.887
Provisiones a largo plazo 23.163 44.624
Total Pasivos no Corrientes 77.605 198.511
Pasivos directamente asociados con activos 1550

clasificados como mantenidos para la venta -
Total Pasivos 895.175 955.722
Patrimonio Neto

Capital social 30.000 30.000
Ganancias acumuladas 2.406.658 2.171.352
Total Patrimonio Neto 2.436.658 2.201.352
Total Patrimonio Neto y Pasivos 3.331.833 3.157.074
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ALTERNATIVA 02

ESTADO DE RESULTADOS Y GANANCIAS ACUMULADAS
EL 31 DE DICIEMBRE DE 2009

(Expresado en miles de Unidades Monetarias. Ejemplo Bs. F)

Clasificacion de Gastos por Funcion

Notas 2009 2008
UM UM
Ingresos Ordinarios 5 6.863.545 5.808.653
Costos de ventas (5.178.530) | (4.422.575)
Ganancia bruta 1.685.015 1.386.078
Otros ingresos 88.850 25.000
Costos de distribucién (175.550) (156.800)
Gastos de administracion (810.229) (660.389)
Otros gastos (105.763) (100.030)
Costos financieros 6 (26.366) (36.712)
Ganancia antes de impuestos 7 655.957 457.147
Gastos por el impuesto a las ganancias 8 (270.651) (189.559)
Ganancia neta del periodo 385.306 267.588
Ganancias acumuladas al comienzo del
. 2.171.352 2.003.764
afio
Dividendos (por accion 2009 5,00,2008
2,33) (150.000) (100.000)
Ganancias acumuladas al final del afio 2.406.658 2.171.352
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ALTERNATIVA 02

ESTADO DE RESULTADOS Y GANANCIAS ACUMULADAS
EL 31 DE DICIEMBRE DE 2009

(Expresado en miles de Unidades Monetarias. Ejemplo Bs. F)

Clasificacion de Gastos por Naturaleza

Notas 2009 2008
UM UM
Ingresos Ordinarios 5 6.863.545 5.808.653
Otros ingresos 88.850 25.000
Variacion de los inventarios de productos
. 3.310 (1.360)
terminados y en curso.
Materias primas y consumibles utilizadas. (4.786.699) | (4.092.185)
Salarios de empleados y beneficios. (936.142) (879.900)
Gastos de depreciacion y amortizacion (272.060) (221.247)
Pérdida por deterioro de valor de las
. : (30.000) -
propiedades, planta y equipos
Otros gastos (248.841) | (145.102)
Costos financieros 6 (26.366) (36.712)
Ganancia antes de impuestos 7 655.957 457.147
Gasto por el impuesto a las ganancias 8 (270.651) (189.559)
Ganancia neta del periodo 385.306 267.588
Ganancias acumuladas al comienzo del
B 2.171.352 2.003.764
afio
Dividendos( por accion 2009 5,00, 2008
(150.000) (100.000)
3,33)
Ganancias acumuladas al final del afio 2.406.658 2.171.352
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El Estado de Resultado que atiende a la clasificacion del gasto por funcion,
combina los gastos de acuerdo con su funcion (costos de ventas, distribucion,
administracion, etc.). Como los (nicos cambios en el patrimonio neto de
ALTERNATIVA 02 durante el afio surgen del resultado y del pago de dividendos, se
ha optd por presentar un estado combinado de ingresos y ganancias acumulados en

lugar de estados separados de resultados y patrimonio neto.

Mientras que el Estado de Resultado que atiende a la clasificacion del gasto por
su naturaleza, agrega los gastos segun su naturaleza (materias primas, y consumibles,
beneficios a los empleados, depreciacion y amortizacion, deterioros de valor,
etcétera). Como los Unicos cambios en el patrimonio neto de ALTERNATIVA 02
durante el afio surgen del resultado y del pago de dividendos, se optd por presentar un
estado combinado de ingresos y ganancias acumuladas en lugar de estados de

resultados y patrimonio neto separados.
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ALTERNATIVA 02
ESTADO DE FLUJO DE EFECTIVO
EL 31 DE DICIEMBRE 2009
(Expresado en miles de Unidades Monetarias. Ejemplo Bs. F)

Notas 2009 2008
UM UM
Flujos de efectivo de las operaciones
Ganancia del afio 385.306 267.588
Ajustes por:
Costos financieros 26.366 36.712
Gasto por el impuesto a las ganancias 270.651 189.559
Depreciacion propiedad, planta y equipos 270.360 219.547
Pérdida por deterioro de valor 30.000 -
Amortizacion de intangibles 1.700 1.700
Ganancias por el uso de propiedad, planta
_ p prop p y (63.850) ]
equipos
Disminucion. de los deudores comerciales (11.686) (52.628)
Disminucion en inventarios 2009 (reclasificados
_ _ (9.461) (2.870)
como activos mantenidos para la venta)
Incremento de acreedores comerciales 2009
(reclasificados como pasivos directamente
_ ) . 9.120 10.870
asociados con activos clasificados como
mantenidos parar la venta)
Incremento en los beneficios a pagar a corto
793 193
plazo para los empleados
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Efectivo generado por las operaciones 909.299 670.671
Intereses pagados (26.366) (36.712)
Impuestos sobre las ganancias (190.316) | (172.426)
Efectivo neto por actividades de operacion 692.617 461.533
Flujos de efectivo por actividades de inversion
Cobros por la venta de equipos 100.000 -
Compras de equipo (485.000) | (435.000)
Efectivo neto aplicado en actividades de
_ » (385.000) | (435.000)
inversion
Flujo de efectivo por actividades de
financiacion
Pago de pasivos por arrendamientos financ. (19.884) (18.423)
Reembolso de prestamos (100.000) -
Dividendos pagados (150.000) | (100.000)
Efectivo neto aplicado en actividades de
_ o (269.884) | (118.423)
financiacion
Aumento neto en efectivo y equivalentes de
) 37.733 (91.890)
efectivo
Efectivo y equivalentes de efectivo al
) (94.633) (2.743)
comienzo del afio
Efectivo y equivalentes de efectivo al final del
20 (56.900) (94.633)

afo
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En el formato anterior, utilizado para ilustrar el Estado de Flujo de Efectivo, se
utiliza el método indirecto para informar acerca de los flujos de efectivo de las

operaciones.

El referido método consiste en ajustar los resultados por los efectos de las
transacciones no monetarias, de todo tipo de partidas de pago diferido y
acumulaciones de cobros y pagos en el pasado o en el futuro, y de las partidas de
ingresos o0 gastos asociadas con flujos de efectivo por operaciones clasificadas como

de inversion o financiamiento.

4.6.2.2. Politicas Contables y Notas Revelatorias a los Estados Financieros para el

afno concluido el 31 de Diciembre de 2009

Se presentan algunas de las Notas Revelatorias que pueden realizarse para

complementar la informacion contenida en los Estados Financieros.

1.- Informacion General

Alternativa 02 Responsabilidad Limitada es una sociedad de responsabilidad
limitada radicada en el pais A. EI domicilio de su sede social y principal centro del
negocio es . Alternativa 02 responsabilidad limitada se dedica

principalmente a la venta de viveres.

2.- Bases de Elaboracion y Politicas Contables
Estos estados financieros se han elaborado de acuerdo con el [proyecto de]
Norma Internacional de Informacion Financiera para Pequefias y Medianas

Entidades (NIIF para las PYMES) emitidas por el Consejo de Normas Internacionales
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de Contabilidad (IASB). Estan presentados en las unidades monetarias (UM) del pais
A.
¢ Inversiones en Asociadas
Las inversiones en asociadas se contabilizan al costo menos cualquier pérdida

acumulada por deterioro de valor.

Los ingresos por dividendos de inversiones en asociadas Se reconocen y se
muestran como otro ingreso cuando han sido establecidos los derechos de los

accionistas a recibir el pago.

e Activos no Corrientes Mantenidos para la Venta
Los activos no corrientes (y grupos para vender o disponer de ellos por otra via)
clasificados como mantenidos para la venta se miden al menor importe entre el

importe en libros previo y el valor razonable menos los costos de venta.

¢ Reconocimiento de Ingresos Ordinarios
Los ingresos se miden al valor razonable de la contraprestacion recibida o por
recibir, neta de descuentos e impuestos asociados con la venta. Los Ingresos
procedentes de la venta de bienes se reconocen cuando los bienes son entregados y ha
cambiado su propiedad. Los Ingresos por regalias procedentes de la concesion de
licencias de patentes para su uso por otros se reconocen a lo largo del periodo de la

licencia.

e Costos por Préstamos
Todos los costos por préstamos se reconocen en el resultado del ejercicio en el

cual se incurren.
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e Impuesto a las Ganancias

El gasto por impuesto representa la suma del impuesto corriente por pagar y del

impuesto diferido.

El impuesto corriente por pagar esta basado en la ganancia fiscal del afio.

El impuesto diferido se reconoce a partir de las diferencias entre los importes en
libros de los activos y pasivos en los estados financieros y sus bases fiscales
correspondientes (diferencias temporarias). Los pasivos por impuestos diferidos se
reconocen para todas las diferencias temporarias imponibles. Los activos por
impuestos diferidos se reconocen en la medida que sea probable que vaya a disponer
de ganancias fiscales contra las que puedan ser utilizadas las diferencias temporarias
deducibles.

El importe en libros de los activos por impuesto diferidos es revisado en cada
fecha de balance y reducido en la medida que no sea ya probable que se vaya a
disponer de ganancias fiscales suficientes como para permitir recuperar total o parcial

del activo.

El impuesto diferido se calcula segln las tasas impositivas que se espera aplicar
en el periodo en que se liquide el pasivo o se realice el activo, a partir de las tasas
impositivas que hayan sido aprobadas o estén a punto de aprobarse al final del

periodo sobre el que se informa.
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e Propiedades, Planta y Equipo

Las partidas de propiedades, planta y equipo se miden al costo menos la

depreciacién acumulada y las pérdidas por deterioro acumuladas.

La depreciacion se carga para distribuir el costo de los activos menos sus
valores residuales a lo largo de su vida util estimada, aplicando el método de
amortizacion lineal. En la depreciacion de las propiedades, planta y equipo se utilizan
las siguientes tasas: Edificios 2%, Instalaciones fijas y equipo 10% al 30%

Activos intangibles

Los activos intangibles son aplicaciones informaticas adquiridas que se
expresan al costo menos la depreciacion acumulada y las pérdidas por deterioro
acumuladas. Se amortizan a lo largo de la vida estimada de cinco afios empleando el

método de amortizacion lineal.

e Deterioro del Valor de los Activos no Corrientes
En la fecha de cada balance, se revisan los importes en libros de los activos
tangibles e intangibles y de las inversiones en asociadas, para determinar si existen
indicios de que dichos activos hayan sufrido una pérdida por deterioro de valor. Si se
estima que el valor razonable menos los costos de venta de un activo (0 grupo de
activos) es menor que su importe en libros, el importe en libros del activo (o grupo de
activos) se reduce hasta su valor razonable menos los costos de venta. Una pérdida

por deterioro del valor se reconoce inmediatamente en resultados.
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Si una pérdida por deterioro revierte posteriormente, el importe en libros del
activo (o grupo de activos) se incrementa hasta la estimacion revisada de su valor
razonable menos los costos de venta, sin superar el importe que habria sido
determinado si no se hubiera reconocido ninguna pérdida por deterioro de valor del
activo (grupo de activos) en afios anteriores. Una reversion de una pérdida por

deterioro de valor se reconoce inmediatamente en resultados.

e Arrendamientos
Los arrendamientos se clasifican como arrendamientos financieros siempre que
los términos del arrendamiento transfieran sustancialmente todos los riesgos y las
ventajas de la propiedad al arrendatario. Todos los demas arrendamientos se

clasifican como operativos.

Los activos mantenidos en arrendamiento financiero se reconocen como activos
de la empresa a sus valores razonables al comienzo del arrendamiento. La
correspondiente deuda con el arrendador se incluye en el balance como una
obligacion del arrendamiento financiero. Los pagos del arrendamiento se reparten
entre cargas financieras y reduccion de la obligacion del arrendamiento, para asi
conseguir un tipo de interés constante sobre el saldo restante de la deuda. Los cargos
financieras se cargan directamente a resultados. Los activos mantenidos como
arrendamientos financieros se incluyen en propiedades, planta y equipo, y se

reconocen su depreciacion y pérdidas por deterioro de valor.
Las cuotas por arrendamiento por pagar por arrendamientos operativos se

cargan a resultados de forma lineal a lo largo del plazo del arrendamiento

correspondiente.
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e Inventarios
Los inventarios se expresan al importe menor entre el costo y el precio de venta
menos los costos de terminacion y venta. El costo se calcula aplicando el método de

primera entrada, primera salida (FIFO).

e Deudores Comerciales y Otras Cuentas por Cobrar
Los deudores comerciales y otras cuentas por cobrar se miden al costo
amortizado utilizando el método del tipo de interés efectivo. Al final de cada periodo
sobre el que se informa, los importes en libros de los deudores y otras cuentas por
cobrar se revisan para determinar si existe alguna evidencia objetiva de que no vayan
a ser recuperables. Si es asi, se reconoce inmediatamente en resultados de una perdida

por deterioro de valor.

4.- Restriccion al Pago de Dividendos

Segun los términos de los acuerdos sobre préstamos y descubiertos bancarios,
no pueden pagarse dividendos en la medida en que reduzcan el saldo de las ganancias
acumuladas por debajo de la suma de los saldos pendientes de los préstamos y

descubiertos bancarios.

5.- Ingresos Ordinarios

Un desglose de los ingresos ordinarios se muestra a continuacion:

2009 2008

UM UM
Venta de Bienes 6.743.545 5.688.653
Regalias-Concesion de Licencias 120.000 120.000
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6.863.545 5.808.653
6.-Costos Financieros
2009 2008
UM UM
Intereses de prestamos bancarios (21.250) (30.135)
Intereses de arrendamientos (5.116) (6.557)
(26.366) (36.712)

7.-Ganancia antes de Impuestos

Las siguientes partidas se han reconocido como gastos (ingresos) para

establecer el beneficio antes de impuestos.

2009 2008
UM UM
Ganancias por la venta de propiedades, planta y
_ (63.850) -
equipos
Depreciacion de las propiedades, planta y equipos 270.360 219.547
Deterioros de valor de propiedades, planta y
equipos(incluidas en el deterioro de valor de
) ) 30.000 -
propiedades, planta 'y equipos/gastos de
administracion)
Amortizacion de programas informaticos (incluida
en la depreciacibn 'y amortizacidon/gastos 1.700 1.700

administrativos)
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Gastos por beneficios a los empleados 936.142 879.900

Costos de inventarios reconocido como gasto 4.783.389 4.093.545

Estas son algunas de las notas a los Estados Financieros, las que guardan

relacién directamente con los ingresos son las enunciadas en los nUmeros 5,6, 7 y 8.

Estas estan contenidas en el Estado de Resultado.

20. Efectivo y Equivalente de Efectivo

2009 2008
UM UM
Efectivo en caja 26.700 20.875
Descubiertos (83.600) (115.508)
(56.900) (94.633)

Esta Nota Revelatoria se utilizo para desglosar el contenido de efectivo y sus

equivalentes reflejado en el Estado de Flujo de efectivo.
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CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

La apertura de fronteras econémicas requiere cambios en la forma de presentar
los Estados Financieros, en otras palabras, se deben elaborar Estados Financieros que
sean entendidos y utilizados por los usuarios, tanto a nivel nacional como

internacional.

No obstante, una vez finalizado el trabajo se concluye que:

1.- Sin duda, la contabilidad es una técnica que registra, clasifica y ordena
cronoldgicamente las operaciones financieras llevados a cabo por una empresa o
persona natural, la cual se encuentra regida por principios contables que especifican
la manera en la que se deben registrar cada actividad comercial, es decir, establecen
los métodos contables a utilizar, la estructura y presentacion de cada partida que
conforman los Estados Financieros, el tratamiento que se debe dar a una partida
especial, asi como la manera de presentar las notas revelatorias en los Estados

Financieros.

Si bien la técnica y método utilizado por esta ciencia para reconocer, registrar y
ubicar las operaciones de una empresa en al lenguaje contable, permite establecer
parametros para diferenciar y comparar una transaccion de otra, no permitia que cuya
utilizacion produciera informacion que pudiera compararse con empresas que Se
dedicaban a la misma actividad. Por esta razén la adopcion de normas de caracter
contable, general e internacionales orientadas a resolver los problemas de
comparabilidad y utilidad de la informacién contenida en los Estados Financieros es

la salida o la via sin duda alguna para darle solucidn a las necesidades de informacion
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gue cada dia son mayores y adquieren mayor relevancia en el mundo empresarial

globalizado.

2.- Hoy en dia, se visualiza la evolucion que ha tenido la profesion contable,
puesto que desde la emision de los primeros pronunciamiento que surgieron en los
Estados Unidos de América, se han desarrollado y emitidos muchos otros
pronunciamientos sustituyendo a los anteriores, pero mejorando sustancialmente la

forma de llevar la contabilidad a nivel privada y publica.

Claramente los cambios que se han suscitado en la profesion contable la han
mejorado con el trascurrir del tiempo, pero nuevamente esta se ve influenciada por
una tendencia mundial hacia la unificacion de criterios en materia contable. Ahora
bien, es imperativo y necesario que todos aquellos profesionales dedicados a la labor
de prestar servicios de asesoria y analisis de las operaciones contables de sus clientes,
adecuen sus conocimientos a los cambios propuestos por el IASB en cada una de las

normas emitidas por esta junta.

3.- Estos cambios constantes y precisos en busca de mejorar la informacién que
producen las operaciones comerciales tanto de personas juridicas como naturales, son
el resultado de la incesante labor de asociaciones, organismos, gremios Yy
profesionales del area, en la busqueda de manejar o hablar un mismo idioma contable,
comprensible, comparable y capaz de presentar la informacion de acuerdo a

necesidades especificas y generales de informacion.

Como primera prioridad, como se enunciaba con anterioridad, la
recomendacion es ponerse al dia en cuanto a los temas abordados por las normas,
tomando en consideracion que dichos cambios son en fruto de arduo trabajo con el
unico proposito de cumplir con los requerimientos de informacién, que cada dia son

mayores.
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4.- Venezuela, no siendo ajena a esta realidad, esta realizando el intento de
adaptarse a los cambios que en materia contable suceden en el mundo, por ello se
evidencia como la FCCPV a trazado plazos para que los cambios sucedan de manera
paulatina y en atencion a la oportunidad de respuesta que tienen unos sectores en

comparacion a otros, frente a cambios de esta magnitud.

El sector PYMES, es quizas el que tenga mas tiempo para adaptarse y para
presentar su informacion contable de acuerdo a estas normas internacionales, pero
también es el sector con menor conocimiento del area, debido a que en la mayoria de
los casos sus origenes son netamente familiares, y cuyo personal posee de poca
especializacion. La recomendacion para este grupo de empresas, que ni siquiera
tienen idea de lo que se les habla cuando se les nombran las NIC, es buscar asesoria
en el mercado profesional que esta dedicandose a la labor de prepararse en tal sentido,

para poder prestar sus servicios de acuerdo a las nuevas exigencias contables.

5.- Una ventaja que se observa a la hora de aplicar la NIC 18, en Venezuela no
se contaba con una Declaracion de Principios de Contabilidad que regulara o que
estableciera los lineamientos para tratar los Ingresos, entonces se recurria a la

utilizacion de normas con caracter supletorio para llenar el vacio.
Ahora bien, en el caso de las PYMES, contaran con una NIIF que recoge toda
la informacidén presentada por otras NIC, y cuyo propdsito es el de simplificar este

proceso de transicion.

Ademas se presentan las siguientes recomendaciones para una transicion de

normativa exitosa:

1.- Evaluar la actividad economica de la empresa, ciclos productivos y/o de

comercializacion.
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2.- Evaluar el método para la valoracion de los Ingresos utilizado y a utilizar,
considerando que la normativa indica que los ingresos se valoraran utilizando el valor

de la contrapartida recibida o por recibir.

3.- Evaluar, a la luz de la NIC 18 las operaciones que son consideradas
Ingresos; para determinar si existen transacciones que no se estdn reconociendo de

manera adecuada a la norma.

4.- Evaluar, a la NIIF para PYMES,” las transacciones que se reconocen como
Ingresos, para determinar que cumplan con todos los requisitos necesarios para ser

reconocidos como tales.

5.- Si la empresa se encuentra en el ramo de la construccién, deben dirigirse al

andlisis de la NIC-11 (Contratos de Construccion).

6.- Recordar que en Venezuela no existe actualmente una Declaracion de
Principio de Contabilidad especifica para el rubro de Ingresos; por lo que
actualmente, la practica general es seguir la aplicacion supletoria de normas, como lo
establece la Declaracion de Principios de Contabilidad N° O; por lo que se seguia lo
pautado en la NIC 18.
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GLOSARIO DE TERMINOS

1.-Activo: “Es un recurso controlado por la entidad como resultado de sucesos
pasados, del que la entidad espera obtener en el futuro beneficios econdémicos”.
(IASB, Proyecto NIIF PYMES, p 20).

2.- Activo Financiero: Segun el IASB, es cualquier activo que posea una de las

siguientes formas:

a.- Efectivo;

b.- Un instrumento de patrimonio neto de otra entidad;

c.- Un derecho contractual:

1.- A recibir efectivo u otro activo financiero de otra entidad; o

2.- A intercambiar activos financieros o pasivos financieros con otra entidad, en
condiciones que sean potencialmente favorables para la entidad;

d.- Un contrato que sea o pueda ser liquidado utilizando instrumentos de
patrimonio propio de la entidad, y sea:

1.- Un instrumento no derivado, segun el cual la entidad estuviese o pudiese
estar obligada a recibir una cantidad variable de los instrumentos de patrimonio
propio, 0

2.- Un instrumento derivado que fuese o pudiese ser liquidado mediante una
forma distinta al intercambio de una cantidad fija de efectivo, o de otro activo
financiero, por una cantidad fija de los instrumentos de patrimonio propio de la
entidad. Para esta finalidad, no se incluiran entre los instrumentos de patrimonio
propio de la entidad aquéllos que sean, en si mismos, contratos para la futura

recepcion o entrega de instrumentos de patrimonio propio (NIC 32, p 4).
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3.- Costos de Transaccion: Segun el IASB (NIC 39, p 7).

Son los costes incrementales que sean directamente atribuibles a la compra,
emisioén, venta o disposicion por otra via de un activo o pasivo financiero. Un coste
incremental es aquel en el que no se habria incurrido si la entidad no hubiese

adquirido, emitido, vendido o dispuesto por otra via el instrumento financiero.

4.- Emprendedor: Segun lo expresado en el Art. 3 numeral 7 de Ley para la

Promocion y Desarrollo de la Pequefia y Mediana Industria:

Persona interesada y capaz de identificar, evaluar y desarrollar una idea hasta
transformarla en un concepto de negocio operativo 0 en un producto, mediante la

obtencion de los recursos necesarios para su ejecucion y posterior comercializacion.

5.- Emprendedor: Segun lo encontrado y disponible en Internet en,

(http://www.saboresvenezolanos.com.ve), un emprendedor es;

Quien persigue un suefio es, por lo general, alguien con un interés en un area
determinada, y cuya capacidad de observacion le lleva a encontrar nuevas soluciones
para viejos problemas. Pero este aprendizaje solo se logra a traves de la practica y de

la renovacién constante

6.- Empresas de Servicios Conexos: Segun lo expresado en el Art. 3 numeral
2 de Ley para la Promocién y Desarrollo de la Pequefia y Mediana Industria; “Son
unidades econdmicas dedicadas a las actividades relacionadas directamente con la
produccion de bienes, que de alguna manera sirven a la pequefia y mediana

industria”.
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7.- Ganancias: Segun lo expresa el IASB. (Proyecto NIIF PYMES, p 22);

Son otras partidas que satisfacen la definicion de ingresos pero que no son
ingresos ordinarios. Cuando las ganancias se reconocen en el Estado de Resultados,
es usual presentarlas por separado, puesto que el conocimiento de las mismas es Util

para la toma de decisiones econdmicas.

8.- Gastos: Segun lo expresa el IASB, (Proyecto NIIF PYMES, p 22);

Son los decrementos en los beneficios econdmicos, producidos a lo largo del
periodo contable, en forma de salidas o disminuciones del valor de los activos, o bien
de nacimiento o aumento de los pasivos, que resultan en decrementos en el
patrimonio neto, y no estan relacionados con las distribuciones realizadas a quienes

participan en ese patrimonio.

9.- Ingresos: Segun lo expresa el IASB, (Proyecto NIIF PYMES, p 22);

son los incrementos en los beneficios econémicos, producidos a lo largo del
periodo contable, en forma de entradas o incrementos de valor de los activos, o bien
como decrementos de las obligaciones, que dan como resultado aumentos del

patrimonio neto, distintos a las aportaciones de quienes participan en ese patrimonio.

10.- Ingresos ordinarios Segun lo expresa el IASB, (Proyecto NIIF PYMES, p
22), “son ingresos que surgen en el curso de las actividades ordinarias de una entidad
y adoptan una gran variedad de nombres, tales como ventas, comisiones, intereses,

dividendos, regalias y alquileres”.
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11.- Instrumento Financiero: Segun el IASB, “es cualquier contrato que de
lugar, simultaneamente, a un activo financiero en una entidad y a un pasivo financiero

0 a un instrumento de patrimonio en otra entidad”. (NIC 32, p 7).

12.- Normas Internacionales de Informacion Financiera (NIIF): Segun el
IASB, (NIC 1, p 5);

Son las Normas e Interpretaciones adoptadas por el Consejo de Normas
Internacionales de Contabilidad (CNIC). Esas Normas comprenden:

a.- las Normas Internacionales de Informacion Financiera;

b.- las Normas Internacionales de Contabilidad; y

c.- las |Interpretaciones originadas por el Comité de Interpretaciones
Internacionales de Informacion Financiera (IFRIC) o las antiguas Interpretaciones
(SIC).

13.- Pasivo: Segun el IASB,( Proyecto NIIF PYMES, p 20), “es una obligacion
presente de la entidad, surgida a raiz de sucesos pasados, al vencimiento de la cual,

espera desprenderse de recursos que incorporan beneficios econémicos”.

14.- Pasivo Financiero: Segun el IASB, (NIC 32, p 4);

Es cualquier pasivo que presente una de las siguientes formas:

a.- Una obligacion contractual:

1.- De entregar efectivo u otro activo financiero a otra entidad; o

2.- De intercambiar activos financieros o pasivos financieros con otra entidad,
en condiciones que sean potencialmente desfavorables para la entidad; o

b.- Un contrato que sea o0 pueda ser liquidado utilizando los instrumentos de

patrimonio propio de la entidad, y sea:
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1.- Un instrumento no derivado, segun el cual la entidad estuviese o pudiese
estar obligada a entregar una cantidad variable de instrumentos de patrimonio propio;
0

2.- Un instrumento derivado que fuese o pudiese ser liquidado mediante una
forma distinta al intercambio de una cantidad fija de efectivo, o de otro activo
financiero, por una cantidad fija de los instrumentos de patrimonio propio de la
entidad. Para este propdsito, no se incluiran entre los instrumentos de patrimonio
propio de la entidad aquéllos que sean, en si mismos, contratos para la futura

recepcion o entrega de instrumentos de patrimonio propio de la entidad

15.- Patrimonio Neto: Segun el IASB, (Proyecto NIIF PYMES, p 20), “es la

parte residual de los activos de la entidad, una vez deducidos todos sus pasivos”.

16.- Posicion financiera: .Segun el IASB, (Proyecto NIIF PYMES, p 20);

La posicion financiera de una empresa son sus activos, pasivos y patrimonio
neto en un momento del tiempo. Los elementos de los estados financieros
relacionados directamente con la medicion de la posicion financiera son los activos,

los pasivos y el patrimonio neto.

17.- Pymes: Segun lo expresado en la Ley para la Promocion y Desarrollo de la
Pequefia y Mediana Industria, art. 3;

Es una unidad econdmica bien sea industrial, comercial o de servicios que tenga
entre 10 y 100 trabajadores. Una pequefia y mediana industria es la unidad de
explotacion econdmica realizada por una persona juridica que efectle actividades de

produccion de bienes industriales y de servicios conexos.
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